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Introduction 


Depuis son entree en vigueur, en 2009, le regime de 
l’auto-entrepreneur — ou micro-entrepreneur desor- 
mais - connait un succes qui ne se dement pas. A ce 
jour, plus d’un million de salaries, etudiants, deman- 
deurs d’emploi et retraites ont adopte la micro- 
entreprise pour creer leur activite, obtenir un revenu 
complementaire ou tout simplement eviter d’aller 
pointer a Pole emploi. Desormais, l’auto-entrepreneur 
represente plus d’une creation d’entreprise sur deux. 
Les raisons d’un tel succes ? Pour une fois, 1’Adminis¬ 
tration frangaise a decide de faire simple la ou, d’ordi- 
naire, elle aime faire complique ! Exit le parcours du 
combattant du createur d’entreprise : avec le regime 
social et fiscal simplifie de la micro-entreprise, les for- 
malites administratives sont gratuites, la comptabilite 
est allegee, les charges et impots sont connus a l’avance 
et payables seulement lorsque l’argent rentre. Pas de 
recettes, pas de cotisations ! Un choc de simplification, 
une bouffee d’oxygene, qui institutionnalise l’ere du 

C/3 

= «learning by doing » (apprendre en faisant) pour toute 

“ une generation de nouveaux entrepreneurs : on teste 

Cl 

| rapidement une idee de business, a moindre cout et 
moindre risque, on voit si fa prend, et plus si affinites ! 
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En 2014, le statut de 1’auto-entreprise, encense par les 
uns et decrie par les autres, connait cependant sa pre¬ 
miere reforme d’ampleur. Sylvia Pinel, alors ministre de 
l’Artisanat, du Commerce et du Tourisme, promet line 
relecture draconienne du dispositif : limitation dans le 
temps, baisse des seuils de chiffres d’affaires a ne pas 
depasser, nouvelles exclusions du regime de certaines 
categories de professionnels, etc. L’auto-entrepreneur 
a bien failli passer a la trappe, emportant avec lui tous 
les avantages qui avaient seduit jusqu’alors un million 
d’entrepreneurs. Il aura done fallu un rapport de Ins¬ 
pection des Finances, la mobilisation du mouvement 
de defense des « Poussins » et l’engagement du depute 
Laurent Granclguillaume pour reformer intelligemment 
et perenniser un dispositif, certes imparfait, mais qui 
fonctionne. 

La loi Pinel, remaniee, assouplie et concertee, est 
done passee, et, depuis le l er janvier 2016, il n’existe 
plus qu’un seul et unique regime simplifie, celui de la 
micro-entreprise, aligne sur le regime fiscal et social 
de l’auto-entrepreneur. Des lors, tous les micro-entre¬ 
preneurs (ex-auto-entrepreneurs) doivent s’immatricu- 
ler au registre professionnel dont ils dependent. Les 
micro-entrepreneurs exergant une activite artisanale 
sont soumis a de nouvelles obligations : stage de pre¬ 
paration a l’installation, justification des qualifications 
professionnelles et attestations d’assurances profes- 
sionnelles sur clevis et factures. Au passage, un nouvel 
impot fait son apparition avec la taxe pour chambre 
consulate applicable a tous (sauf aux entrepreneurs 
exer^ant une activite liberate). 

Au final, l’essentiel est sauf : grace a la micro-entre¬ 
prise, il est toujours possible en France de se mettre a 
son compte sans trop de formalisme ni avoir a debour- 
ser des sommes folles au clemarrage. Ainsi, dans cet 
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ouvrage, nous ne vous cachons rien des avantages et 
des inconvenients du statut de micro-entrepreneur : 
le dispositif n’est pas la panacee en matiere de crea¬ 
tion d’entreprise. II convient tres bien pour certains 
projets, mais n’est absolument pas adapte a d’autres. 
Fideles a notre cap initial, nous vous donnons dans 
cette huitieme edition toutes les cles pour comprendre 
et utiliser ce statut simplifie d’entrepreneur en toute 
connaissance de cause afin de le transformer en trem- 
plin vers la reussite. 


Gilles Dai'd et Pascal Nguyen 


Retrouvez les auteurs de cet ouvrage sur Facebook : 

https://www.facebook.com/LeGuidePratiqueDuMicro 

Entrepreneur/ 
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Chapitre 1 


Pourquoi devenir 
micro-entrepreneur 
(ex-auto-entrepreneur) ? 


Comme vous le decouvrirez avec cet ouvrage, le regime 
du micro-entrepreneur, c’est avant tout de la simplicite. 
Simplicite a creer votre entreprise. Simplicite a la gerer 
au quotidien. Et, le cas echeant, simplicite a en fermer 
les portes. 

Cette simplicite de tous les instants n’a qu’un objectif: 
permettre a tout un chacun d’exercer une activite pro- 
fessionnelle independante. Mais attention : la simpli¬ 
cite presente un revers. Ce dispositif ne represente pas 
la panacee en matiere d’entreprise. Compte tenu de ses 
limites (chiffre d’affaires plafonne, TVA sur les achats 
mais pas sur les ventes, etc.), il ne convient pas a toutes 
les situations. Pour les projets qui necessitent d’impor- 

C/3 

= tants investissements, un ou des salaries ou encore des 
“ associes, ce regime n’est absolument pas indique. Pas 

O- 

I plus qu’il ne convient aux activites marchandes qui ne 
© degagent que de faibles marges. 
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En revanche, la micro-entreprise s’avere un cadre 
legal, social et fiscal tres interessant pour des activi- 
tes manuelles ou intellectuelles qui ne necessitent pas 
d’investir beaucoup d’argent. Mais notez bien que ce 
cadre n’est qu’un outil. Encore faut-il avoir un projet ou 
ne serait-ce que l’envie de se lancer dans l’entreprena- 
riat. En effet, quoi qu’en disent certains, il s’agit bel et 
bien d’entreprenariat. 

Quels sont done vos objectifs pour creer une activite 
independante ? Voila la premiere des questions a vous 
poser. S’agit-il de generer un complement de revenus ? 
De tester une idee ou un marche ? De devenir votre 
propre patron ? Ou encore de legaliser une activite non 
declaree ? Eclairons ici votre projet. 


Pour completer vos revenus 

La recherche d’un revenu complementaire peut inte- 
resser beaucoup de monde ; en premier lieu, les sala¬ 
ries a temps partiel, les interimaires, les etudiants et 
les retraites qui subissent de plein fouet la baisse du 
pouvoir d’achat. Mais cela concerne aussi les salaries a 
temps plein dont la remuneration n’evolue pas. 

Si vous entrez dans Tune de ces categories, clemarrer 
une activite lucrative annexe peut constituer la solu¬ 
tion. Et dans ce cas, creer sous le regime du micro¬ 
entrepreneur s’avere tout indique. Premierement, e’est 
en effet une forme d’entreprise facile a mettre en oeuvre 
et a gerer. Voila un atout important pour les actifs et les 
etudiants dont l’energie ne sera pas depensee en for- 
malites administratives. Deuxiemement, il ne grevera 
pas le budget du foyer si aucun chiffre d’affaires n’est 
realise. Les mois ou vous n’encaissez rien ne vous cou- 
teront aucune charge, ni sociale, ni hscale durant les 
trois premieres annees. 
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Et si votre situation professionnelle evolue et que 
vous n’avez plus cle temps a y consacrer - ou espe- 
rons, plus besoin la fermeture de votre entreprise ne 
sera qu’une simple formalite, sans consequences finan- 
cieres si vous avez honore vos echeances et si aucun 
emprunt n’est venu alourdir la structure. 

Pour tester une idee 

Tester une idee ou un marche en situation reelle, sans 
crouler sous le poids des formalites administratives, ni 
etre harcele par l’Urssaf et les impots, tout en bene- 
ficiant d’un accompagnement et d’une partie de vos 
allocations-chomage si vous etes indemnise par Pole 
emploi: c’est ce que vous permet le cadre juridique 
du micro-entrepreneur. Puisque cela ne coute rien, 
vous pouvez creer une activite, en faire la promotion et 
demarcher d’eventuels clients sans risques. Si d’aven- 
ture des prospects se transformaient plus vite que 
prevu en clients sur le point de signer un contrat ou 
d’acheter, vous disposeriez deja de la structure pour 
concretiser la vente. Cela eviterait de les faire patienter 
et de prendre le risque de les perdre. Dans ces condi¬ 
tions, le regime du micro-entrepreneur pent constituer 
un veritable tremplin. 

Durant cette phase de test, vos efforts ne portent pas 
leurs fruits ? Vous ne parvenez pas a seduire des clients, 
ni a remporter des marches ? Votre idee de depart 
s’avere hnalement ininteressante en l’etat ? Votre prix 
semble mal adapte ? Dans ce cas, mettez en sommeil 
les activites de votre entreprise, le temps d’afhner votre 
projet. N’etant pas soumis a des charges sociales, ni a 
f imputation de vos allocations-chomage si vous n’en- 
caissez rien, vous ne subirez pas de pressions d’ordre 
financier durant cette pause. 
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Enfin, vous pouvez mettre fin a votre micro-entreprise a 
tout moment et sans casse si vous vous rendez compte 
que certaines competences vous manquent, que vous 
ne beneficiez pas des bonnes conditions pour demar- 
rer une nouvelle activite, que finalement vous n’etes 
pas fait pour l’entreprenariat, ou encore qu’etre sur 
tous les fronts (commercial, production, gestionnaire, 
etc.) n’est pas votre tasse de the. 

Enfin, vous beneficiez de la possibility de vous declarer 
a nouveau demandeur d’emploi aupres de Pole emploi 
et d’etre a nouveau indemnise s’il vous reste des droits 
a allocation. 

Pour legitimer une activite 

JUSQU’lCI NON DECLAREE 

Inutile de se voiler la face. Nombreuses sont les per- 
sonnes qui exercent une activite non declaree, elite 
au «noir», soit en toute connaissance de cause, pour 
eviter les charges sociales et hscales, soit en pensant 
parfois agir dans la legalite. Ainsi, certains croient-ils 
qu’une tolerance existe pour le particulier ahn qu’il 
puisse encaisser une facture en dehors de toute struc¬ 
ture administrative. Ceci pour s’affranchir de payer un 
salaire et d’eviter le paiement de cotisations aupres 
des organismes sociaux. Selon diverses rumeurs, 
un quidam sans numero de SIRET pourrait encaisser 
jusqu’a 5 000 ou 7 600 euros sans avoir a les declarer et 
en fournissant une facture quelconque. C’est tout bon- 
nement faux. 

En resume, il n’y a que deux fa^ons d’etre remunere 
pour un travail en France : le salariat ou la facturation 
que seule une entreprise dument enregistree peut uti- 
liser. Si vous ne remplissez pas ces conditions, vous 
etes dans l’illegalite. Or, exercer une activite lucrative, 
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recurrente et sans declaration aupres d’aucun orga- 
nisme est considere comme du «travail dissimule par 
dissimulation d’activite »h Vous encourez un emprison- 
nement de trois ans et une amende cle 45 000 euros. 
Sans parler des consequences penales pour l’etablis- 
sement de fausses factures, puisque realisees sans 
numero de SIRET. 

Mais au-dela de ce risque penal, il y a le risque d’acci- 
dent et ses consequences. Une blessure grave, voire 
incapacitante, survenue sur le lieu d’execution de 
l’activite ne serait couverte par aucune assurance. Les 
consequences financieres pourraient etre facheuses. 

Plutot que prendre cle tels risques, mieux vaut tra- 
vailler dans la legalite en officiant sous le regime de 
la micro-entreprise. Les formalites cle creation sont 
rapides et gratuites. Quant aux charges, elles sont 
moins elevees que dans d’autres types d’entreprise et 
calculees sur les encaissements. 

Et meme pour des activites sans risque accidentel, il est 
indispensable d’agir en respectant la loi. Par exemple 
pour des ventes sur Internet regulieres et d’une certaine 
importance, il vous est desormais conseille d’ouvrir 
une entreprise sous le regime de la micro-entreprise. 
Le site d’encheres eBay incite ainsi les particuliers qui 
realisent regulierement un chiffre d’affaires d’au moins 
2 000 euros par mois a se declarer comme profession- 
nels, et done a devenir micro-entrepreneurs. Si vous 
franchissez le pas, il fauclra revoir vos prix a la hausse 
pour compenser les charges sociales et fiscales. Mais 
vous travaillerez ensuite en toute legalite. Et cela n’a 
pas de prix. 
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1. Art. L. 8221-1 a L. 8221-4 du Code du travail. 
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Pour lancer votre boite 

OU CREER VOTRE PROPRE EMPLOI 

Passionne qui a un savoir ou un savoir-faire a exploiter, 
chomeur resolu a creer son emploi faute de trouver 
une entreprise qui embauche, salarie qui a demis- 
sionne pour fuir le stress ou des conditions de travail 
insupportables... les raisons d’entreprendre pour son 
propre compte sont multiples. 
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Si vous avez perdu votre emploi suite a une demis¬ 
sion ou un licenciement, assurez-vous que vous etes 
libre de tout engagement vis-a-vis de votre ancien 
employeur avant de vous declarer micro-entrepre¬ 
neur. II se peut en effet que le contrat de travail qui 
vous liait a I'entreprise contienne une clause de 
non-concurrence qui s'applique apres votre depart et 
pour une duree determinee. 


Toutefois, meme si I’envie, l’energie et la maturite du 
projet sont bien au rendez-vous, il peut se reveler pru¬ 
dent de s’engager dans une structure legere telle que 
celle proposee par le dispositif de la micro-entreprise. 
La gestion simplifiee de ce regime permet a 1’entrepre¬ 
neur qui debute de se focaliser d’abord sur l’essentiel, 
a savoir conquerir et fideliser sa clientele. Debuter 
avec le regime general de I’entreprise individuelle ou, 
plus complexe encore, dans le cadre tres formaliste 
d’une societe (EURL, SARL, SA, etc.) necessite d’assi- 
miler rapiclement cle nombreux elements de gestion et 
engage un certain nombre de frais. 

Une fois que vous aurez prouve vos capacites a cliri- 
ger une entreprise, il sera toujours temps de reflechir 
a un autre regime ou a un autre statut. C’est la une 
decision importante qui ne se prend pas a la legere : 
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gestion quotidienne et charges a payer seront d’une 
autre envergure. 

Gardez a l’esprit que devenir micro-entrepreneur, c’est 
se transformer en chef d’entreprise. Pour mettre toutes 
les chances de reussite de votre cote, vous devez - bien 
en amont de votre declaration d’activite - comprendre 
et analyser votre environnement economique : four- 
nisseurs, concurrents, clients potentiels, etc. Une 
micro-entreprise, quelle qu’elle soit, se batit avec une 
strategic, un positionnement commercial, un avantage 
concurrentiel, une argumentation affinee, un prix de 
revient calcule, une politique de communication... et 
de la perseverance ! Negliger un seul de ces aspects de 
la creation d’entreprise, c’est aller droit dans le mur ! 
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Attention piege ! 

Futurs micro-entrepreneurs, soyez sur vos gardes : 
des reseaux a structure pyramidale (ils vous 
recrutent, puis vous recrutez pour eux...) pros- 
pectent a trovers toute la France. L'approcFie est sou- 
vent identique : on vous contacte par le biais d'une 
rencontre « impromptue » ou du bouche-a-oreille 
pour vous proposer de rejoindre un reseau de vente 
international sur un creneau en tres forte croissance 
(produits « bio », cosmetiques, pFiytosanitaires, 
etc.). On entoure le sujet d'un voile de secret et on 
vous en dit le minimum pour que vous acceptiez de 
vous rendre a un rendez-vous de presentation. Sur 
place, on vous fait miroiter une marge beneficiaire 
confortable et des gains exponentiels a mesure que 
vous parrainerez d'autres vendeurs. Contraintes 
imposees : exercer sous le statut de micro-entrepre¬ 
neur, vous approvisionner exclusivement aupres du 
reseau en question et enroler d'autres micro-entre¬ 
preneurs I La prudence est de mise si I'un de ces 
reseaux vous sollicite. 
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Pour faire plaisir a votre employeur : 

MAUVAIS PLAN ! 

Vous etes salarie et l’entreprise qui vous emploie insiste 
pour que vous demissionniez et adoptiez dans la foulee 
le statut de micro-entrepreneur. Sachez que l’entreprise 
ne courra pas longtemps le risque de vous faire travail- 
ler ensuite. En effet, un lien de subordination pourrait 
etre tres facilement constate par l’Urssaf et un redres- 
sement de charges sociales et patronales serait alors 
effectue. Vous perdriez votre emploi ainsi que votre 
client. Mettez-vous en tete que devenir micro-entrepre¬ 
neur - done travailleur independant - signifie sortir des 
regies traditionnelles du droit du travail: vous ne pou- 
vez plus pretendre a des indemnites de panier ou de 
frais kilometriques, a l’assurance-chomage (sauf a sous- 
crire une garantie individuelle), a des conges payes ou 
bien encore des indemnites de fin de contrat... 



A retenir 


Le regime de la micro-entreprise ne peutetre choisi 
lorsque I'activite est exercee dans le cadre d'un lien 
de subordination pour lequel seul le statut de salarie 
s'impose. C'est notamment le cas lorsque le com- 
manditaire fixe seul les conditions de remuneration et 
de travail (horaires imposes, secteur geographique 
delimite, mise a disposition de materiel, etc.). Autant 
d'elements qui caracterisent une relation salarie/ 
employeur et non pas prestataire/client. 


CHOMEUR, POUR COMPLETER VOS INDEMNITES 

Grace a la micro-entreprise, demarrer une petite acti¬ 
vity lucrative n’a jamais ete aussi simple et rapide. Vous 
pourriez done etre tente de mettre a profit ce dispositif 
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pour venclre sur les sites d’encheres ou proposer, par 
exemple, vos services d’homme toutes mains aupres 
des particuliers, avec le projet de completer votre allo- 
cation-chomage... Sachez qu’une partie des revenus 
pergus au titre de l’activite de micro-entrepreneur est 
defalquee de votre allocation. 

Il se peut que votre business secondaire vous prenne 
beaucoup plus de temps que vous ne l’auriez cru : vous 
risquez d’y consacrer toute votre energie et de negliger 
votre recherche d’emploi. Si votre but est clairement de 
retrouver un poste de salarie, nous vous conseillons de 
vous concentrer sur cet objectif. Vous aurez toujours la 
possibility de creer une micro-entreprise une fois sala¬ 
rie, clans le respect evidemment des clauses de votre 
contrat de travail. 

Chomeur, pour RETROUVER UN EMPLOI : 

MAUVAISE IDEE ! 

Adopter le statut de micro-entrepreneur pour repondre 
a des missions ponctuelles dans l’espoir d’une 
embauche a la cle... la tentation est grande, tant les 
offres de missions pour entrepreneurs individuels fleu- 
rissent dans les petites annonces. Grands groupes et 
PME ne se genent pas, tandis que meme Pole emploi 
heberge sur son site des centaines cl’offres de «recru- 
tement» d’auto-entrepreneurs ou micro-entrepreneurs 
qui ne debouchent ni sur un CDI ni sur un CDD. 

Pour un employeur indelicat, le statut de micro¬ 
entrepreneur represente une aubaine : aucune charge 
sociale a payer, pas de contraintes liees aux conven¬ 
tions collectives ou au Code du travail, remuneration 
exclusivement au resultat, couts de vente en direct 
limites... et flexibility dans le choix des prestataires ! 
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Le chomeur devenu entrepreneur individuel, avec 
l’ambition de voir l’entreprise qui le fait travailler l’em- 
baucher a terme, a, en revanche, beaucoup a perdre. 
A commencer, comme nous l’avons evoque plus haut, 
par son statut de demandeur d’emploi vis-a-vis de 
Pole emploi. Pour l’organisme public, il entrerait alors 
dans le parcours «createur d’entreprise» avec toutes 
les consequences associees : eventuelle limite dans le 
temps des droits a indemnisation, perte du soutien a la 
recherche d’un emploi, etc. 

Substituer l’auto-entreprenariat la ou un contrat de 
travail serait la norme est non seulement illegal, mais 
signihe aussi, pour le prestataire, renoncer aux avan- 
tages du salariat: versement d’une remuneration a date 
fixe, conges payes, cotisation a l’assurance-chomage, 
droit a la formation, prestations du comite d’entreprise, 
protection de la reglementation en matiere de licencie- 
ment ou de rupture de contrat de travail, etc. 

D’un point de vue economique, enfin, le montage 
tourne aussi au desavantage du demandeur d’em¬ 
ploi micro-entrepreneur: il devra payer des charges 
sociales et un impot sur les remunerations qu’il per^oit. 

Autant d’arguments qui devraient convaincre les 
demandeurs d’emploi dont l'objectif principal est de 
retrouver un travail salarie de s’orienter vers l’interim, 
voire le portage salarial, pour repondre a ces missions 
plutot que de postuler a une «offre d’emploi» pour 
micro ou auto-entrepreneur. 

Le micro-entrepreneur et le portage salarial 

Le portage salarial est un dispositif reglemente qui 
permet d’exercer une activite professionnelle ou de 
repondre a une mission ponctuelle a titre de presta¬ 
taire autonome. Avec un avantage en plus : un statut de 
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salarie et un contrat de travail qui peut etre un CDD ou 
un CDI. Le porte prospecte sa clientele et negocie lui- 
meme la nature de sa prestation : contenu, delai, duree 
et tarif. II reste a la charge de la societe de portage de 
signer un contrat de prestation avec le client, de s’oc- 
cuper de la facturation et d’etablir un contrat de travail 
au porte. En contrepartie de son entremise, la societe 
de portage preleve des frais de gestion administrative 
Centre 5 et 15 %) sur la facture finale. Le solcle est verse 
au porte au titre de sa remuneration, deduction faite 
des charges patronales et salariales (40 % environ). 

Souple et securisant (voir le tableau comparatif suivant), 
le portage salarial peut etre vu comme une opportunity 
de tester un marche ou une idee, sans risques et sans 
avoir a creer une entreprise. A une double condition : 
d’une part, il faut exercer une activite qui entre clans 
le champ des missions acceptees par les societes de 
portage : conseil, audit, creation de site Internet, for¬ 
mation, animation, cycle de conferences, etc. En effet, 
le portage salarial ne peut concerner que des inter- 
venants possedant un haut niveau d’expertise ou de 
qualification. D’autre part, les metiers reglementes sont 
exclus du dispositif. Enfin, avec le systeme du portage, 
il faut accepter le principe de ceder a peu pres la moitie 
de ses recettes a un intermediate. 
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A retenir 


L'ordonnance n° 2015-380 du 2 avril 2015 fixe 
desormais le cadre legal du portage salarial. Ainsi, 
le salarie porte beneficie d'une remuneration mini¬ 
male fixee par accord de branche. Son salaire ne 
peut pas etre inferieur a 75 % du plafond annuel de 
la Securite sociale. 
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Tableau 1 - Micro-entreprenariat et portage salarial: 
comparaison des dispositifs 



Micro-entrepreneur 

Portage salarial 

Domaine 

d’intervention 

Un grand nombre de 
domaines (commerce, 
artisanat, activite 
liberate) y compris les 
secteurs reglementes, 
lorsque I’entrepreneur 
remplit les conditions 
d’exercice. 

Prestations 
intellectuelles dans la 
plupart des cas. Les 
metiers reglementes 
et les professions qui 
necessitentl ’usage 
d’un outil sont exclus. 

Vente aux 
particuliers 
(marchandises/ 
prestations de 
service) 

Oui, dans le respect 
des dispositions 
reglementaires en 
matiere de protection 
des consommateurs. 

Impossible, sauf a 
mettre en place un 
montage administratif 
complexe. 

Charges sociales 
a payer 

Del 3,515 a 24,230% 
selon la nature de 

1’activite. 

40 % de charges. 

Relations 
avec le client 

Contact direct. 

Contact direct jusqu’a 
la facturation. 

Date de paiement 
de la prestation 

Selon la date de 
paiement definie sur la 
facture (en theorie). 

Salaire mensualise ou 
verse apres paiement 
du client. 

Obligations 

comptables 

Tenued’une 
comptabilite simplifiee 
a un livre des recettes 
et eventuellement un 
registre des achats. 

Aucune. 

Actions 

commerciales 

A la charge du createur/prestataire porte. 

Formalites 
a accomplir 

Declaration d’activite 
aupres d’un centre 
de formalites des 
entreprises (CFE) ou 
sur Internet. 

Prise en charge 
administrative du 
devis client jusqu’au 
paiement du salaire. La 
societe de portage doit 
signer une convention 
avec le porte et un 
contrat de mission 
avec le client. 

Protection sociale 

Au niveau du 
regime general de la 
Securite sociale hors 
assurance-chomage. 

Equivalente au regime 
general de la Securite 
sociale des salaries. 
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Micro-entrepreneur 

Portage salarial 

Maintien ou 
ouverture de droits 
a indemnisation 
chomage 

Maintien des droits 
sous certaines 
conditions. Pas de 
couverture chomage 
en cas de cessation 
d’activite 3 . 

Maintien et ouverture 
de nouveaux droits a 
indemnisation. 

Droit a la formation 

Non 

Oui 

Limite de chiffre 
d’affaires 

82 200 € HT 
pour la vente de 
marchandises. 

32 900 € HT pour les 
prestations de service. 

Aucune. 

Engagement 
du patrimoine 
personnel 

Oui avec possibility 
d’en proteger 
une partie (biens 
immobiliers). 

Non. 

Assurance 
des risques 
professionnels 

Souscription 

volontaire. 

Incluse. 


a. Sauf si vous possedez encore des droits a indemnisation au titre de votre prece- 
dente activite salariee. 


Tableau 2 - Micro-entreprenariat et portage salarial: 
simulation de revenus nets hors impot 



Micro¬ 
entrepreneur en 
profession liberate 

Consultant en 
portage salarial 

Prestation facturee 
a un professionnel 

1 500 € HT 

1 500 € HT 

Frais de gestion preleves 
par la societe de portage 
(en moyenne 10 %) 


-150 € 

Charges sociales 
(23,1 %) 

346,50 € 


Charges patronales et 
salariales (environ 40 %) 


-540 € 

Revenu net avant impot 

1 153,50 € 

810 € 
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Sur le strict plan cle la remuneration, on cherche ou est 
l’interet du portage sinon pour la societe qui delivre 
le «service ». Au lieu d’encaisser 1 153,50 euros sur 
1 500 euros en tant que micro-entrepreneur, le porte 
ne percevra que 810 euros. Si l’on se place du point 
de vue de la protection sociale, le statut de «porte» 
est plus securisant puisqu’il permet de cotiser a 
l’assurance-chomage. 

Cela etant dit, il est possible - et certaines societes de 
portage mettent desormais en avant cette possibility - 
de cumuler une situation de micro-entrepreneur et 
un statut de porte. Ceci peut s’averer interessant pour 
l’encaissement de recettes qui, si elles etaient integrees 
au chiffre d’affaires du micro-entrepreneur, le feraient 
sortir du regime, compte tenu des limites imposees. 
Typiquement, cette solution est interessante pour les 
entrepreneurs dont l'essentiel de l’activite est realise 
avec un gros client complete par quelques missions ou 
ventes ponctuelles. Ils ont alors tout interet a facturer 
le client principal par le biais du portage et les petites 
recettes complementaires en micro-entrepreneurs. 

Attention piege ! 


Les offres proposant de devenir « micro-entrepre¬ 
neur porte » fleurissent sur les stands des salons 
dedies a la creation d'entreprise ou sur Internet. Ne 
vous laissez pas abuser : il ne s'agit en aucun cas 
d'une nouvelle forme de micro-entreprise, mais bien 
d'offres commerciales. Si vous optez pour le por¬ 
tage salarial, vous avez un statut de salarie. Lega- 
lement, les clients pour lesquels vous intervenez 
traitent avec la societe de portage. Nous verrons 
dans cet ouvrage qu'un micro-entrepreneur est un 
entrepreneur individuel juridiquement independant 
et cotisant au regime social des non-salaries. 
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Chapitre 2 


Qui peut devenir 
micro-entrepreneur ? 


Comme nous l’avons vu, le regime de la micro-entre- 
prise permet a tous les Frangais qui le souhaitent - etu- 
diants, demandeurs d’emploi, salaries, fonctionnaires, 
retraites, inactifs - de se mettre a leur compte ou de creer 
une activite independante en complement d’un revenu 
principal. Les secteurs economiques concernes sont le 
commerce, l’artisanat et les prestations de service. Entre 
autres, les activites liees a l’agriculture, relevant d’un 
regime fiscal different, n’entrent pas dans le dispositif. 

Le dispositif, en vigueur depuis le l er janvier 2009, inte- 
ressera particulierement celles et ceux tentes de monter 
une petite affaire, mais jusque-la decourages par la lour- 
deur cles formalites et le poids des charges sociales qui 
les guettaient avant meme de gagner leur premier euro. 

Seules les personnes physiques fiscalement domici- 

C/3 

= liees en France et exer^ant en « solo » beneficient de ce 
w dispositif. Les societes (personnes morales) ne peuvent 
| pas se transformer en micro-entreprise. Le micro-en¬ 
trepreneur est avant tout un entrepreneur individuel, 
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inscrit comme tel aupres du Registre national des entre- 
prises (RNE), et beneficiant d’un formalisme allege et 
de declarations sociales et fiscales simplifiees. Ainsi, au 
sein d’un meme foyer fiscal, rien n’empeche un mari, 
son epouse et leurs enfants (sous conditions pour les 
mineurs) de developper chacun une activite dans le 
cadre de l’auto-entreprenariat. 

Les citoyens d’un Etat membre de l’Union europeenne 
(UE) ou d’un autre Etat signataire de l’accord sur l’Es- 
pace Economique Europeen (EEE) peuvent devenir 
micro-entrepreneurs a condition d’etre domicilies en 
France. Le regime est accessible egalement aux ressor- 
tissants des autres pays des lors qu’ils sont titulaires 
d’une carte de resident leur permettant d’exercer une 
activite non salariee en France. 

Le cumul d’activites 

C’est l’une des granules forces du nouveau systeme : 
autoriser et faciliter la cohabitation d’un statut social et 
la pratique d’une activite independante lucrative, occa- 
sionnelle ou reguliere. 

Micro-entrepreneur et... etudiant 

Pour la loi, vous pouvez etre etudiant et micro-entre¬ 
preneur des lors que vous ne vous lancez pas dans une 
activite reglementee pour laquelle vous n’avez ni les 
diplomes ni les qualifications professionnelles neces- 
saires (cette obligation s’impose a tous les futurs entre¬ 
preneurs). Si vous etes beneficiaire d’une bourse ou 
d’un pret d’honneur «etudiant», vous pouvez cumuler 
activite professionnelle et etudes a condition de res¬ 
pecter vos obligations d’assiduite aux cours et de pre¬ 
sence aux stages et examens (Bulletin offtciel n° 26 du 
26 juin 2008, ministere de l’Enseignement superieur et 
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de la Recherche). Sachez, en revanche, que les recettes 
tirees de votre nouvelle activite au titre de l’annee N 
seront prises en compte en N + 2 pour le maintien 
eventuel de votre bourse. Enhn, en tant qu’etudiant 
entrepreneur, vous beneficiez, a l’echelle nationale, 
de differentes mesures d’accompagnement et de 
financement. 

Un enfant mineur peut egalement devenir micro-entre¬ 
preneur, mais, selon sa situation, il ne pourra pas exer- 
cer tous les metiers. Ainsi, un mineur, emancipe ou pas 
(lire l’encadre), peut exercer en tant que professionnel 
liberal s’il respecte les conditions d’acces au metier. En 
revanche, les activites de l’artisanat ne sont accessibles 
qu’aux mineurs emancipes. Enhn, quelle que soit sa 
situation juridique, un mineur ne peut avoir la qualite 
de commerpant au regard de la loi. 


A retenir 

Un mineur, age au minimum de 16 ans, peut obte- 
nir son emancipation soit du fait de son mariage, 
soit a la suite d'une demande de ses representants 
legaux au juge des tutelles. 

Et... salarie du prive 

Demarrer une activite independante sans lacher son 
boulot etait complique, voire impossible a gerer il n’y 
a encore pas si longtemps. Avec son formalisme allege 
(declaration d’activite simplihee, obligations comp- 
tables rudimentaires), le micro-entreprenariat modihe 
w la donne : desormais, tous les salaries du prive, quel 

I que soit leur contrat de travail (CDI, CDD, temps par- 

^ tiel, contrat d’accompagnement dans Pemploi, etc.), 
J peuvent se lancer, dans le respect de leurs obligations 
contractuelles. 
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Vos engagements vis-d-vis de votre employeur 


A retenir 

Les conges sans solde ne sont pas soumis a un 
cadre juridique particulier. Si I'employeur autorise 
un salarie a prendre des conges sans solde, rien 
n'empeche celui-ci de mettre a profit ce temps pour 
creer son entreprise, dans le respect de son obliga¬ 
tion de loyaute envers son employeur. 


Soyez prudent dans vos demarches avant cie vous 
lancer la tete la premiere. Verifiez tout d’abord votre 
contrat de travail : il est possible que des restrictions 
limitent votre droit de creer line entreprise. Assu- 
rez-vous ensuite que votre nouvelle activite n’est pas 
susceptible de faire concurrence a votre entreprise. 
Si ces conditions prealables sont reunies, vous n’avez 
formellement aucune declaration prealable a faire 
aupres de votre employeur, ni de limite d’heures a ne 
pas depasser au titre de votre activite de micro-entre¬ 
preneur. Vous pouvez par ailleurs, et sous certaines 
conditions, obtenir un temps partiel ou un conge non 
remunere d’un an pour creation d’entreprise (renouve- 
lable une fois). 

En revanche, vous devez imperativement exercer en 
dehors des horaires de travail de l’entreprise. De plus, 
vous etes tenu a un devoir de loyaute a l’egard de votre 
employeur : sauf accord expres (clemanclez un ecrit!), 
vous ne pouvez pas utiliser le materiel et/ou les locaux 
de la societe et encore moins demarcher les clients de 
l’entreprise pour votre propre compte. Vous vous inter- 
direz egalement de denigrer les produits, les services 
ou la politique de votre employeur. A clefaut de res¬ 
pecter vos obligations contractuelles, vous risquez une 
sanction pouvant aller jusqu’au licenciement. 
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A retenir 

Void les obligations du salarie micro-entrepreneur: 

— L'obligation de loyaute, independante de toute 
autre clause du contrat de travail, concerne tous les 
salaries de I'entreprise : ne pas denigrer la societe, 
ne pas utiliser les outils et le materiel professionnel a 
des fins personnels, ne pas detourner la clientele, 
etc. L'exercice d'une activite concurrente de celle 
de votre employeur sans Ten avoir informe (merme 
s'il ne s'agit pas des merries clients) vous expose a 
un licenciement pour faute. 

— La clause d'exclusivite est une mention du contrat 
de travail destinee a empecher le salarie concerne 
d'exercer une autre activite professionnelle pen¬ 
dant la duree de son contrat de travail, pour son 
propre compte, ou pour un autre employeur. L'em- 
ployeur ne peut pas vous opposer cette clause la 
premiere annee de votre creation. Au-dela, vous 
devrez choisir entre votre emploi salarie et votre 
micro-entreprise. 

— La clause de non-concurrence a pour but d'em- 
pecher le salarie d'exercer une activite profession¬ 
nelle concurrente susceptible de porter prejudice a 
son employeur apres la rupture de son contrat de 
travail. Pour etre opposable au salarie, cette inter¬ 
diction doit: 

- servir la protection des interets de I'entreprise ; 

- etre limitee dans le temps (generalement six 
mois) et dans I'espace ; 

- tenir compte des specificites de I'emploi du 
salarie ; 

- comporter une contrepartie financiere. 

A defaut de remplir ces conditions, les tribu- 
naux risquent fort de considerer que la clause de 
non-concurrence est inapplicable. 
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Jouez la transparence 

Que votre contrat de travail contienne ou pas une clause 
particuliere, nous vous conseillons d’informer votre 
employeur — de preference par ecrit - de votre pro¬ 
jet d’exercer une activite complementaire. Ne serait-ce 
qu’au titre de votre obligation de loyaute et/ou pour 
maintenir une relation de confiance. Si votre nouvelle 
activite n’entre pas en concurrence avec celle de l’en- 
treprise, si vous ne sollicitez pas les memes clients, et, 
enfin, si vous n’empietez pas sur vos horaires de travail, 
votre employeur a peu d’arguments pour s’y opposer. 


Le salarie en cours de licenciement ou demissionnaire 
peut preparer son projet, voire declarer sa micro-entre- 
prise si aucune clause contraire ne I'interdit dans son 
contrat de travail, au cours de son preavis, des lors 
qu'il continue de remplir ses obligations profession- 
nelles et ne cause pas de prejudice a son employeur. 
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Cotisations obligatoires 

En France, le principe de soliclarite commande que des 
cotisations sociales soient dues sur chaque source de 
revenu. Par consequent, le salarie, tout comme l’etudiant, 
le ctemandeur d’emploi ou le retraite micro-entrepre¬ 
neur, doit payer des charges sociales au titre de son acti¬ 
vite independante, meme s’il beneficie d’une couverture 
sociale par ailleurs. Ces versements sociaux sont calcules 
en fonction de taux appliques au chiffre d’affaires realise 
(lire page 114). Les organismes collecteurs n’accorclent 
pas de reduction particuliere sur les cotisations, quancl 
bien meme ils ne vous verseraient aucune prestation. 
En effet, dans les faits, lorsque vous exercez plusieurs 
metiers (salarie et entrepreneur par exemple), vous ne 
pouvez pretendre au benefice de prestations sociales 
qu’aupres du regime correspondant a votre activite 
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principale. En revanche, tant que votre activite principale 
reste le salariat, vous continuez a beneficier des alloca¬ 
tions familiales gerees par votre Caisse des Allocations 
Familiales (CAF) ou la Mutualite Sociale Agricole (MSA). 


Comment declarer votre revenu de salarie lorsque, 
en parallele, vous etes micro-entrepreneur ? Vous 
continuez a inscrire dans votre declaration d'impot 
sur le revenu vos salaires dans la categorie des traite- 
ments et salaires. 
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Demander un temps partielpour creation 
d’entreprise 

Depuis la loi 2003-721 du l er aout 2003, tous les sala¬ 
ries peuvent demander a beneficier d’une periode de 
travail a temps partiel pour creer leur entreprise. Le 
salarie doit justifier d’une anciennete clans l’entreprise 
d’au moins vingt-quatre mois, consecutifs ou non, a la 
date du depart en conge ou de la periode cle travail 
a temps partiel 1 . II adresse a l’employeur, au moins 
deux mois avant le debut du conge ou cle la periode 
cle travail a temps partiel, une demande l’informant cle 
sa volonte, par lettre recommandee avec avis de recep¬ 
tion ou remise en main propre contre decharge. Cette 
lettre doit mentionner l’activite de l’entreprise que le 
salarie envisage de creer. La duree maximale du conge 
ou de la periode de travail a temps partiel est d’un an 
et peut etre prolongee d’un an au plus. Le salarie peut 
ainsi solliciter un conge ou une periode de travail a 
temps partiel d’une duree inferieure a clouze mois. 

Dans les trente jours de la demande, l’employeur doit 

C/3 

| informer le salarie par lettre recommandee avec avis cle 
“ reception ou lettre remise en main propre contre decharge 
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1. Art. L. 3142-81 du Code du travail. 






Copyright © 2016 Eyrolles. 


26 Le guide pratique DU micro-entrepreneur 


cle son accord sur la date de depart choisie, du report du 
conge ou du travail a temps partiel pour creation d’entre- 
prise ou encore du refus motive de la demande. Dans les 
entreprises de moins de deux cents salaries, l’employeur 
peut refuser un conge pour creation d’entreprise s’il 
estime, apres avis des representants du personnel, que ce 
conge pourrait mettre en cause la bonne marche de l’en- 
treprise. A defaut de reponse de la part de l’employeur 
dans un delai de trente jours a compter de la demande du 
salarie, son accord est repute acquis. 

A Tissue de cette periode, le salarie peut reprendre son 
emploi a plein-temps assorti d’une remuneration iclen- 
tique a celle qu’il avait auparavant. 

Votre assurance-chdmage 

Enfin, imaginons que vous soyez devenu micro-entre¬ 
preneur apres avoir ete licencie ou avoir demissionne 
de votre emploi de salarie. A Tepoque, vous aviez cree 
votre entreprise sans deposer de demande d’alloca- 
tion-chomage. Helas, vous etes contraint de mettre fin 
a votre activite independante : vous pouvez malgre 
tout faire valoir vos droits a des indemnites chomage 
au titre de Tactivite salariee anterieure, durant les trois 
ans qui suivent la fin de votre emploi salarie. Voila un 
filet de securite fort appreciable. 


Vous etiez salarie depuis plusieurs annees. Vous avez 
subi un licenciement le l er mars, avec un preavis de 
deux mois non effectue. En mai, vous creez votre entre¬ 
prise sous le regime de la micro-entreprise sans vous 
inscrire a Pole emploi. En cas d'echec de votre activite 
independante, vous disposez de trois ans a compter 
du 30 avril auxquels s'ajoute la duree initiale de vos 
droits (soit deux ans supplementaires au maximum) 
pour beneficier de vos droits aux allocations-chomage 
au titre de votre ancien statut de salarie. 
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Et... fonctionnaire 

La loi du 13 juillet 1983 portant droits et obligations 
des fonctionnaires, le decret n° 2007-658 du 2 mai 
2007 relatif au cumul d’activites des fonctionnaires et la 
loi du 3 aout 2009 relative a la mobilite et aux parcours 
professionnels dans la fonction publique encadrent les 
conditions de cumul d’activites pour les agents de l’Etat, 
des collectivites territoriales, etablissements publics et 
etablissements hospitaliers. Le principe affirme est que 
le fonctionnaire consacre l'integralite de son temps de 
service aux taches qui lui sont confides et que son acti¬ 
vity privee lucrative ne doit pas nuire au fonctionne- 
ment normal, a l’inclependance ou a la neutrality du 
service public. 

Les fonctionnaires titulaires et stagiaires, agents 
contractuels et ouvriers des etablissements industriels 
de l’Etat peuvent done, dans une certaine mesure, 
cumuler un emploi dans la fonction publique et l’exer- 
cice cl’une activity non salariee dans le cadre legal de la 
micro-entreprise. La tolerance de 1’Administration s’ap- 
precie selon le type de contrat de travail qui lie l’agent 
a son administration et la nature de l’activite envisagee 
(activity accessoire ou creation d’entreprise). Le decret 
du 2 mai 2007 precise, par ailleurs, que l’activite peut 
etre exercee aupres d’une personne publique ou pri- 
vee et qu’un agent public peut etre autorise a exercer 
plusieurs activites accessoires. Il reaffirme aussi le prin¬ 
cipe selon lequel l’activite ne peut etre exercee qu’en 
dehors des heures de service. 

Le fonctionnaire a temps plein ou a temps partiel 

Par definition, il s’agit d’un agent public qui a le fibre 
choix de son temps de travail. Sa demande de cumul 
est soumise a autorisation de la part de son adminis¬ 
tration (fire plus loin). Des lors, il peut etre autorise 



Copyright © 2016 Eyrolles. 


28 Le guide pratique DU micro-entrepreneur 


a exercer une activite accessoire sous le regime du 
micro-entrepreneur, sans limitation dans le temps, et 
dans l’un des domaines suivants : 

• expertises ou consultations aupres d’une societe ou 
d’un organisme prive ; 

• enseignement; 

• formation; 

• activites a caractere sportif ou culturel (y compris 
l’encadrement et l’animation dans les domaines 
sportif ou culturel); 

• mise en valeur du patrimoine personnel, y compris 
les prestations de restauration et d’hebergement 
directement liees a cette activite (par exemple, 
chambres d’hotes) ; 

• services a la personne et travaux de faible impor¬ 
tance realises chez des particuliers (bricolage, jardi- 
nage, menage, etc.) ; 

• vente de biens fabriques personnellement par 
l’agent; 

• production d’oeuvres de l’esprit; 

• activite de conjoint collaborates au sein d’une 
entreprise commerciale, artisanale ou liberale. 

Le decret n° 2011-82 du 20 janvier 2011 (JO du 22 jan- 
vier 2011) modifiant le decret n° 2007-658 du 2 mai 
2007 liste l’ensemble des activites concernees. 

En dehors de ce champ delimite d’activites, lorsque la 
demande de cumul est motivee par le projet cle creer 
ou de reprendre une activite commerciale, artisanale 
ou liberale a travers le clispositif de la micro-entre- 
prise, l’autorisation peut etre accordee pour un delai 
de deux ans maximum, prolongeable un an. Dans cette 
situation, le fonctionnaire peut demander a beneficier 
d’un temps partiel (pour une duree d’un an maximum, 
renouvelable une fois) qui ne peut lui etre refuse. 
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Au terme de la periode de cohabitation entre mission de 
service public et exercice d’une activite lucrative inde- 
pendante, l’agent concerne doit choisir entre deux pos¬ 
sibility. II peut demissionner ou demander une mise 
en disponibilite pour convenances personnelles s’il 
decide de poursuivre son aventure entrepreneuriale. 
La disponibilite correspond a un conge non remunere 
d’une duree de deux ans maximum. Autre possibility : 
il peut choisir de mettre hn a sa micro-entreprise. 

Lefonctionnaire a temps partiel inferieur 
de moitie a la duree legale de travail 

Dans cette situation, l’agent ne choisit pas la duree de 
son temps de travail. Pour cumuler son emploi et une 
activite independante, il n’est tenu qu’a une declaration 
prealable aupres de son administration. Il peut done 
exercer une activite independante, quelle que soit 
sa nature et sans limite de temps, en tant que micro¬ 
entrepreneur. Cependant, l’autorite dont il releve peut 
lui demander de cesser son activite d’entrepreneur 
individuel si elle constate que celle-ci perturbe le fonc- 
tionnement du service ou porte atteinte a la dignite cles 
fonctions exercees par l’agent dans 1’administration. 

Se declarer micro-entrepreneur 
aupres de sa hierarchie 

Si vous etes dans la situation du fonctionnaire futur 
micro-entrepreneur, vous devez presenter une decla¬ 
ration ecrite a l’autorite dont vous relevez, deux mois 
au moins avant la date de creation de votre activite 
independante. Cette declaration mentionne la forme et 
l’objet social de l’entreprise, son secteur et sa branche 
d’activite, ainsi que, le cas echeant, la nature et le 
montant des subventions publiques dont votre projet 
beneheie. 
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Vos responsables de service disposent de quinze jours 
pour transmettre le dossier accompagne de leur propre 
appreciation a la commission de deontologie pour avis 
consultatif. Cette commission, qui siege a la Direction 
generale de l’administration et de la fonction publique 
(DGAFP), examine seulement la compatibility du pro¬ 
jet avec l’emploi occupe par le demandeur au sein de 
l’administration et s’assure en particulier que : 

• votre future activite de micro-entrepreneur ne vous 
place pas en situation de prise illegale cl’interets au 
sens de l’art. 432-12 du Code penal; 

• votre future activite ne porte pas atteinte a la dignite 
de la fonction publique et ne risque pas de com- 
promettre ou de mettre en cause le fonctionnement 
normal, l’independance ou la neutrality du service 
qui vous emploie. 



A retenir 


L'article 30 de la loi du 26 janvier 1984 prevoit 
une procedure complementaire pour les agents de 
la fonction publique territoriale : la collectivite saisie 
d'une demande de cumul d'activites doit egalement 
solliciter, pour avis, la Commission Administrative 
Paritaire (CAP). 


Enfin, le fonctionnaire a temps partiel inferieur de moi- 
tie a la duree legale de travail doit simplement infor¬ 
mer par ecrit l’autorite administrative dont il depend. 
La commission de deontologie n’a pas a statuer sur sa 
demande. 

A compter de l’enregistrement de votre declaration par 
son secretariat, la commission a un mois (renouvelable 
une fois) pour rendre un avis. L’absence de reponse a 
l’expiration du delai vaut avis favorable. La commission 
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de deontologie pent entendre l’agent a sa demande ou 
le convoquer si elle le juge necessaire. Le fonctionnaire 
peut alors se faire assister par toute personne de son 
choix. Il appartient ensuite a l’autorite administrative 
de se prononcer, en dernier ressort, sur le cumul d’ac- 
tivite au regard des obligations de service. Sachez tou- 
tefois que 1’Administration ne peut pas s’opposer a une 
demande de temps partiel pour un motif lie a l’interet 
du service : le temps partiel est accorde de droit pour 
un fonctionnaire qui cree une entreprise 1 . A tissue de 
la premiere annee de cumul des statuts fonctionnaire/ 
micro-entrepreneur, la demande de renouvellement 
n’est pas soumise a consultation de la commission de 
deontologie. 

Enfin, la collectivite peut s’opposer a tout moment au 
cumul d’activites des lors que les conditions requises 
(respect des obligations de service, non-atteinte a la 
dignite des fonctions publiques exercees, remise en 
cause du fonctionnement normal, de l’independance 
ou de la neutrality du service, non-prise illegale d’inte- 
rets, etc.) ne sont plus respectees. 


La circulaire du 31 octobre 2007 du ministere 
du Budget, des Comptes publics et de la Fonction 
publique definit les modalites d'exercice d'une activite 
privee par un fonctionnaire ou un agent non titulaire 
ayant cesse temporairement ou definitivement ses 
fonctions au sein de (Administration. Ce texte precise 
egalement les modalites de cumul d'une activite de 
micro-entrepreneur preexistante avant le recrutement 
en tant que fonctionnaire ou agent contractuel et la 
fonction d'agent public (www.fonction-publique.gouv. 
fr/IMG/circulaire_deontologie_20071031 .pdf). 



1. Art. 46-1 de la loi n° 86-33 du 9 janvier 1986. 
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Et... retraite 

L’assouplissement du cumul 

La loi de financement de la Securite sociale pour 2009 
a assoupli les regies de cumul emploi retraite pour les 
retraites qui creent une activite sous le regime de la 
micro-entreprise. Desormais, le cumul est possible 
sans aucune restriction dans l’activite ni limite de pla¬ 
fond. Il concerne tous les ex-salaries du regime general 
(y compris les ex-fonctionnaires), du regime agricole et 
des regimes alignes, a la condition d’avoir exerce leur 
droit au depart en retraite a partir de 60 ans s’ils ont 
cotise suffisamment pour obtenir une pension a taux 
plein ou de 65 ans dans le cas contraire. 

Pour les retraites partis en retraite sans taux plein ou 
avant 65 ans, la nouvelle loi de Securite sociale ne 
change rien : les anciennes regies de calcul sont tou- 
jours en vigueur. Notez que si vous etes retraite d’un 
regime de non-salaries (RSI ou Urssaf), la reprise d’une 
activite non salariee en tant que micro-entrepreneur 
peut avoir des incidences (diminution ou suspension) 
sur le versement de votre pension de retraite. 



Attention piege ! 


FraTchement retraite, vous souhaitez - ou Ton 
vous propose - de reprendre votre ancien poste en 
tant que micro-entrepreneur ? Mefiance si vous ne 
comptez pas avoir d'autres clients : cette fapon de 
proceder releve de la dissimulation d'embauche. 


Quelles cotisations pour quelles prestations ? 

En reprenant une activite professionnelle sous le 
regime de la micro-entreprise vous etes redevable, des 
le debut de votre activite, des cotisations de Securite 
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sociale et d’assurance-vieillesse cle base et complemen- 
taire, calculees sur vos recettes cleclarees. Ces charges 
sont versees chaque mois ou chaque trimestre : sous le 
regime du micro-entrepreneur, les cotisations retraites 
sont incluses dans le forfait des charges sociales a payer 
(lire page 114). 

En matiere de prestations versees, il convient de clistin- 
guer deux situations. 

Dans la premiere, l’activite creee releve du regime qui 
vous verse deja la pension cle retraite : 

• Si vous etiez salarie : vous n’obtenez pas de clroits 
supplementaires en ce qui concerne la pension de 
base et complementaire. 

• Si vous etiez artisan : votre pension de base ne 
change pas. En revanche, les cotisations versees 
creent cle nouveaux clroits en matiere cle retraite 
complementaire. 

• Si vous etiez inclustriel ou commerqant: votre 
pension cle base n’est pas reevaluee non plus. En 
revanche, vous obtenez cle nouveaux clroits pour la 
retraite complementaire, sauf s’il s’agit d’une reprise 
d’activite. 

• Si vous etes un ancien professionnel liberal: vous 
ne pouvez pas pretendre a des clroits supple¬ 
mentaires pour la pension cle base et la retraite 
complementaire. 

Dans la seconde situation, l’activite creee ne releve pas 
du regime qui vous verse deja la pension cle retraite : 
clans ce cas, les cotisations versees aupres des regimes 
cle base et complementaire sont productives de droits 
supplementaires. 
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Le site officiel du micro-entrepreneur (ex-auto- 
entrepreneur) brosse dans le detail toutes les pos¬ 
sibility de cumul emploi retraite a cette adresse : 
www.lautoentrepreneur.fr/images/3_Guide. pdf, 
(pages 27 a 31). 

Une circulaire du Regime social des independants 
(RSI) apporte des precisions sur les regies applicables 
en matiere de retraite de base et de retraite comple- 
mentaire en cas de reprise d'activite par un commer- 
pant ou un artisan retraite depuis le 1 er janvier 2009 : 
www.le-rsi.fr, rubrique«Guide de I'auto-entrepreneur». 

Enfin, si un doute subsiste concernant votre propre 
situation, n'hesitez pas a interroger la caisse de 
retraite dont vous dependez. 


Les cas particulars 

Les militaires en exercice 

Les militaires en activite qui se trouvent a moins de 
deux ans de la limite d’age ou de duree des services ou 
dans le cadre d’un conge de reconversion pour crea¬ 
tion ou reprise d’entreprise peuvent cumuler leur fonc- 
tion avec 1’exercice d’une activite independante sous le 
regime de la micro-entreprise. 

Sous reserve d’etre compatibles avec les obligations 
propres aux militaires, les activites accessoires autori- 
sees sont notamment les suivantes : 

• expertise et consultation aupres d’une entreprise ou 
d’un organisme prive ; 

• enseignement et formation ; 

• activite de conjoint collaborates au sein d’une 
entreprise artisanale, commerciale ou liberate. 

Le militaire doit au prealable adresser une demande 
ecrite a son ministre de tutelle par la voie hierarchique. 
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Les beneficiaires d’une pension d’invalidite 

Depuis le l er juin 2011, les regies de cumul d’une pen¬ 
sion d’invalidite avec des revenus non salaries sont 
harmonisees avec les regies de cumul avec une activite 
salariee. Dorenavant, que ce soit pour la reprise d’une 
activite independante ou salariee, le montant cumule 
de la pension et des revenus doit rester inferieur au 
salaire moyen per^u pendant l’annee civile precedant 
l’arret de travail suivi d’invalidite. Le revenu profes- 
sionnel a retenir correspond a 125 % du revenu sou- 
mis a cotisations sociales, ou en cas d’option pour le 
regime microsocial, du benefice forfaitaire (c’est-a-dire 
le chiffre d’affaires deduit de l’abattement pour frais 
professionnels de 71 %, 50 % ou 34 % selon la nature 
de 1’activite exercee). 

Les regies de reduction et de suspension de la pen¬ 
sion d’invalidite en cas de depassement du plafond 
autorise sont conservees : le montant de la pension est 
reduit a hauteur du depassement constate, ce qui peut 
conduire a suspendre provisoirement le versement de 
la pension. Reduction ou suspension interviennent 
lorsque les revenus cumules de l’invalide depassent 
pendant six mois consecutifs le plafond autorise. A 
l’inverse, la pension est retablie en cas de baisse de 
revenus. 

Les statuts exclus du dispositif 

Quelques statuts derogatoires ne sont pas compatibles 
avec le regime de la micro-entreprise. Sont notamment 
exclus les parents beneficiant d’un conge maternite ou 
paternite pris en charge par le regime general de la 

jg Securite sociale. L’exercice d’une activite profession- 

| nelle pourrait en effet entrainer la perte des indemnites 

§■ journalieres et un licenciement pour motif justifie. 
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Sont egalement exclues les personnes beneficiant d’un 
conge parental d’education, sauf lorsqu’il s’agit d’exer- 
cer Pactivite d’assistant(e) maternel(le) dans le cadre 
de Pauto-entreprenariat, ou d’un conge maladie. 


Demandeur d’emploi : 

CE QUE VOUS DEVEZ SAVOIR 1 

Trouver un emploi salarie par ces temps de crise est 
loin d’etre evident. Monter votre entreprise peut s’ave- 
rer une opportunity de creer votre propre job. Pour les 
demandeurs d’emploi ayant un projet precis en tete ou 
meme une idee a tester, le regime du micro-entrepre¬ 
neur peut etre un formidable atout pour rebondir rapi- 
dement. Les formalites administratives sont reduites au 
maximum et ne coutent rien. Vous n’avez pas besoin de 
capital pour vous lancer dans des activites qui ne recla- 
ment pas d’investissement. La gestion sous ce regime 
est des plus simples. Quant aux cliarges sociales, elles 
ne seront a payer qu’au prorata de ce que vous encais- 
serez. Bref, creer une entreprise qui ne necessite pas 
d’investissement s’avere sans risque et sans difficulty 
sous le regime de la micro-entreprise. Seule neces¬ 
sity : consacrer son temps non plus a la recherche d’un 
emploi, mais a celle de clients. Et si finalement vous 
retrouvez une activity salariee, fermer votre micro- 
entreprise ne vous coutera ni effort, ni argent. C’est 
done une aventure a tenter sans moderation, d’autant 
que si cette experience ne s’averait pas concluante, il 
n’en resterait pas moins que «createur et gestionnaire 
d’une entreprise » serait une ligne valorisante a ajouter 
a votre CV. 


1. A lire des memes auteurs : Demandeurs d’emploi: comment 
devenir auto-entrepreneurs, Editions d’Organisation, 2010. 
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En tant que demandeur d’emploi, les risques sont 
d’autant plus limites que vous benehciez d’un soutien 
important. Plusieurs dispositifs ont ete mis en place 
pour vous aider dans votre projet et eventuellement 
vous soutenir hnancierement. Ces dispositifs existaient 
bien avant la creation du regime de l’auto-entrepre- 
neur. Us ont fait leurs preuves. 

Vos demarches vis-a-vis de Pole emploi 

Inscrit a Pole emploi (organisme ne de la fusion de 
l’ANPE et de l’Assedic), si vous comptez vous lancer 
en tant que micro-entrepreneur, vous devez en infor¬ 
mer votre antenne prealablement. C’est non seu- 
lement dans votre interet pour decrocher les aides 
disponibles, mais avant tout une obligation. Comme le 
stipule Particle L. 5411-2 du Code du travail, les deman- 
deurs d’emploi «portent egalement a la connaissance 
de l’institution mentionnee a Particle L. 5312-1 [Pole 
emploi, N.d.A.l les changements affectant leur situation 
susceptibles d’avoir une incidence sur leur inscription 
comme demandeurs d’emploi». En resume, comme 
tout changement de votre situation professionnelle 
peut provoquer une incidence sur votre inscription et 
votre indemnisation, contactez votre conseiller avant 
de vous lancer. 

Lorsque vous vous declarez micro-entrepreneur, merae 
s’il s’agit d’une activite complementaire, cela produira 
un impact sur votre situation a Pole emploi. Vous deve- 
nez chomeur createur d’entreprise. Outre le fait que ce 
statut vous fait sortir des statistiques officielles du cho- 
mage, il vous dispense de la recherche d’un emploi. De 

g fait, le statut de createur d’entreprise constitue logique- 
ment un motif legitime pour refuser une « offre raison- 

pq 

K. nable d’emploi» proposee. 
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Les consequences sur votre indemnisation 

Si vous etes indemnise au titre de LAide au Retour a 
l’Emploi (ARE), la creation de votre micro-entreprise a 
un impact sur votre indemnisation. La consequence est 
toutefois de nature differente en fonction du coup de 
pouce de Pole emploi que vous solliciterez. En effet, 
les demandeurs cl’emploi qui beneficient de l’alloca- 
tion ARE ont le choix entre deux dispositifs : l’Aide 
a la reprise ou a la creation d’entreprise (ARCE) et le 
maintien partiel des allocations. Si la denomination du 
second est explicite, le premier dispositif consiste a 
vous verser une partie de vos indemnites au demarrage 
de l’entreprise. 

L’ARCE 

Certains beneficiaires l’appellent la «capitalisation». 
De fait, l’ARCE s’apparente au versement d’un capital 
qui vous permet de faire face a d’eventuels investisse- 
ments. Le montant total correspond a 45 % des indem¬ 
nites nettes qu’il vous reste a percevoir a la date du 
debut de votre activite. Cette somme vous est versee 
en deux fois : une moitie a la creation de l’entreprise 
et l’autre moitie six mois apres le debut de l’activite. 
Les informations relatives a votre indemnisation se 
trouvent sur les avis de prise en charge de Pole emploi. 
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Si au jour de votre declaration d'activite il vous res- 
tait quatre cents jours d'indemnisation, Pole emploi 
vous verserait le montant equivalent a votre alloca¬ 
tion journaliere multipliee par 1 80. Si votre alloca¬ 
tion journaliere s'eleve a 50 euros, vous touchez 
4 500 euros au depart, puis 4 500 euros six mois 
plus tard, soit 9 000 euros au total dont sera tout de 
meme deduite la participation de 3 % (ici, 270 euros) 
au financement des retraites complementaires. 
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Cette aide est soumise a conditions. Vous devez : 

• etre beneficiaire de PARE ou de l’ASR (Allocation 
specifique de reclassement), ou sur le point de 
l’etre ; 

• obtenir l’Aide aux Chomeurs Createurs ou Repre- 
neurs d’Entreprise (ACCRE). 

Notez bien que dans le cadre de l'ARCE, ce sont vos 
droits qui vous sont verses. Done, cette aide ne se 
cumule pas avec le maintien partiel des allocations. 

Vous pourriez vous demander pourquoi Pole emploi 
ne vous verse au final que 45 % de vos droits restants. 
C’est en quelque sorte un filet de securite pour vous. 
En effet, si vous veniez a fermer votre entreprise et a 
vous reinscrire a Pole emploi dans un certain delai, 
vous beneficieriez du restant de vos droits. Ainsi, a 
la fin de votre activite, vous ne seriez pas totalement 
depourvu de ressources. Le delai pour la reinscription 
est de trois ans a compter de votre premiere affiliation 
a Pole emploi, auquel s’ajoute la duree initiate de vos 
droits. 
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Vous disposiez de vingt-trois mois lors de votre ins¬ 
cription le 1 er fevrier 2013. En cas d'echec de votre 
micro-entreprise, vous pouvez vous reinscrire dans 
les quatre ans et onze mois suivant ce 1 er fevrier, soit 
jusqu'a la date du 1 er janvier 201 8. 


Vos demarches pour obtenir l’ARCE consistent a infor¬ 
mer Pole emploi de votre projet de creation d’entre- 
prise et remplir line clemande d’ARCE. Dans un meme 

C/3 

| temps, vous effectuez une clemande d’ACCRE (voir 

f ci-apres) au CFE lors de votre declaration d’activite. 

cL 

| Quand vous clisposez de l’attestation d’aclmission au 
benefice de l’ACCRE, delivree par le RSI ou l’Urssaf, 
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vous la remettez a Pole emploi. Si aucune attestation ne 
vous a ete remise dans un clelai d’un mois, vous remet¬ 
tez le recepisse de depot de dossier ACCRE delivre par 
le CFE ou une attestation sur l’honneur qu’aucune noti¬ 
fication de refus d’ACCRE ne vous a ete adressee. 

Maintien partiel des allocations 

Plutot que de percevoir le montant d’une partie de vos 
droits sous la forme de versement d’un «capital», vous 
pouvez opter pour le maintien partiel de vos alloca¬ 
tions. Ainsi, chaque mois, tout ou partie de votre alloca¬ 
tion vous est verse. Cette mensualisation vous permet 
de gerer plus facilement votre budget quotidien. Vous 
percevez vos allocations tant que vous avez des droits. 



A retenir 


L'ARE versee chaque mois se base sur le calcul pre- 
alable d'une allocation journaliere. Cette allocation 
journaliere s'obtient par I'addition d'une partie fixe 
et du salaire journalier de reference. Ce dernier est 
lui-meme calcule selon les salaires perpus durant les 
douze mois civils precedant le dernier jour travaille 
et paye. 


L’allocation mensuelle que vous verse Pole emploi est 
ajustee en fonction du revenu professionnel. Celui-ci 
equivaut au chiffre d’affaires encaisse diminue d’un 
abatement forfaitaire lie au type d’activite (71 % pour 
les commerpants, 50 % pour les prestations de service 
ou 34 % pour les professions liberates). 

Cette allocation mensuelle est calculee selon le nombre 
de jours indemnisables. En cas de chiffre d’affaires nul, 
ce nombre correspond a la totalite des jours du mois. 
En cas de chiffre d’affaires encaisse, il est calcule un 
certain nombre de jours indemnisables. Ce nombre 
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equivaut a la division de l’allocation mensuelle (de 
laquelle sont retranches 70 % du revenn professionnel) 
par l’allocation journaliere. 

Retenez que les versements d’allocation s’arretent 
quand vos droits ARE sont epuises. 


Votre allocation brute journaliere se monte a 
50 euros. Au mois de juin, vous auriez done dO perce- 
voir 1 500 euros d'allocation mensuelle en I'absence 
de chiffre d'affaires. Cependant, vous encaissez 
1 000 euros de chiffre d'affaires de prestations de 
service. Le revenu professionnel est de 500 euros 
(1 000 € - 50 %). Les calculs sont les suivants : 

500 x 70 % = 350 
1 500-350= 1 150 
1 150-50 = 23 

Pole emploi vous indemnise done vingt-trois jours 
en juin. Votre allocation mensuelle s'eleve ainsi a 
23 x 50 euros, soit 1 150 euros. 
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Le maintien partiel des allocations est soumis a 
conditions : 

• Vous clevez etre beneficiaire de l’ARE ou de l’ASR, 
ou sur le point de l’etre. 

• Chaque mois, vous devez fournir les justificatifs 
de remuneration (vos factures encaissees) avant le 
paiement de l’allocation. A defaut de presentation 
de ces pieces, il est procede a un calcul provisoire 
d’un montant paye sous la forme d’une avance. Le 
calcul definitif est realise le mois suivant et le paie¬ 
ment definitif effectue en deduisant l’avance. 

• Chaque mois, vous devez indiquer que vous etes en 

C/3 

1 recherche d’emploi dans la declaration faite aupres 

^ de Pole emploi. 

| Les jours non indemnises ne sont pas perdus. Vos droits 
sont seulement reportes. 
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Les beneficiaires de l’Allocation 

de Solidarity Specifique (ASS) 

et du Revenu de Solidarity Active (RSA) 

Si vous etes beneficiaire de PASS et que vous devenez 
micro-entrepreneur, deux cas de figure se presentent 
pour le maintien de votre allocation. Si vous etes bene¬ 
ficiaire de l’ACCRE (voir ci-apres), vous percevez une 
aide equivalente a PASS pendant les douze premiers 
mois de votre activite. Si vous n’etes pas beneficiaire de 
1ACCRE, vous percevez PASS integralement pendant 
les trois premiers mois. Du quatrieme au douzieme 
mois d’activite, le montant de PASS est diminue du 
montant des revenus professionnels, mais une prime 
forfaitaire mensuelle de 150 euros est versee. 

Si vous etes beneficiaire du RSA et que vous devenez 
micro-entrepreneur, le montant du RSA est recalcule 
tous les trois mois selon vos revenus d’activite peryus. 
Vous aurez done a declarer sur la declaration trimes- 
trielle de revenu (DTR) du RSA, a la ligne «revenus 
non salaries», votre benefice forfaitaire. Ce «bene¬ 
fice » est le chiffre d’affaires trimestriel abattu de 71 % 
pour les activites commergantes, de 50 % pour les 
prestations de services et de 34 % pour les professions 
liberates. 

Si vous ne percevez aucun revenu, un montant for¬ 
faitaire, qui depend de la composition du foyer et du 
nombre d’enfants vous est garanti. 

Notez que si vous ne beneficiiez pas du RSA avant 
de vous lancer, vous pouvez y avoir droit en tant que 
micro-entrepreneur relevant du RSI. Vous ne devez 
avoir aucun salarie. 
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Le dispositif ACCRE 

pour les micro-entrepreneurs 

(ex-auto-entrepreneurs) 

L’ACCRE est une exoneration d’une partie des charges 
sociales. C’est un dispositif accessible : 

• aux demandeurs d’emploi indemnises, beneficiaires 
de l’ARE, ou susceptibles de l’etre ; 

• aux beneficiaires de IASS, du RSA (ou de leur conjoint) 
et de l’Allocation temporaire d’attente (ATA) ; 

• aux demandeurs d’emploi non indemnises mais 
ayant ete inscrits a Pole emploi six mois sur les dix- 
huit derniers mois ; 

• a d’autres categories de personnes 1 qui creent une 
entreprise individuelle. 

En tant que micro-entrepreneur et ctemandeur d’em¬ 
ploi, vous y avez done droit. Vous en ferez la demande 
durant les formalites de creation de votre micro- 
entreprise (lire page 79). Un imprime specifique est a 
joindre a votre declaration. Vous avez la possibility cl’en 
faire la demande plus tard, mais dans la limite de qua- 
rante-cinq jours suivant la declaration de creation. Un 
recepisse qui notifie l’enregistrement de la demande 
d’ACCRE vous est remis. Dans le mois qui suit la date 
d’enregistrement, le RSI ou l’Urssaf vous delivre une 
attestation d’admission au benefice de l’aide ou vous 
notifie un refus. En l’absence de toute reponse dans un 
delai d’un mois, l’acceptation de l’aide est implicite. 

L’ACCRE pour les micro-entrepreneurs (ex-auto-entre- 
preneurs) differe de l’aide accordee aux autres crea- 
teurs d’entreprise. S’il induit toujours un allegement 
„ des cotisations et des contributions sociales, le disposi- 
s tif ne consiste pas en une ristourne des cotisations dues 
& la premiere annee. Pour respecter 1’esprit originel du 

O 


1. Voir art. L. 5141-1 du Code du travail. 
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regime de l’auto-entrepreneur, a savoir« pas de chiffre 
d’affaires encaisse, pas de charges sociales a payer», 
Herve Novelli a modifie le montant et le paiement des 
cotisations. Depuis le l er mai 2009, les micro-entrepre¬ 
neurs beneficiaires de l’ACCRE se voient appliquer des 
taux de prelevement de leur chiffre d’affaires moindres, 
mais progresses sur les trois premieres annees d’ac- 
tivite. Ils correspondent approximativement au quart 
du taux normal pendant les quatre premiers trimestres 
d’activite, a la moitie durant les quatre trimestres sui- 
vants et aux trois quarts au cours des quatre trimestres 
cloturant la periode d’exoneration. 

Tableau 3 - Taux specifiques pour les beneficiaires de I’ACCRE 
(hors frais de chambre consulaire) 


Type d’activites 

1 re periode 

Du debut 
de I’activite 
jusqu’a la fin 
du troisieme 
trimestre 
civil 

2 e periode 

Les 

quatre 

trimestres 

suivants 

3 e periode 

Les 

quatre 

trimestres 

suivants 

Au-dela 

Achat/ 
revente de 
marchandises 

3,6 % 

6,9 % 

10,2% 

13,5% 

Activity 

artisanale 

6,3 % 
(6,17% 
en Alsace) 

12% 
(11,87% 
en Alsace) 

17,7% 
(17,57% 
en Alsace) 

23,4 % 
(23,27 % 
en Alsace) 

Prestations 
de service 

6,2 % 

11,9% 

17,6% 

23,3 % 

Activites 

liberates 

6,0 % 

11,7% 

17,4% 

23,1 % 
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Le dispositif Nouvel Accompagnement 
pour la Creation et la Reprise d’Entreprise 
(NACRE) 

Le NACRE s’adresse notamment aux : 

• demandeurs d’emploi beneficiaires de l’ARE ; 

• demandeurs d’emploi non indemnises mais ayant 
ete inscrits a Pole emploi six mois sur les dix-huit 
derniers mois ; 

• demandeurs d’emploi de 50 ans et plus ; 

• jeunes de 18 a 25 ans ; 

• jeunes de moins de 30 ans non indemnises ou 
reconnus handicapes ; 

• beneficiaires de l’ASS, du RSA et de l’ATA. 

Ce dispositif comprend deux volets. Le premier concerne 
1’accompagnement du futur micro-entrepreneur par un 
organisme labellise et conventionne par l’Etat. Cet accom¬ 
pagnement se poursuit pendant trois ans au-dela de la 
creation. Fort de cette aide, le createur peaufinera le mon¬ 
tage et le developpement de son projet (etude de marche, 
calcul des marges, etc.). Cette etape s’avere indispensable 
pour acceder au second volet du dispositif: le finance- 
ment. II s’agit d’un pret a taux zero (done sans interets a 
payer) d’un montant de 1 000 a 10 000 euros. La duree de 
remboursement est de cinq ans maximum. II est condi- 
tionne a la souscription d’un pret bancaire d’un montant 
et d’une duree au moins egaux a ceux du pret a taux zero. 

Demandeur d’emploi handicaps 
et micro-entreprise 

Apres avoir longtemps exclu le statut de micro- 
w entrepreneur de ses dispositifs d’accompagnement, 
s l’Association de gestion du fonds pour l’insertion des 
personnes handicapees (Agefiph) a revu ses regies 
J de fonctionnement en avril 2012. Desormais, l’aide 
financiere de l’Agefiph intervient en complement des 
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financements apportes par le futur micro-entrepreneur. 
Consequence: un apport personnel minimal cle 
1 500 euros est exige. Le soutien de l’association vise 
a aider au demarrage de l’activite, afin de soutenir uni- 
quement les frais de depart (location d’un local, achat 
de mobilier, achat du materiel informatique, etc.). Le 
concours de LAgefiph doit, par consequent, etre solli- 
cite imperativement avant Linscription au CFE. 



A retenir 


La subvention de I'Agefiph devra etre remboursee 
si I'entrepreneur cesse son activite dans les trois ans 
qui suivent le demarrage de I'activite. 


L’aide prend la forme d’une subvention - qui peut 
atteindre 6 000 euros - attribute selon des criteres 
propres a l’Agefiph. Elle est destinee aux personnes 
handicapees 1 inscrites a Pole emploi et detenant au 
moins 50 % du capital de leur future entreprise. Cette 
condition est, de fait, remplie lorsque vous exer- 
cez a travers une entreprise individuelle telle qu’une 
micro-entreprise, bien qu’il ne s’agisse pas d’une struc¬ 
ture juridique de type societe. La subvention de l’Age¬ 
fiph peut se cumuler avec les autres aides de l’Etat. 

Par ailleurs, l’Agefiph participe a la formation du por- 
teur de projet a la gestion, dans la limite de 250 heures. 
Celui-ci pourra egalement beneficier de l’accompagne- 
ment d’un organisme specialise durant trois ans et d’une 
couverture d’assurance minimale: multirisque profes- 
sionnelle, prevoyance et sante. Enfin, l’Agefiph peut etre 
sollicitee pour le financement des amenagements rendus 
necessaires du fait du handicap du createur d’entreprise. 


1. Selon les termes de Particle L. 323-3 du Code du travail. 
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Vous devez deposer un dossier de demande de 
subvention aupres de I'antenne regionale Agefiph 
dont vous dependez. Le dossier a remplir est assez 
contraignant; il ne s'agit pas d'une simple formalite. 
Nous vous conseillons de solliciter I'aide de votre 
conseiller Pole emploi ou d'un benevole de I'Union 
Professionnelle des Travailleurs Independants Handi- 
capes (UPTIH): 

— Agefiph : www.agefiph.fr 

— UPTIH : www.uptih.fr 


Le micro-entrepreneur et le surendettement 

Une personne beneficiant d’un plan de surendettement 
de la Banque de France pour ses dettes personnelles 
peut prendre le statut de micro-entrepreneur pour 
l’exercice d’une activite professionnelle independante 1 . 
Pour autant, cette activite ne doit pas remettre en cause 
les remboursements prevus par le plan de redresse- 
ment. Par ailleurs, un micro-entrepreneur qui connait 
des difficultes economiques ne peut pas beneficier de la 
procedure de surendettement des particuliers, confor- 
mement a l’article L. 333-3 du Code de la consommation. 

Les bonnes questions 

A SE POSER AVANT DE SE LANCER 

Sous le regime de la micro-entreprise, les etapes admi- 
nistratives liees a la creation d’entreprise ne sont pas 
compliquees. Cette simplicity ne doit pas occulter la 
necessity d’accorder beaucoup de temps a la phase 
jg de reflexion du projet. Surtout s’il s’agit de creer une 
i, entreprise a titre d’activite principale, comme c’est 

<u 

c_ - 
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o 1. Source : Assemblee nationale, question ecrite n° 62294 de 
Rudy Salles, JO du 6 avril 2010. 
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le cas pour les chomeurs. Durant cette phase, vous 
clevrez vous poser de nombreuses questions. Cela peut 
prendre un jour comme six mois. 

Il s’agit en fait ici de realiser un bilan personnel appro- 
fondi, quand bien meme vous pensez vous connaitre. 
Plus vos reponses sont sinceres et precises, plus votre 
projet a des chances de reussir. Objectif: parvenir a 
identifier vos points forts et vos faiblesses. Si cela peut 
vous aider, posez par ecrit votre reflexion, laissez murir 
quelques jours ou quelques semaines et reprenez l’ou- 
vrage. Retenez qu’il n’y a pas de mauvaise reponse. 
Toutes apportent un eclairage utile sur votre capacite 
a entreprendre. Rien ne sert de tricher ou d’embellir 
la verite : ce travail de reflexion, vous le realisez pour 
vous-meme et pour vous aider a separer ce qui est de 
l’ordre du fantasme de la realite. En somme, pour deci¬ 
der si oui ou non vous etes pret a franchir le pas. 

« Qu ’est-ce qui me motive ?» 

Quelles sont vos motivations pour devenir entrepreneur : 
trouver rapidement votre place dans le monde du tra¬ 
vail, sortir d’une periode de«galere», maintenir le niveau 
de vie que vous aviez jusqu’alors, devenir indepen¬ 
dant et ne plus avoir de superieur hierarchique, lancer 
votre boite autour d’une idee qui vous semble lucrative, 
rompre avec l’accompagnement de Pole emploi, etc. ? 

A priori , toutes les resolutions sont legitimes. Charge 
a vous de bien assimiler le fait qu’etre entrepreneur 
individuel n’a pas que des cotes agreables. Devenir son 
propre patron, exercer dans une branche que Ton a 
choisie, travailler a son rythme sans rendre de comptes 
a quiconque est un luxe qui se paie d’obligations : il 
faudra en contrepartie vous atteler aux taches admi- 
nistratives, prospecter de nouveaux clients, relancer 
les mauvais payeurs, negocier avec vos fournisseurs, 
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surveiller le niveau cle vos clepenses, ne pas compter 
vos heures de travail... Autant de contraintes qui ne 
pesent pas, en regie generale, sur les seules epaules 
d’un salarie dans une entreprise. 

Attention piege ! 


N'imaginez pas qu'il suffit de reprendre a votre 
compte un modele d'activite qui a fait ses preuves 
ailleurs pour que la fortune soit au rendez-vous ! Un 
projet d'entreprise qui fonctionne, c'est avant tout la 
rencontre d'un parcours personnel et d'un environ- 
nement favorable. 


« Suis-je competent ? » 

Avez-vous vraiment pris toute la mesure de votre nou- 
velle activite ? Sans doute - c’est du moins un prea¬ 
mble qui nous parait indiscutable - possedez-vous une 
bonne connaissance des produits que vous comptez 
vendre ou une bonne pratique des prestations que 
vous allez proposer. Mais la maitrise du metier ne fait 
pas tout: vous sentez-vous a l’aise avec tout le deroule 
d’une demarche commerciale (prospection, argu¬ 
mentation, relance, negociation, etc.) ? Saurez-vous 
convaincre clients et fournisseurs de vous accorcler leur 
confiance ? Connaissez-vous les processus de decision, 
les contraintes reglementaires et les bonnes pratiques 
du secteur d’activite dans lequel vous allez vous lan¬ 
cer ? Etes-vous familier avec Elaboration d’un plan de 
financement et les calculs de seuil de rentabilite et de 
marge commerciale ? 

Un technicien, un commercial ou un administratif 
reconnu pour ses competences et ses performances au 
sein de l’entreprise ne devient pas spontanement un 
bon entrepreneur individuel qui va devoir s’occuper 
de tout et, la plupart du temps, tout seul. 
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Cependant, detecter une lacune a cette etape de votre 
reflexion ne conduit pas necessairement a abandon- 
ner ce projet de micro-entreprise. Les solutions ne 
manquent pas, pour peu que vous preniez les choses 
en main : formation adaptee, accompagnement et suivi 
par des experts a la creation d’entreprise, rencontre 
avec des associations professionnelles et des profes¬ 
sionals en activite... Faites-vous aider, meme si cela 
vous conduit a retarder de quelques mois votre lance- 
ment officiel: l’improvisation, le pilotage au « feeling » 
et la precipitation sont des ennemis redoutables pour 
l’apprenti entrepreneur. 

« Ai-je suffisamment confiance en moi ?» 

Pour entreprendre, il est indispensable que vous sur- 
montiez vos etats d’ame pour endosser le costume 
de ^entrepreneur convaincu et convaincant! Dans la 
mesure ou votre projet a des bases solides, affichez 
votre determination et montrez que vous croyez en 
votre idee. Vous constaterez vite que cette assurance 
est communicative : elle gagnera vos proches, mais 
aussi les interlocuteurs que vous aurez a persuader tout 
au long de votre parcours (banquiers, assureurs, four- 
nisseurs, conseillers a la creation d’entreprise, etc.). 

« Suis-jepret a prendre le temps ?» 

Comme tout porteur de projet, une fois une idee bien 
precise en tete, vous serez sans doute impatient de 
vous lancer : rien ne sert de courir ! Avant de vous lan¬ 
cer, tatez le terrain, rencontrez un maximum d’ache- 
teurs ou de clients potentiels, sondez vos proches 
(famille, amis, anciens d’ecole, collegues...), faites-leur 
tester le service ou le produit, demandez-leur le prix 
qu’ils seraient prets a payer... Au besoin, revoyez votre 
copie et retournez a la charge. Cette demarche va vous 
contraindre a formuler en deux phrases votre concept 
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et a expliquer en quoi il est innovant, utile ou concur- 
rentiel. A force de vous confronter aux remarques ou 
aux suggestions des uns et des autres, vous allez affi- 
ner votre offre et ameliorer la fa^on dont vous la pre- 
sentez. Ce sera peut-etre aussi l’occasion de rencontrer 
de futurs partenaires (clients, fournisseurs, etc.) prets a 
vous soutenir dans l’aventure. Donnez-vous le temps 
de verifier que votre idee, aussi originale ou simple 
qu’elle puisse etre, repond a un besoin ou une attente. 

« Suis-je bien prepare ?» 

Demarrer une activite independante reclame du temps, 
de l’energie et occasionne du stress. Cela aura force- 
ment un impact sur votre entourage. C’est le moment 
de vous interroger : disposez-vous du soutien de votre 
conjoint ? Avez-vous un patrimoine a proteger ? Les res- 
sources du foyer au debut de votre activite seront-elles 
suffisantes pour faire face aux depenses du menage ? 
Disposez-vous d’un lieu de travail adapte ou allez-vous 
commencer dans le salon ? Pourrez-vous organiser 
votre vie de famille en fonction de vos imperatifs pro- 
fessionnels ? Ces questions sont primordiales. Certes, 
micro-entrepreneur va de pair avec entrepreneur indi- 
viduel, mais vous vous engagez rarement tout seul dans 
l’aventure : vos choix impliquent votre famille a tout 
point de vue (organisation au quotidien, rythme de vie, 
disponibilite pour les enfants, pouvoir d’achat, etc.). Il 
s’agit ici de prevenir d’eventuels conflits susceptibles 
de vous destabiliser au plus mauvais moment. 

Families et proches sont des acteurs cles dans l’environ- 
nement de votre micro-entreprise, mais ce ne sont pas 
les seuls. Considerez aussi que de nombreux specia- 
listes de l’accompagnement a la creation d’entreprise 
peuvent vous soutenir: conseillers de l’Agence Pour 
la Creation d’Entreprise (APCE), experts des Chambres 
de Commerce et d’Industrie (CCI) ou des Chambres de 
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Metiers (CM), reseaux de bene voles, associations de 
microcredit ou micro-assurance, etc. La plupart inter- 
viennent benevolement dans le cadre d’une conven¬ 
tion signee avec vous. Faites-vous aider pour elaborer 
votre plan de financement previsionnel, calculer votre 
seuil de rentabilite, deceler les opportunites de marche, 
mettre au point vos premiers outils marketing, trouver 
le bon positionnement commercial... Rejoindre une 
organisation ou un syndicat professionnel s’avere aussi 
un bon moyen de beneficier d’un soutien juriclique ou 
de recueillir des elements babies pour determiner vos 
prix de vente. 



A retenir 


Ne vous lancez pas dans I'aventure sans appui 
ni conseils suffisants... au risque de vous retrouver 
dans une precarite aggravee en cas d'echec ! 


« Mon projet est-il compatible avec les contraintes 
clu statut de micro-entrepreneur ?» 

Ainsi que nous l’evoquions en debut de chapitre et 
comme nous allons le voir tout au long de cet ouvrage, 
la facilite de mise en oeuvre et la souplesse du regime 
de la micro-entreprise sont encadrees par un certain 
nombre de limites fiscales et reglementaires. Avant 
de vous declarer micro-entrepreneur, il n’appartient 
qu’a vous de vous assurer que votre projet est cohe¬ 
rent par rapport a ces contraintes : avez-vous integre 
que les recettes seront plafonnees, que vos depenses 
seront non deductibles de votre revenu imposable, que 
vos achats s’effectueront en «TTC » sans possibility de 
recuperer la TVA et que, entre autres, vos trimestres 
de retraite ne seront valides qu’a condition de realiser 
un chiffre d’affaires minimum ? Quid de votre activite 
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professionnelle : est-elle soumise a une reglementation 
(obligation de diplomes et/ou de garanties financieres) 
ou a une obligation d’assurance ? Etes-vous conscient 
du fait qu’il est presque inconcevable d’embaucher ou 
de realiser de gros investissements ? En assimilant les 
contraintes liees au statut de micro-entrepreneur bien 
en amont du lancement de votre activite, vous eviterez 
de rejoindre la cohorte d’entrepreneurs individuels qui 
se lancent«bille en tete » avant de decouvrir, une fois 
en activite, que leur champ d’action est limite par la 
loi * 1 . 


Attention piege ! 

Un grand nombre de micro-entrepreneurs se 
lancent dans le secteur en pleine croissance des 
services aux particuliers. Une fois en activite, 
quelques-uns decouvrent trop tard que pour etre 
competitifs, ils doivent etre titulaires de I'agrement 
« services a la personne », qui permet a leurs clients 
d'obtenir un avantage fiscal. Pour obtenir ce label, 
delivre par la DDTEFP (Direction departementale du 
travail, de I'emploi et de la formation profession¬ 
nelle), le prestataire de services doit s'engager a 
n'exercer aucune autre activite, ne pas travailler 
avec une clientele d'entreprises ou encore ne pas 
vendre du materiel, des marchandises ou des four- 
nitures. Autant de contraintes qui peuvent conduire 
('entrepreneur individuel a revoir entierement son 
modele economique alors que son projet est deja 
lance ! 


O 

i— 
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= 1. Lire dans la meme collection et par les memes auteurs, Auto- 

o entrepreneur: 50 idees pour vous lancer avec succes !, Editions 

d’Organisation, 2009. 
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« Combien mefaut-ilpour demarrer ?» 

La question est cruciale : avez-vous les moyens de vos 
ambitions ou devrez-vous emprunter de l’argent ? Dres- 
sez un tableau similaire a notre exemple ci-apres pour 
connaitre vos besoins en financement. Si le Total 1 est 
superieur au Total 2, il vous faudra prendre des deci¬ 
sions importantes : augmenter votre apport, reduire 
vos depenses en phase de demarrage, emprunter plus, 
etc. 

Maniez le recours a l’emprunt bancaire avec prudence : 
en tant que micro-entrepreneur, vous engagez votre 
responsabilite individuelle. C’est l’ensemble de votre 
patrimoine familial qui peut etre menace (lire cha- 
pitre 5). Si un pret bancaire s’avere indispensable mal- 
gre tout, soyez particulierement attentif au cout global 
du credit que la banque vous accorde (ne vous focali- 
sez pas simplement sur le taux effectif global) et sur les 
garanties qu’elle exige en contrepartie. 


Tableau 4 - Vos besoins en financement 


Investissement initial: 
materiel, premiers loyers, 
premiers achats de 
marchandises, etc. 

Ressources 


Montant de I’apport personnel: 


Montant des subventions: 


Montant des prets 

(sur I’honneur, bancaire, etc.): 

Total 1 

Total 2 


Dernier ecueil a eviter : ne conditionnez surtout pas la 
reussite de votre projet aux aides fiscales, sociales ou 
financieres que vous comptez sollicker. Envisagez-les 
simplement comme un soutien complementaire. 
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« Un assureur est-ilpret a me suivre ?» 

Pour la plupart des micro-entrepreneurs, assurer leur 
activite professionnelle represente une depense imme¬ 
diate pour un benefice lointain et peut-etre impro¬ 
bable. De plus, il faut demarcher les compagnies et les 
mutuelles d’assurances, prendre rendez-vous, presen¬ 
ter a chaque interlocuteur son activite, comparer les 
devis, remplir des formulaires... Autant de raisons de 
repousser cette demarche a plus tard. Il s’agit pourtant 
d’un poste de depense dont il faut se soucier des la 
conception de votre pro jet. 

En tant qu’entrepreneur individuel, rappelons-le, votre 
responsabilite personnelle est engagee : si un client 
lese vous assigne devant les tribunaux et obtient dom- 
mages et interets, vous devrez l’indemniser avec votre 
propre argent a defaut de pouvoir faire jouer la garan- 
tie d’un assureur. L’assurance est meme une obligation 
lorsqu’il s’agit d’exercer certains metiers reglementes 
(batiment, mecanique auto, services a la personne, 
etc.). Nous rencontrons trop d’entrepreneurs indivi- 
duels en activite qui realisent, bien tardivement, que 
trouver un assureur pret a les accompagner n’est pas 
si simple que cela. Profitez de cette phase preparatoire 
de votre projet pour vous pencher sur la question. 

«Et sije reprends un emploi salarie ? » 

C’est l’un des atouts du dispositif: vous pouvez mettre 
fin a votre activite du jour au lendemain, des lors que 
vous etes a jour de vos cotisations sociales et fibre de 
tout engagement contractuel vis-a-vis de vos clients ou 
de votre employeur actuel. Rien ne vous interdit par 

jg consequent de vous declarer micro-entrepreneur tout 

|. en poursuivant vos recherches d’emploi ou en profi- 

§* tant d’une opportunite d’embauche. 

o 
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De l’independant DEJA EN ACTIVITE 
VERS LA MICRO-ENTREPRISE 

Le travailleur independant 

Les travailleurs independants (commergants et artisans 
ou professionnels liberaux relevant du RSI pour leur 
retraite) qui exercent leur metier sous statut fiscal de la 
micro-entreprise ont la possibility de poursuivre leur 
activite en adoptant le regime de la micro-entreprise. 
La situation est plus complexe pour les professionnels 
liberaux qui relevent de la Caisse Interprofessionnelle 
de Prevoyance et d’Assurance Vieillesse (CIPAV) (lire 
plus loin). 

L’entrepreneur individuel qui souscrit au regime du 
micro-entrepreneur est affranchi de TVA sur ses recettes. 
Comme nous l’avons vu, cette faculte de «bascule » est 
egalement soumise a des limites de chiffre d’affaires : 

• 82 200 € HT pour de la vente de marchandises ; 

• 32 900 € HT pour des prestations de services. 

En dessous de ces seuils, vous accedez au regime social 
simplifie de la micro-entreprise. Vous pouvez aussi pri- 
vilegier le versement liberatoire pour le paiement de 
votre impot sur le revenu si l’ensemble des revenus 
de votre menage ne depasse pas 26 631 euros par part 
de quotient familial (revenus 2013). Au-dessus de ce 
plafond, vous continuerez a relever du regime fiscal 
classique de la micro-entreprise. 

Le regime du microsocial 

Grace au regime du micro-entrepreneur, vous reglez 
vos charges sociales par le biais d’un paiement libera¬ 
toire calcule sur vos recettes. Vos cotisations sociales 
forfaitaires (assurance-maladie, CSG/RDS, retraite, 
indemnites journalieres, etc.) sont des lors appreciees 
sur la base du chiffre d’affaires realise et declare chaque 
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mois ou trimestre (pour plus cle details, reportez-vous 
au chapitre 6). Le choix de la micro-entreprise, et done 
du regime microsocial, n’est pertinent que si vous avez 
la certitude que vos depenses de fonctionnement ne 
depassent pas le taux forfaitaire qui vous concerne. 

Voption pour le versement liberatoire 
de Vimpot sur le revenu 

Cette possibility vous est offerte a la double condition 
d’avoir opte pour le regime du microsocial et seulement si 
le revenu de reference de votre foyer de l’avant-derniere 
annee ne depasse pas 26 631 euros par part de quotient 
familial. Votre versement liberatoire - vous ne devrez rien 
d’autre a l’Etat en matiere d’impot sur le revenu - est defini 
a partir des recettes encaissees, sur un mois ou un tri¬ 
mestre (pour plus de details, reportez-vous au chapitre 7). 

Comme pour les versements sociaux, ces taux forfai- 
taires s’appliquent au chiffre d’affaires encaisse - sans 
qu’il soit tenu compte des charges et des depenses pro- 
fessionnelles - et non pas au benefice. Si vous n’avez 
realise aucune recette sur la periode concernee, vous 
ne devez rien. 

En pratique, vous reglez les charges sociales et fiscales 
simultanement. Cette declaration s’effectue soit par 
Internet (service net-micro : www.net-entreprises.fr), 
soit par courrier (lire chapitre 6,«Comment declarer»). 

Comment souscrire ? 

Vous devez adresser une demande via Internet sur le site 
officiel du micro-entrepreneur (ex. auto-entrepreneur, 
www.lautoentrepreneur.fr) ou par ecrit a la caisse de 
base du RSI dont vous dependez. Vous avez jusqu’au 
31 decembre de l’annee en cours pour accomplir cette 
formalite et en profiter a compter du l er janvier de l’an- 
nee suivante. L’engagement est pris pour une annee 
civile entiere. 
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A retenir 


Les cotisations sociales et les versements fiscaux 
sous le regime de la micro-entreprise sont calcules 
a titre definitif et ne peuvent faire I'objet de regulari- 
sations futures. 


Professionnel liberal et micro-entrepreneur 

Les professionnels liberaux deja en exercice qui 
souhaitent profiter du dispositif de la micro-entreprise 
ne sont pas tous a egalite, selon la date a laquelle ils ont 
demarre leur activite et l’organisme d’assurance-vieil- 
lesse et de prevoyance auquel ils cotisent. Ainsi, si 
votre activite liberate depend du regime vieillesse du 
RSI, vous pouvez «basculer» en cours d’annee vers le 
regime du micro-entrepreneur. Cette mutation, a decla¬ 
rer au CFE dont vous clependez ou a la caisse RSI a 
laquelle vous etes affilie, ne prendra effet qu’au l et jan- 
vier de l’annee suivante. 

Initialement, les liberaux affilies a la CIPAV qui etaient 
deja en activite avant le l er janvier 2009 ne pouvaient 
pas acceder au dispositif. Grace a la loi de financement 
de la Securite sociale pour 2010, cette barriere admi¬ 
nistrative a ete levee. Ainsi, depuis le l er janvier 2010, 
tous les professionnels adherents de la CIPAV peuvent 
beneficier du regime de la micro-entreprise a condition 
d’avoir opte prealablement pour ce regime et d’avoir 
realise un chiffre d’affaires inferieur a 32 900 euros HT 
pour l’annee ecoulee. Pour une mise en oeuvre l’annee 
suivante, le changement de statut doit imperativement 
s’exercer avant le 31 decembre. 
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Le professionnel adherent de la CIPAV qui souhaite 
beneficier du regime du micro-entrepreneur doit 
s'inscrire sur le site officiel du micro-entrepreneur 
(www.lautoentrepreneur.fr) et remplir un formulaire 
special. Aucune demarche n'est a accomplir aupres 
de la CIPAV. L'Urssaf se charge de notifier le chan- 
gement de statut a la CIPAV et au RSI. ['entrepreneur 
individuel recevra, de la CIPAV, un appel de coti- 
sations pour regularisation des annees anterieures 
(2012 et 2013) et s'acquittera de ses cotisations 
2014 aupres de I'Urssaf. 


Une fois declare micro-entrepreneur, vous beneficiez 
du systeme derogatoire associe : 

• exoneration de TVA sur les ventes ; 

• possibility d’opter pour le regime du microso¬ 
cial et le regime microfiscal (lire chapitres 6 et 7). 
Vous continuez a etre immatricule uniquement au 
Registre national des entreprises (RNE) tenu par 
l’INSEE. 

La situation de l’independant 
devenu micro-entrepreneur 

Lorsque vous adherez au regime de la micro-entreprise, 
les conditions d’exercice de votre activite ne changent 
pas par ailleurs. Si vous etiez titulaire d’un numero 
cl’immatriculation a un registre professionnel (RCS ou 
RM), vous restez enregistre. En tant qu’entrepreneur 
individuel, vos obligations demeurent les suivantes : 

• justifier des competences ou des qualifications 
requises clans votre branche d’activite ; 

C/3 

| • posseder une assurance de responsabilite civile 

f professionnelle; 

O- 

| • fournir a vos clients clevis et factures en bonne et 

due forme, etc. 
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L’independant en Entreprise Unipersonnelle 
a Responsabilite Limitee (EURL) 

A la creation cle votre entreprise, vous aviez opte pour 
le statut EURL. Contrairement a l’entreprise indivi- 
duelle, l’EURL est une societe. Et comme vous le savez, 
la gestion de ce type d’entreprise implique un grand 
formalisme qui necessite de la rigueur, du temps et 
parfois de l’argent (pour la tenue reglementaire de la 
comptabilite, par exemple). Vous souhaitez benefi- 
cier du regime de la micro-entreprise pour une gestion 
plus simple ou un montant allege des charges de votre 
EURL ? Votre activite et votre chiffre d’affaires vous per- 
mettent d’envisager ce regime ? Sachez que vous ne 
pouvez pas basculer facilement d’un statut vers l’autre. 

Vos demarches 

Le legislateur n’a pas prevu ce cas de «transfert». Pour 
devenir micro-entrepreneur, il vous faut tout d’abord 
fermer votre ELIRL. Notez que la fermeture coute de 
l’argent et prend un certain temps. Pour les differentes 
formalites administratives, comptez environ 800 euros. 
Quant au temps, il n’est pas anodin. Tant que vous 
n’aurez pas finalise la liquidation de votre societe, vous 
risquez de ne pas pouvoir creer votre micro-entreprise, 
les organismes sociaux (RSI ou Urssaf) considerant que 
vous etes toujours en activite. 

La fermeture s’effectue en deux temps : d’abord la dis¬ 
solution de la personne morale (la societe), puis sa 
radiation, aussi appelee cloture de liquidation. Ren¬ 
dezvous au CFE pour retirer le formulaire M2 pour 
la dissolution, M4 pour la radiation, les listes des dif¬ 
ferentes pieces justificatives a fournir et les mocleles 
de documents a delivrer. Vous aurez d’abord a faire 
enregistrer le proces-verbal de dissolution aupres 
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des services fiscaux. Ensuite, vous ferez paraitre une 
annonce de dissolution dans un journal d’annonces 
legales. Enfin, vous remettrez tout le dossier au CFE. 

Pour la radiation, il vous faut les comptes definitifs. Fort 
de ces documents, vous enregistrez un proces-verbal 
qui approuve les comptes et cloture la liquidation 
aupres des services fiscaux. Vous publiez ensuite une 
annonce legale. Enfin, vous remettez tous les docu¬ 
ments necessaires a la radiation au CFE. Vous aurez a 
regler eventuellement les impots lies a vos revenus de 
la societe et vos charges sociales. 

Attention : la fermeture vous fait courir le risque de 
perdre des clients et de jeter une ombre sur vos rela¬ 
tions avec vos fournisseurs. A vous de les informer et 
de bien gerer leur compte avant la fermeture. 

Ce qui change 

Le passage du regime juridique d’une societe au sta- 
tut de micro-entrepreneur est marque par des change- 
ments radicaux en ce qui concerne notamment: 

• la gestion courante (absence de TVA sur les ventes, 
comptabilite simplifiee, etc.) ; 

• le paiement des charges sociales et fiscales calcu- 
lees sur le chiffre d’affaires realise ; 

• la limitation du chiffre d’affaires. 

Notez que vous n’etes plus en responsabilite limitee 
au capital. Un micro-entrepreneur, comme tout entre¬ 
preneur individuel, est responsable a hauteur de l’en- 
semble de ses biens, sauf dispositions particulieres. 
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A retenir 

Un travailleur independant - entrepreneur indivi- 
duel ou gerant majoritaire de SARL ou d'EURL - en 
exercice et affilie au RSI ne peut pas conserver ses 
fonctions actuelles et demarrer une nouvelle activite 
sous le statut de la micro-entreprise (selon les dispo¬ 
sitions du Code de la Securite sociale, I'ensemble 
des revenus d'un travailleur independant ne peut 
etre soumis qu'a un seul mode de calcul des cotisa- 
tions sociales). En somme : il ne peut y avoir qu'un 
seul regime social applicable a un independant. En 
revanche, il peut cesser son activite actuelle et creer 
une nouvelle activite de nature differente en tant que 
micro-entrepreneur. 

Par ailleurs, lorsqu'un travailleur independant 
met fin officiellement a son activite, il ne peut pas, 
dans la foulee, devenir micro-entrepreneur pour 
reprendre la meme activite. II doit respecter un delai 
de carence qui court de la fin de I'annee civile de 
la radiation jusqu'a la fin de I'annee civile suivante. 

Dans le cas de la creation d'une micro-entreprise 
pour I'exercice d'une activite differente de celle 
exercee precedemment, le delai de carence ne 
s'applique pas. 
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Chapitre 3 


Quelles activites 
pour le micro-entrepreneur ? 


La micro-entreprise constitue le cadre legal le plus 
simple qui soit pour demarrer une activite indepen- 
dante exercee a titre principal ou complementaire. Votre 
affaire peut meme combiner commerce et services. 

Differents visages 

Un micro-entrepreneur est clone un entrepreneur incli- 
viduel qui peut avoir differents visages. 

Commer^ant 

II s’agit d’un entrepreneur qui realise des operations 
commerciales a titre habituel (achat/revente de biens 
ou marchandises sans transformation, operations d’in- 
termediaire, transport de marchandises, prestations 
d’hebergement, etc.) ou exerce une activite reconnue 

C/3 

= comme telle par le Code du commerce. Par exemple : 
vencleur sur Internet, vendeur de bijoux creatifs sur 
les marches, restaurateur, caviste, concessionnaire en 
© voitures cl occasion, etc. 
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Artisan 

II exerce un metier independant de production, trans¬ 
formation, reparation ou prestations de services, aide, 
le cas echeant, par sa famille. L’activite artisanale fait 
appel a une intervention manuelle de l’entrepreneur 
et exige, la plupart du temps, des qualifications et 
des assurances professionnelles. Les activites artisa- 
nales sont repertoriees dans une liste faisant l’objet 
d’un decret et reunies par categories : artisans du bati- 
ment, des services, de l’alimentation, etc. Par example : 
plombier, estheticienne, coiffeur a domicile, garagiste, 
depanneur informatique, restaurateur d’art, etc. 



A retenir 


La loi Pinel du 1 8 juin 2014 precise les trois cri- 
teres cumulatifs qui permettent a une personne phy¬ 
sique de beneficier de I'appellation « artisan »dans 
sa pratique professionnelle : 

— Partisan doit exercer lui-meme son metier. 

— Il doit pouvoir justifier de sa qualite d'artisan par 
un diplome, un titre ou une experience profession¬ 
nelle averee. 

— Enfin, il doit obligatoirement etre immatricule au 
Repertoire des metiers (RM) et avoir suivi le stage 
de preparation a ^installation (ou justifier d'une 
dispense). 
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II est possible d'exercer une activite ambulante arti¬ 
sanale ou commerciale (foires, brocantes, salons, 
marches, etc.) sous le regime de la micro-entreprise. 
Apres declaration d'activite, il faut obtenir la carte 
de commercant ou d'artisan ambulant delivree par la 
prefecture ou le CFE competent. 
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Professionnel liberal 

Le professionnel liberal exerce une activite indepen- 
dante qui ne releve pas des autres secteurs econo- 
miques (commerce, artisanat, industrie, agriculture). 
Certains professionnels liberaux sont totalement libres. 
D’autres dependent d’un ordre, conseil ou d’une 
chambre qui encadre leur activite par des regies deon- 
tologiques et une reglementation strictes. Leur titre est 
alors protege par la loi. Par exemple : consultant, archi- 
tecte, notaire, avocat, medecin, expert-comptable, 
coach d’entreprise, secretaire, traducteur, etc. 


Seuls les professionnels liberaux affilies a la caisse 
de retraite du RSI ou de la CIPAV peuvent acceder 
au regime du micro-entrepreneur. La plupartdes pro¬ 
fessionnels de la sante, du droit et de la gestion ne 
peuvent done pas y acceder. 
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A retenir 


Si vous ne savez pas a quelle categorie profes¬ 
sion nelle se rapporte votre activite, contactez 
votre Chambre de Commerce et d'lndustrie (CCI), 
Chambre de metiers ou I'Urssaf, qui saura vous 
aiguiller. 


Des plafonds a respecter 


Quelle que soit votre activite, vous ne devez pas 
» depasser les plafonds de recettes (ou chiffre d’affaires) 
1 qui permettent de beneficier des regimes sociaux et fis- 
8 . caux propres a la micro-entreprise. 
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Deux plafonds 

Le montant annuel de vos factures clients reellement 
encaissees doit etre inferieur a un certain montant en 
fonction de l’activite exercee. 

Ainsi, ce plafond atteint 82 200 euros pour une activite 
d’achat de biens corporels pour la revente en l’etat, de 
fabrication d’un produit a partir de matieres premieres 
(farine, metaux, bois, ceramique, etc.) pour la revente 
(boulangerie, fabrication de bijoux fantaisie, etc.), de 
vente de denrees a consommer sur place (cafe, res¬ 
taurant, brasserie, etc.) et la fourniture de prestations 
d’hebergement (hotellerie, location meublee). 

Ce plafond est fixe a 32 900 euros pour les presta¬ 
tions de services relevant de la categorie des bene¬ 
fices industriels et commerciaux (BIC : achat/revente) 
ou des benefices non commerciaux (BNC : profession 
liberale). Pour l’essentiel, il s’agit de prestations effec- 
tuees sur un bien fourni par le client, de la revente de 
biens incorporels, de travaux immobiliers ou de presta¬ 
tions intellectuelles. 

Ajustements 

La loi sur la modernisation de 1’economic du 4 aout 
2008, a l’origine du statut de l’auto-entrepreneur, pre- 
voyait que ces plafonds de chiffre d’affaires soient 
actualises, chaque annee, au l er janvier dans la meme 
proportion que revolution de la premiere tranche 
du bareme de l’impot sur le revenu. Depuis la loi de 
finances rectificative pour 1’annee 2013, les plafonds de 
recettes sont reactualises tous les trois ans. En conse¬ 
quence, les seuils indiques dans cet ouvrage sont en 
vigueur pour les exercices 2014, 2015 et 2016. 
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Attention piege ! 


Pour votre premiere annee d'activite, le plafond de 
chiffre d'affaires est ajuste au prorata du temps reel 
d'exercice. Par exemple, un developpeur de site 
Internet qui demarre son activite le l er septembre 
ne doit pas encaisser de recettes superieures a 

10 997 euros HT [(32 900 x 1 22)/365 jours] en 
fin d'annee. 


Certes, ces limites de chiffre d’affaires s’accommodent 
mal d’un projet d’entreprise ambitieux qui necessite 
une montee en puissance rapide pour rentabiliser des 
investissements importants, des frais de fonctionne- 
ment eleves, l’embauche de personnel... Mais ils per- 
mettent malgre tout a un entrepreneur individuel de 
degager un revenu substantiel, a condition qu’il gere 
bien sa petite activite (lire chapitre 9). 

Sachez enfin que le depassement de ces plafonds 
de chiffre d’affaires ne vous fera pas systematique- 
ment sortir du cadre de la micro-entreprise. II existe 
des seuils de tolerance prevus par la loi (pour plus de 
details, reportez-vous au chapitre 10). 

Les activites reglementees 
V erifications obligatoires 

Votre metier d’entrepreneur individuel ne peut s’exer- 
cer que dans le respect des dispositions reglementaires 
et des normes techniques en vigueur dans votre sec- 
teur d’activite, notamment en matiere d’hygiene et 
de securite. En tant qu’entrepreneur, vous n’etes pas 
exempte des cliplomes, qualifications, autorisations, 
agrements, assurances et garanties financieres exiges 
pour l’exercice d’une activite reglementee. Avant de 
vous declarer micro-entrepreneur, il vous appartient de 
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verifier si votre activite fait l’objet d’une reglementation 
particuliere aupres du CFE, de l’Agence Pour la Crea¬ 
tion d’Entreprise (APCE) ou bien encore des chambres 
consulates ou organisations professionnelles. Vous 
trouverez en fin d’ouvrage une liste non exhaustive des 
professions reglementees (annexe 3). 

Micro-entrepreneur et metiers du spectacle 

Un entrepreneur de spectacles vivants peut, sous condi¬ 
tions, exercer son activite sous le regime de la micro- 
entreprise. Il doit alors necessairement s’immatriculer a 
Pun des registres professionnels (RCS ou RM) pour obte- 
nir la licence obligatoire d’entrepreneur du spectacle. 

L’intermittent du spectacle qui exerce sa profession en 
qualite de salarie ne peut pas exercer la meme acti¬ 
vite sous un statut de micro-entrepreneur. Il doit faire 
un choix: exercer en tant qu’intermittent ou en tant 
que travailleur inclependant. Il peut en revanche creer 
une nouvelle activite distincte de son metier d’artiste 
(commerce, artisanat, liberal) sous le regime de la 
micro-entreprise. 

Enfin, lorsqu’une entreprise d’audiovisuel ou de spectacle 
fait appel a des artistes ou a des techniciens micro-entre¬ 
preneurs, le risque est reel que le contrat de prestations 
de services soit requalifie en contrat de travail. 

Micro-entrepreneur et activite 
de brocanteur-antiquaire 

Le micro-entrepreneur qui developpe une activite de 
revente d’objets mobiliers usages n’echappe pas a la 
reglementation liee au metier de brocanteur ou d’an- 
tiquaire. Ainsi, il devra se declarer en prefecture 1 et 
tenir un registre de police ou un registre des reven- 
deurs d’objets mobiliers. Tenu au jour le jour, ce cahier 


1. Art. R. 321-1 du Code penal. 
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decrit les objets acquis ou detenus en vue de la vente. Il 
doit permettre de reconnaitre avec precision les objets 
et d’identifier leurs anciens proprietaries ou vendeurs. 
Enfin, le brocanteur-antiquaire qui exerce son activite 
de maniere ambulante doit respecter la procedure rela¬ 
tive a l’obtention de la carte de commergant ambulant. 


Le registre doit etre cote et paraphe par le com- 
missaire de police ou a defaut par le maire de la 
commune ou est situe I'etablissemenf, et conserve 
pendant un delai de cinq ans a compter de sa date 
de cloture. Les inscriptions sur ce registre doivent etre 
realisees a I'encre indelebile, sans blanc, rature ni 
abreviation. 

Cas particulier: le micro-entrepreneur agent 
commercial pour une agence immobiliere 

Un micro-entrepreneur peut etre mandate par une 
agence immobiliere au titre d’agent commercial pour 
exercer des activites de prospection 1 . Pour autant, plu- 
sieurs obligations doivent etre respectees : 

• Le micro-entrepreneur ne peut pas exercer son 
activite d’agent commercial pour le compte d’un 
mandant qui n’est pas titulaire de la carte profes- 
sionnelle d’agent immobilier. 

• Il doit lui-meme repondre aux conditions d’hono- 
rabilite permettant l’acces a la profession d’agent 
immobilier. 

• Il n’est pas soumis a l’obligation de garantie finan- 
ciere propre aux agents immobiliers. En contrepar- 
tie, il lui est interdit de recevoir des sommes d’argent 

| a l’occasion de son activite ou de faire signer des 

^ actes de vente immobiliers. 

<D 
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s 

1. Cour de cassation 28 avril 2011, avis n° 10-20.087 et arret 
l re Chbre Civ., n° 10-14.258. 
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• II n’a pas a etre lui-meme titulaire cle la carte profes- 
sionnelle d’agent immobilier mais doit detenir une 
attestation de collaborateur delivree par l’agence 
immobiliere. 


LES ACTIVITES EXCLUES DU REGIME 
DE LA MICRO-ENTREPRISE 

Certaines activites servies par un regime de Securite 
sociale particulier ou n’entrant pas dans le champ du¬ 
plication du regime fiscal de la micro-entreprise (selon 
le Code general des impots), ainsi que quelques sta- 
tuts specifiques, ne sont pas compatibles avec l’auto- 
entreprenariat. Par exemple : artiste, auteur, infirmiere, 
agent immobilier, infographiste, agent d’assurances, 
producteur de fromage, etc. Nous vous livrons en fin 
d’ouvrage une liste des activites exclues du dispositif 
de la micro-entreprise (annexe 4). 
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Les agriculteurs affilies a la Mutuality Sociale Agri¬ 
cole (MSA) n'onf pas acces au statut de micro-entre¬ 
preneur, sauf s'ils souhaitent developper une activite 
commerciale ou artisanale independante acces- 
soire, non liee a leur activite agricole et relevant du 


RSI. 


Les activites adaptees et celles a eviter 

Compte tenu des contraintes liees au regime (plafond 
de chiffre d’affaires, non-recuperation de la TVA sur 
les achats, calculs des charges sociales sur le chiffre 
d’affaires, etc.), le regime cle la micro-entreprise n’est 
pas adapte a tous les types cl’activites. Ce n’est pas la 
panacee en matiere de creation d’entreprise. Si vous 
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envisagez de lourds investissements, des activites a 
chiffres d’affaires tres eleves ou encore necessitant du 
personnel, mieux vaut penser a un autre statut. 

En revanche, si vous envisagez une activite en solitaire, 
sans avoir a beaucoup investir et qui comporte peu 
de charges de fonctionnement, le micro-entrepreneur 
peut s’averer le meilleur des regimes d’entreprise. Tout 
au moins pour vous lancer. Parmi les activites parfai- 
tement calibrees pour le micro-entreprenariat, notez 
les services a domicile, la formation, le consulting, le 
coaching, les prestations a realiser chez soi ou encore 
l’e-commerce 1 . 

Les possibilites de cumul : 

COMMERCE ET PRESTATIONS DE SERVICE 

Une meme personne ne peut exercer que sous le sta¬ 
tut d’une unique entreprise individuelle et, par conse¬ 
quent, d’une seule micro-entreprise. Ceci ne vous 
empeche pas d’avoir plusieurs activites, complemen- 
taires ou distinctes de votre activite principale. Apres 
declaration aupres du CFE, l’INSEE vous attribue, quoi 
qu’il en soit, un numero SIREN unique (lire chapitre 5). 

Dans l’hypothese ou vous realisez au sein d’une meme 
micro-entreprise une activite commerciale d’une part 
(relevant de la categorie des BIC) et, a titre accessoire, 
une activite non commerciale (relevant de la categorie 
des BNC), le total des recettes annuelles, toutes activi¬ 
tes confondues, ne doit pas exceder 82 200 euros. De 
plus, a l’interieur de cette limite, les recettes issues de la 
g vente de prestations de services ne doivent pas depas- 

1 ser 32 900 euros. 

Jr 

<D 

Oh - 

2 

o 1. A lire des memes auteurs : Auto-entrepreneur: 50 idees pour 
vous lancer avec succes !, Editions d’Organisation, 2009. 
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En revanche, si vous realisez au sein d’une meme 
micro-entreprise une activite non commerciale (rele¬ 
vant de la categorie des BNC) d’une part et, a titre 
accessoire, une activite commerciale (relevant de la 
categorie des BIC), les recettes commerciales et non 
commerciales sont additionnees et votre chiffre d’af¬ 
faires ne doit pas depasser 32 900 euros. 


Les micro-entrepreneurs relevant du secteur du bati- 
ment et certains artisans entrent dans la categorie 
des activites mixtes lorsqu'ils fournissent les materiaux 
entrant a titre principal dans le chantier ou la com- 
mande a executer : magons, menuisiers, peintres, 
ebenistes, tapissiers, etc. 

Enfin, si vous exploitez a titre individuel plusieurs acti¬ 
vites de meme nature (BIC ou BNC), les recettes de 
chaque activite de meme nature sont cumulees pour 
apprecier le plafond a ne pas depasser (32 900 euros 
ou 82 200 euros). Vous devrez etablir des factures 
separees pour chaque activite. Pour le versement de 
vos cotisations sociales et charges hscales, vous appli- 
querez les taux correspondants si aucune des activites 
n’est de nature liberale. Si vous exercez une activite 
de nature liberale et une activite d’une autre nature, 
des regies differentes s’appliquent (lire chapitres 6 
et 7). Vous devez, dans tous les cas, tenir deux livres de 
recettes differents. 
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A retenir 


Si, au sein d'un meme foyer fiscal, on compte plu¬ 
sieurs micro-entrepreneurs declares separement, les 
recettes sont appreciees individuellement et ne s'ad- 
ditionnent pas. 
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Chapitre 4 


Les formalites de creation 


Entre en vigueur le l er janvier 2009, le regime de Pau- 
to-entrepreneur a revolutionne la creation d’entreprise 
en France avec, a la cle, deux innovations majeures : 
versement liberatoire des charges sociales et fiscales 
calculees sur les recettes encaissees et simplifications 
des demarches administratives. Pour la premiere fois 
en France, il devenait reellement simple, rapide et 
financierement accessible de se mettre a son compte. 
Sept ans plus tard, les avantages du regime microsocial 
et fiscal de la micro-entreprise existent toujours. Les 
formalites de declaration d’activite sont, en revanche, 
devenues plus contraignantes dans le but de permettre 
aux pouvoirs publics un meilleur controle sur les activi- 
tes des declarants et cl’inscrire les micro-entrepreneurs 
dans une vraie demarche entrepreneuriale. 


Immatriculations obligatoires 

c/3 

JV 

I 

“ Desormais, clepuis la loi Pinel de juin 2014, tous les 
I micro-entrepreneurs exer^ant une activite commerciale 
(achat/revente) ou artisanale (prestations de services 
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artisanales : creation, reparation, transformation, etc.) 
cloivent s’immatriculer au registre professionnel dont 
ils dependent. Seuls les micro-entrepreneurs exer^ant 
une activite liberate ne sont pas sou mis a cette obliga¬ 
tion. La demande doit etre adressee au CFE (lire plus 
loin) qui se charge de transmettre le dossier aux orga- 
nismes competents. Detail d’importance : quel que soit 
le domaine d’activite, les formalites d’immatriculation 
sont gratuites. 

Si vous exercez une activite commerciale... 

Vous devez etre immatricule au Registre du commerce 
et des societes (RCS). 

Si vous exercez une activite artisanale... 

Que votre activite soit exercee a titre principal ou com- 
plementaire a une autre activite (salariee ou non), vous 
devez etre immatricule au RM ou au registre special 
des departements d’Alsace et de Moselle si vous etes 
concerne. 

Depuis le l er octobre 2015 ^ lorsqu’un micro-entrepre¬ 
neur declare son activite au RM, la Chambre de metiers 
et de l’Artisanat (CMA) controle ses qualifications pro- 
fessionnelles (copie de diplome ou de titre equivalent). 
L’entrepreneur qui ne fournit pas ces documents dans 
un delai de trois mois a compter de sa demande d’im¬ 
matriculation est radie d’office et, de fait, ne peut exer- 
cer legalement. 

Par ailleurs, le micro-entrepreneur qui souhaite se 
lancer dans l’artisanat doit effectuer un stage de pre¬ 
paration a l’installation (SPI) 1 2 . II s’agit d’une obliga¬ 
tion prealable a l’immatriculation au RM. Le stage se 


1. Decret n° 2015-810 du 2 juillet 2015. 

2. Loi Pinel n° 2014-262 du 18 juin 2014 relative a l’artisanat, au 
commerce et aux tres petites entreprises. 
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deroule sur une semaine et vise a l’acquisition theo- 
rique et pratique cles connaissances de base pour 
tout futur artisan professionnel. Comptez environ 
300 euros, qui peuvent etre pris en charge - en partie 
ou en totalite - par un organisme de financement de la 
formation professionnelle continue, les fonds profes- 
sionnels d’assurance-formation des commergants ou 
des artisans, voire par Pole emploi pour les deman- 
deurs d’emploi. Les micro-entrepreneurs qui benefi- 
cient d’un accompagnement a la creation d’entreprise 
par un reseau specialise peuvent solliciter une exone¬ 
ration de stage. La liste des organismes de formation 
habilites a organiser des SPI s’obtient aupres de la CMA 
dont depend le futur artisan. 

Si vous exercez une activite artisanale 
et commerciale... 

Les entrepreneurs qui exercent une activite artisa¬ 
nale et commerciale, corame les fleuristes (vente de 
fleurs, creation de bouquets), doivent s’immatriculer 
au RCS et au RM. En tant qu’artisans, ils doivent egale- 
ment repondre aux obligations du SPI comme indique 
precedemment. 

OtJ ET COMMENT SE DECLARER ? 

Les formalites de creation de l’entreprise consistent a 
completer un unique imprime, le formulaire P0 PL 
Micro-entrepreneur (Cerfa 13821*03) pour les profes¬ 
sions liberates et P0 CMB Micro-entrepreneur pour 
les autres activites (Cerfa 15253*01). Pour les activites 

„ artisanales, il vous faut remplir un formulaire supple- 

! mentaire (Cerfa 14 077*01), intitule “Attestation de 

. 

& qualification professionnelle artisanale (AQPA)». Vous 

| pouvez obtenir et remplir ces formulaires dans le CFE 
idoine ou effectuer votre declaration sur Internet. 
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AuCFE 

Crees en 1981, les CFE sont des guichets uniques qui 
se chargent de centraliser les declarations, de controler 
les documents associes et de contacter tous les orga- 
nismes concernes par la creation de votre entreprise 
(greffe du tribunal de commerce, Chambre de metiers, 
INSEE, Urssaf, RSI, services fiscaux, Direction departe- 
mentale du Travail et de l’Emploi, etc.). 

Si vous pouvez retirer les formulaires dans n’importe 
quel CFE, il n’en va pas de meme pour leur depot. Les 
documents dument remplis et accompagnes des jus- 
tificatifs demandes, dont la photocopie d’une piece 
cl’identite, doivent imperativement etre remis au CFE 
competent, c’est-a-dire celui clont depend votre future 
entreprise et qui gere votre type cl’activite. 

Pour les activites commerciales, dirigez-vous vers le 
CFE de la CCI dont depend votre future entreprise. Pour 
une activite artisanale, c’est le CFE de la CMA qui est 
competent. Pour les professionnels liberaux indepen¬ 
dants enfin, rendez-vous dans le CFE gere par l’Urssaf. 


L'Urssaf est egalement le CFE competent pour les 
vendeurs a domicile independants qui exercent 
leur activite de maniere independante mais ne 
remplissent pas les conditions pour etre inscrits au 
Registre du Commerce ou au Registre special des 
agents commerciaux (RSAC). 
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Line fois dans le CFE competent, un prepose recep- 
tionne et verifie vos formulaires et pieces justificatives, 
notamment les documents relatifs a la qualification 
professionnelle pour les activites artisanales. Les for- 
malites de creation sont terminees ! 
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En ligne 

Procedure generique 

La declaration en ligne est rapide et pratique. Pour cela, 
il vous faut trois elements : 

• un ordinateur connecte a Internet; 

• une adresse electronique valide ; 

• une copie numerique du recto d’une piece 
d’identite. 

Cette derniere doit comporter les mentions suivantes : 
-J’at teste sur Vhonneur que la copie de cette piece 
d’identite est conforme a Voriginal. 

Fait a (ville), le (date) 

Votre signature » 

Rendez-vous ensuite sur le site officiel du micro¬ 
entrepreneur (cf. remarque p. 57) www.lautoentre- 
preneur.fr. Cliquez sur «Adherez au regime », puis sur 
«Declarez votre activite», enfin sur la barre orange 
«Auto-entrepreneurs : declarer votre debut d’activite ». 
Le formulaire interactif s’affiche (vous pouvez egale- 
ment le faire depuis le site www.guichet-entreprises.fr 
ou vous disposez d’un bouton « Debuter la creation »). 

Remplissez bien tous les champs de la declaration 
de debut d’activite. A la fin, cliquez sur «Teledecla¬ 
ration » ou sur «Format papier». Dans le premier cas, 
vous aurez a indiquer l’emplacement du fichier sur 
votre disque dur contenant la copie de votre piece 
d’identite, a cocher la declaration sur l’honneur, enfin 
a cliquer sur«Teledeclarer». Votre declaration est alors 
expediee par voie numerique. Dans le second cas, 
vous aurez a l’imprimer, la signer puis a la deposer ou 
a l’envoyer par la poste avec une photocopie de votre 
piece d’identite au CFE dont l’adresse vous est indi- 
quee a l’ecran. 
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Procedure pour les artisans 

Pour les artisans exer^ant a titre principal, la procedure 
differe. Si vous passez par le site officiel du micro¬ 
entrepreneur ( cf. remarque p. 57) www.lautoentrepre- 
neur.fr, vous serez redirige rapidement vers le site du 
CFE de la Chambre de metiers et de l’artisanat parce 
que vous avez l’obligation de vous immatriculer au RM. 
Autant vous rendre directement sur ce site pour y faire 
votre declaration en saisissant l’adresse www.cfe- 
metiers.com. 

Sur la page d’accueil, cliquez sur « Declaration d’entre- 
prise en ligne » puis sur«Je souhaite creer une nouvelle 
declaration». Apres avoir indique la localisation de 
l’entreprise, cliquez sur«Je souhaite creer une nouvelle 
entreprise » puis, dans la nouvelle fenetre, sur«II s’agit 
d’une entreprise individuelle ». Dans la fenetre qui s’af- 
fiche, cochez la case reservee a l’option au regime du 
micro-entrepreneur. Il vous suffit ensuite de remplir les 
champs dans les differentes fenetres qui se succeclent. 
Notez qu’ici, il vous est possible d’indiquer un nom 
commercial. 

Outre une copie de votre carte d’iclentite, plusieurs jus- 
tificatifs, notamment ceux relatifs a la qualification pro- 
fessionnelle, vous seront reclames ulterieurement par 
le CFE. 
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A retenir 

Void un rappel des obligations qui incombent 
desormais aux micro-entrepreneurs qui exercent une 
activite artisanale : 

— Suivre un stage de preparation a ('installation 
(SPI) organise par la CMA ; 

— Etre immatricule aupres du RM (demarche a 
effectuer aupres du CFE simultanement a la declara¬ 
tion d'activite); 

— Etre titulaire, lors du depot de la declaration 
d'activite et de la demande d'immatriculation, de 
la (ou des) qualification(s) professionnelle(s) (titre, 
diplome ou experience professionnelle) neces- 
saire(s) a I'exercice du metier et pourvoir en justifier; 

— Avoir souscrit les assurances professionnelles 
obligatoires a I'exercice de I'activite et en faire 
mention sur les documents commerciaux : condi¬ 
tions generales de vente, devis et factures. 


S’inscrire en ligne ou aupres d’un CFE ? 

Nombreux sont les futurs entrepreneurs impatients de 
demarrer. L’inscription en ligne, disponible 24 heures 
sur 24, presente l’avantage de l’instantaneite. Elle 
favorise aussi, helas, l’inscription «coup de tete» sans 
avoir au prealable bien pese la portee du geste. Or, 
declarer son activite via Internet n’incite pas a solliciter 
un reseau d’accompagnement (CCI, CMA, centre des 
impots, boutiques de gestion, etc.) susceptible d’ap- 
porter un premier niveau cl’information - la plupart 
du temps gratuit - sur les particularity du regime de 
la micro-entreprise et, notamment, ses contraintes en 
matiere sociale et fiscale. 

Pire, la procedure de declaration en ligne telle qu’elle 
existe aujourd’hui ne prevoit a aucun moment - excep¬ 
tion faite des activites artisanales (lire ci-avant) — de 
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demander au futur entrepreneur de justifier de ses qua¬ 
lifications s’il entend exercer une activite ou un metier 
reglemente. Le declarant est «suppose» avoir effectue 
toutes les verifications en amont. Notre experience 
montre que c’est loin d’etre toujours le cas. Enfin, la deli¬ 
cate question du salariat deguise (lire page 188) est ega- 
lement ignoree du formulaire de declaration en ligne. 

Notre conseil ? N’ayez recours a la declaration d’acti- 
vite en ligne qu’a partir du moment ou vous pensez 
maitriser tous les avantages, inconvenients et subtilites 
du statut de micro-entrepreneur. Si un doute subsiste, 
prenez rendez-vous aupres du CFE pour demander 
conseil et effectuer vos formalites declaratives. 
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La loi Pinel de juin 2014 prevoit que Pimmatricu- 
lation dematerialisee par Internet deviendra obliga- 
toire, pour tous les micro-entrepreneurs, au plus tard 
le 1 er janvier 201 6. 


Bien remplir sa declaration 

Procedure generique 

Les documents declaratifs varient quelque peu dans 
leur version papier (les formulaires P0 CMB et P0 PL) 
de celle en ligne. Pour les formulaires P0, une notice 
explicative a ete editee. Vous vous la procurerez en 
meme temps que le formulaire. Quant a la declara¬ 
tion Internet, une aide contextuelle est delivree. Au 
bout de chaque champ a remplir figure un point d’in- 
terrogation. Cliquez dessus pour afficher une bulle 
d’information. 

Sur Internet, en premier lieu, vous aurez a decrire votre 
activite. Si vous ne connaissez pas du tout la denomi¬ 
nation exacte, indiquez un mot-cle pour voir s’afficher 
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tous les intitules comprenant ce terme. Vous pouvez 
aussi cliquer sur le «i» en bout de champ afin de tele¬ 
charger la liste des intitules d’activite. Si l’activite n’est 
pas referencee, vous decrivez precisement et definis- 
sez s’il s’agit d’une activite commerciale, artisanale ou 
liberale. Cliquez sur l’une des trois propositions. Pour 
une activite liberale non referencee, vous aurez a pre- 
ciser la caisse de retraite (CIPAV ou RSI) a laquelle vous 
serez rattache. Pour savoir laquelle, cliquez sur les 
points d’interrogation en bout de ligne. 

Voici le mode d’emploi donne en exemple pour la 
declaration d’une activite liberale. 

Dans le cadre 1, precisez si vous avez deja exerce une 
activite non salariee. Si tel est le cas, remplissez les 
nouveaux champs qui apparaissent avec notamment 
votre numero SIREN. C’est ce meme numero a neuf 
chiffres, appele aussi «numero unique d’identifica- 
tion», qui est a indiquer sur la notice papier tout en 
haut du formulaire. 

Dans le cadre 2 des deux versions, vous saisissez les 
informations relatives a votre identite. Pour les forains et 
les commergants ambulants, les formalites d’obtention 
de la carte qui permet d’exercer une activite commerciale 
ou artisanale ambulante ont ete modifiees. Elies sont 
desormais identiques et s’effectuent via le CFE. Ainsi, 
les micro-entrepreneurs desirant exercer une activite de 
forain ou de commergant ambulant disposent d’une case 
a cocher en partie 2 dans la version en ligne de la decla¬ 
ration et d’une case en partie 6 sur la version papier. 

Si vous comptez travailler avec votre conjoint, remplis- 

| sez le cadre 3 dans la version papier ou le cadre 5 pour 

w la declaration en ligne. Sinon, laissez-le vide. 

ci 

J Le cadre 4 de la version papier permet aux cho- 
meurs de faire une demande d’ACCRE. Vous devrez 
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alors vous procurer, remplir et joindre un formulaire 
Cerfa 13584*01 a votre declaration. Vous trouverez ce 
document au CFE ou en ligne a l’adresse suivante : 
https://www.formulaires.modernisation.gouv.fr/ 
gf/cerfa_13584.do. En ligne, il faut cocher la case du 
cadre 6 qui fait apparaitre une fenetre vous donnant 
acces au formulaire a remplir. 

Le cadre 4 bis du formulaire papier s’adresse aux 
micro-entrepreneurs qui souhaitent exercer sous le 
regime de l’entreprise individuelle a responsabilite 
limitee ou EIRL (lire page 99). 

Dans le cadre 5 du formulaire papier, precisez le lieu 
d’exercice. Il s’agit d’indiquer l’adresse ou est implan- 
tee l’entreprise. C’est dans le cadre 3 sur Internet. Si 
vous avez coche forain ou ambulant dans le document 
en ligne, ce cadre qui n’a plus lieu d’etre disparait. 

C’est dans le cadre 6 du document papier que vous 
precisez la ou les activites de votre entreprise. En ligne, 
c’est le cadre 4 qui permet de modifier la description 
de l’activite precedemment indiquee. 

En ligne ou sur papier, tout ce qui concerne votre 
regime social est a preciser dans le cadre 7. Le choix 
est fait pour l’annee civile de la creation. Il est appli¬ 
que les annees suivantes par tacite reconduction. Si 
vous souhaitez changer de periodicite, il vous faudra le 
demander a votre organisme avant le 31 octobre pour 
une prise en compte l’annee civile suivante. Quant au 
choix de l’organisme d’assurance-maladie, choisis- 
sez-le parmi la liste proposee en ligne ou sur la docu¬ 
mentation que vous a remise le CFE. Ils prodiguent les 
memes services. Optez done pour l’organisme le plus 
proche de votre domicile. 

Le cadre 8 est reserve a 1’option pour le versement libe- 
ratoire de l’impot sur le revenu. Mais attention : pour 
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pretenclre a cette option, et done cocher la case, les 
revenus de votre foyer de l’annee n - 2 ne doivent pas 
depasser un certain plafond. 


Tableau 5 - Plafonds de ressources 
pour le prelevement liberatoire de I’impot 



Revenu de reference 
du foyer fiscal pour 2014 

Une personne seule 

26 764 € 

Un couple 

53 528 € 

Un couple avec deux enfants 

80 292 € 

Par part supplemental 

26 764 € 


Les cadres 9 et 10 vous permettent de preciser des ele¬ 
ments particuliers et d’indiquer vos coordonnees de 
correspondance. 

Enfin, dans le cadre 11, vous validez les informations 
relatives au declarant. 



A retenir 


Outre leur declaration de debut d'activite, les 
agents commerciaux qui souhaitent exercer sous le 
regime du micro-entrepreneur sont egalement tenus 
de s'inscrire au RSAC, soit aupres du CFE du greffe 
du tribunal de commerce, soit en ligne sur le site 
www. g reffes-forma 1 ites .f r. 


Procedure pour les artisans 

Les micro-entrepreneurs qui souhaitent exercer une 
activite artisanale et effectuer leur declaration en ver- 

C/3 

| sion papier doivent remplir un document complemen¬ 
ts taire, l’AQPA. 

O- 

3 

J Dans le premier cadre, inscrivez vos noms, prenoms et 
date de naissance. 
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Le cadre 2 est reserve a votre qualification profession- 
nelle si vous exercez une activite reglementee (voir 
liste en Annexe 3, page 223). 

Apres la declaration 

Si vous avez realise une teledeclaration, vous recevrez 
un e-mail vous informant que votre demande est en 
cours de traitement et eventuellement les justificatifs 
a communiquer au CFE. Les coordonnees postales 
et telephoniques du CFE qui s’en occupe vous sont 
communiquees dans ce message. Si votre dossier est 
complet, vous recevrez dans les jours qui suivent un 
courrier postal indiquant la transmission de celui-ci a 
tous les organismes concernes. 

Lorsque votre declaration est validee par le CFE, l’INSEE 
vous expedie un courrier postal vous indiquant votre 
numero SIREN, votre numero SIRET ainsi qu’un Code 
APE (Activite Principale Exercee). Votre entreprise est 
creee et maintenant inscrite au repertoire SIRENE (Sys- 
teme d’Identification du Repertoire des Entreprises et 
de leurs Etablissements) de l’INSEE. 

Si vous avez remis la version papier au CFE sans indi- 
quer d’adresse electronique, vous devrez attendre que 
les agents valident votre declaration. Une fois la ver¬ 
sion papier complete, un courrier postal indiquant la 
transmission de cette declaration a tous les organismes 
concernes vous est envoye. Les agents transmettent 
votre dossier a 1’INSEE qui vous expedie alors par 
courrier postal tous les identifiants de votre entreprise 
contenus dans le repertoire SIRENE. 

Quelques jours plus tard, vous recevez egalement 
par courrier postal une lettre d’accueil de la Direction 
generale des finances publiques. Outre des coordon¬ 
nees de contact au Service des impots des entreprises 
(SIE) et a la Tresorerie figurent votre numero SIRET et 
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tontes les informations concernant la fiscalite (regime 
cl’imposition et TVA) de votre entreprise. 




A retenir 


C'est un des avantages de la declaration en 
ligne : si votre demande est refusee, vous recevez 
rapidement un e-mail et vous n'aurez done pas 
perdu de temps en deplacement inutile. 


COMBIEN ( A COUTE ? 

En dehors du cout de photocopies, d’un even- 
tuel timbre ou de la connexion Internet, les formali¬ 
tes de creation d’une entreprise sous le regime de la 
micro-entreprise sont totalement gratuites! Que la 
declaration soit faite en ligne ou deposee au CFE, le 
retrait du formulaire P0 et le depot de votre dossier a ce 
guichet unique ne coutent pas un euro. Contrairement 
a d’autres formes d’entreprise individuelle et aux socie- 
tes, vous ne deboursez rien. 

Attention : les CFE proposent des prestations payantes. 
Pour 60 euros par exemple, un agent vous aide a 
constituer votre dossier et enregistre directement votre 
declaration sur informatique. 

OU DOMICILIER VOTRE ACTIVITE ? 

La domiciliation de votre entreprise n’est pas a prendre 
a la legere. Trois options principales s’offrent a vous : 
s’installer a domicile, louer un local ou integrer une 
pepiniere d’entreprises. Chacune de ces solutions pre¬ 
sente des avantages et des inconvenients. Il conviendra 
de peser le pour et le contre au regard de votre type 
d’activite, de votre budget et de votre confort de travail. 
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Exercer chez vous 

Travailler chez soi constitue bien entendu le meilleur 
choix d’un point de vue economique. C’est aussi la 
seule solution viable pour le micro-entrepreneur qui 
envisage une activite aux revenus ni eleves, ni regu- 
liers. C’est egalement interessant pour celui qui cree 
son activite principale. Sans loyer a payer, la pression 
est moins grande. Exercer a la maison presente ega¬ 
lement l’avantage d’eliminer les temps de trajet domi¬ 
cile-travail pour les travailleurs sedentaires. 

Toutefois, etablir son entreprise a la maison ne va 
pas toujours de soi. Verifiez que le bail, si vous etes 
locataire, ou le reglement de copropriete n’exclut pas 
l’exercice d’une activite professionnelle. Mais si vous 
travaillez exclusivement a l’exterieur, vous pouvez 
domicilier l’entreprise chez vous, quelles que soient 
les clauses du bail, du reglement de copropriete ou 
du plan local d’urbanisme. Cependant, si une clause 
existe, vous ne pourrez domicilier votre entreprise que 
pendant cinq ans maximum et vous devrez en avertir le 
proprietaire ou le syndic par lettre recommanclee avec 
accuse de reception. 

Si aucune clause d’exclusion n’existe dans le bail ou 
dans le reglement de copropriete, encore faut-il obtenir 
l’autorisation administrative. Delivree par le maire, dans 
les villes de plus de 200 000 habitants et dans les depar- 
tements des Hauts-de-Seine (92), Seine-Saint-Denis 
(93) et Val-de-Marne (94), ou le prefet dans les autres 
communes, cette autorisation est necessaire si vous 
recevez de la clientele ou stockez de la marchandise 
dans un logement situe en etage. Si vous ne recevez ni 
clientele, ni marchandise ou si l’accueil a lieu dans un 
local en rez-de-chaussee d’un immeuble, aucune auto¬ 
risation n’est necessaire tant que vous ne causez ni nui¬ 
sance, ni desordre, ni danger pour le voisinage. 
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Notez que la loi de modernisation de l’economie per- 
met desormais d’utiliser une partie de son logement 
en HLM pour y exercer une activite professionnelle. 
L’avis du maire est toutefois requis si vous demandez 
un changement partiel d’usage et si le logement est 
situe en rez-de-chaussee. Et bien entendu, cet usage 
est permis si aucune clause du bail ne l’exclut. 

Travailler chez soi quelques heures par semaine ne 
necessite pas d’amenagement particulier. Y exercer a 
temps plein, si. Sans parler des activites qui necessitent 
des amenagements de securite, se creer un espace 
dedie est indispensable. Difficile de traiter avec des 
clients au telephone si les enfants regardent la televi¬ 
sion dans la meme piece. Le mieux etant evidemment 
de disposer d’une piece fermee et reservee a votre vie 
professionnelle. II est egalement possible d’envisager 
une ligne telephonique specifique. Et avant de vous 
mettre a votre compte a la maison, veillez a ce que tous 
les membres de la famille acceptent que votre presence 
ne signifie pas forcement que vous etes disponible. 

Louer un local 

Louer un local pour y exercer votre activite implique 
d’etre sur de generer le chiffre d’affaires necessaire 
pour assumer cette charge. Et sous le regime de la 
micro-entreprise, cette charge n’est pas deduite de 
votre chiffre d’affaires qui sert d’assiette de calcul pour 
les cotisations sociales et l’impot. Il en va de meme 
pour l’amenagement du local et l’achat de mobilier. En 
resume, toutes les depenses liees a votre installation 
sortiront de votre poche. En tant que commerpant ou 
„ artisan dument immatricule a un registre professionnel, 
vous pouvez conclure un bail commercial et beneficier 
g, du droit au renouvellement du bail. Vous pouvez aussi 
J envisager de louer des bureaux partages avec d’autres 
createurs. Il est egalement possible de louer un box de 
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quelques metres carres dans un entrepot de stockage 
contre un petit loyer mensuel. 

Integrer une pepiniere 

Les createurs d’entreprise et les porteurs de projets 
peuvent aussi se tourner vers les pepinieres d’entre- 
prises. Ces organismes mettent a disposition des locaux 
a des prix inferieurs a ceux du marche. Ils mutualisent 
egalement des locaux, des services et des equipements 
pour les differentes entreprises hebergees : reception, 
salle de reunion, photocopieuse... Les pepinieres 
apportent egalement un accompagnement a la crea¬ 
tion et, dans une certaine mesure, au developpement 
de l’entreprise. Dans ces structures, le micro-entrepre¬ 
neur, qui par definition est seul, rompt son eventuel 
isolement. 

Pour integrer une pepiniere, il faut presenter votre 
projet en bonne et due forme. Un comite jugera alors 
si votre dossier de micro-entrepreneur remplit tous 
les criteres necessaires. L’installation en pepiniere 
s’adresse a ceux dont l’entreprise constituera l’activite 
principale. Les places etant restreintes, les comites sou- 
tiennent avant tout les projets d’entreprise perennes. 

La pepiniere represente un cout. Comme pour la loca¬ 
tion d’un local, la charge financiere n’est pas deductible 
de votre chiffre d’affaires pour le calcul des charges 
sociales et fiscales. 

Envisager le coworking 

De plus en plus presents dans les grandes villes, les 
espaces de coworking (ou tiers-lieux) proposent des 
locaux (bureaux, ateliers) dans lesquels des createurs 
d’entreprise, des travailleurs independants, des entre¬ 
preneurs ou des teletravailleurs se regroupent pour 
travailler chacun sur leurs projets respectifs, voire 
echanger et s’entraicler. Il est possible de rejoindre un 
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espace de coworking a l’heure, a la journee ou au mois. 
Cette solution economique favorise les rencontres et le 
reseautage quand on n’a pas beaucoup de moyens au 
demarrage. 


FAUT-IL OUVRIR UN COMPTE BANCAIRE SPECIFIQUE ? 

Un second compte pour gerer son activite 

Contrairement a la creation d’une societe, qui doit 
notamment justifier du depot de son capital, celle d’une 
entreprise individuelle ne necessite pas de compte ban- 
caire professionnel. Voila encore une source d’econo- 
mie ! En effet, un compte professionnel a un cout. Meme 
si vous n’encaissez ni ne decaissez rien, vous aurez a 
payer un ecot mensuel. Hors promotion, les premieres 
offres bancaires sont de l’ordre d’une vingtaine d’euros 
par mois, soit 240 euros a l’annee tout cle meme ! 

Si un micro-entrepreneur peut faire l’economie d’un 
compte professionnel, il a malgre tout obligation, 
depuis decembre 2014, d’ouvrir un compte bancaire 
a son nom dedie a toutes les transactions financieres 
liees a son activite. Un simple compte courant avec les 
moyens de paiement idoines fait l’affaire. Si vous faites 
connaitre votre entreprise sous un nom commercial, 
negociez avec votre banquier pour qu’il ajoute ce nom 
a cote de vos nom et prenoms pour le compte. Cela 
vous permettra d’encaisser d’eventuels cheques libel- 
les sous ce nom commercial. 



Depuis le l er avril 2015, tous les professionnels 
personnes physiques ouvrant un compte de depot 
aupres d'une banque pour les besoins d'une activite 
professionnelle doivent signer une convention de 
compte avec I'etablissement financier. 
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Que faire en cas de refus d’ouverture 
de compte ? 

Une banque a le droit de refuser l’ouverture d’un 
compte bancaire, que ce soit pour un particulier, un 
professionnel ou une association. Elle peut le faire sans 
avoir a en donner les raisons. Sa seule obligation est de 
le signifier par ecrit au demandeur. 

Lors d’une demande d’ouverture d’un compte, une 
banque verifie sur le fichier central des cheques de la 
Banque de France, ainsi que sur le fichier des incidents 
des credits aux particuliers (FICP), si le micro-entrepre¬ 
neur n’a pas rencontre, a titre particulier ou dans un 
cadre professionnel, des difficultes de nature bancaire 
au cours des dernieres annees. 

En cas de refus, il est cependant possible d’obtenir 
l’ouverture d’un compte professionnel en demandant 
a beneficier de la procedure du droit au compte, c’est- 
a-dire la designation d’office par la Banque de France 
d’une banque qui doit, dans les conditions prevues 
par la loi, ouvrir un compte de depot. Pour en faire 
la demande, il faut s’adresser a une succursale de la 
Banque de France. 

L’etablissement bancaire designe par la Banque de 
France procede a l’ouverture d’un compte de depot au 
nom de l’entrepreneur, assorti du service bancaire de 
base gratuit tel que ciefini dans le Code monetaire et 
financier: 

• delivrance de releves d’identite bancaire ; 

• domiciliation et encaissement de virements bancaires ; 

• envoi mensuel d’un releve des operations effec¬ 
tives sur le compte ; 

• encaissement de cheques ; 

• depots et retraits d’especes au guichet; 

• carte de paiement a autorisation prealable, etc. 
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Vos responsabilites 


Le «statut» de micro-entrepreneur fait beaucoup par- 
ler. Il ne s’agit pourtant pas d’un statut en terme legal. 
Encore moins d’une nouvelle forme d’entreprise. 
Comme nous l’avons vu, le micro-entrepreneur com- 
meryant, artisan ou liberal exerce, en realite, sous le 
statut de l’entreprise individuelle et beneficie d’un 
regime fiscal et social dedie. Ce dispositif presente un 
avantage : vous creez et fermez votre micro-entreprise 
rapidement, vous n’avez pas de statuts legaux a rediger, 
d’assemblee generale a tenir, de rapports de gestion a 
etablir, de comptes sociaux a publier... autant d’obliga- 
tions (et bien d’autres) qui pesent sur les epaules d’un 
dirigeant de societe. En revanche, en tant qu’entrepre- 
neur individuel, vous payez votre liberte d’action au 
prix fort. Il n’y a pas le filtre d’une personne morale 
(SARL, SA, etc.) pour attenuer votre implication : a cha- 
cune de vos decisions et de vos actions, vous engagez 
votre responsabilite personnelle et vos biens propres. 

= A ce titre, un micro-entrepreneur ne peut pas vendre 
n’importe quoi ou exercer un metier reglemente pour 

Oh 

lequel il n’a pas les qualifications sans prendre un 

© enorme risque pour sa famille et pour lui. 
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Que votre activite indepenclante soit accessoire ou que 
vous vous engagiez pour en tirer votre revenu prin¬ 
cipal, le statut d’entrepreneur individuel — ou travail- 
leur independant - vous confere un certain nombre de 
droits, cl’obligations et de responsabilites. En somme, 
vous etes seul maitre a bord et devez rendre des 
comptes... a tout le monde ! 


II existe certainement un syndicat ou une organisa¬ 
tion professionnelle qui oeuvre dans votre domaine 
d'activite. II peut etre interessant d'y adherer. Sur le 
plan juridique, la plupart des ces structures disposent 
d'un service dedie qui peut vous conseiller lorsque 
survient un conflit avec un client ou un fournisseur. 


a 
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VOS NUMEROS D’lDENTIFICATION 

A reception de votre declaration de debut d’activite 
au CFE (lire page 75), 1’INSEE vous aclresse un certifi- 
cat d’inscription au repertoire SIRENE dont il a la ges- 
tion. Ce code unique et national sert a identifier votre 
entreprise individuelle. Ce numero vous est attribue 
sy stematiqu ement. 

Le courrier de 1’INSEE comprend trois identifiants. 

Le premier est le numero SIREN, compose de neuf 
chiffres correspondant au numero d’entreprise. Le 
deuxieme est le numero SIRET, compose de qua- 
torze chiffres correspondant au numero d’etablisse- 
ment, dans l’hypothese, peu probable a l’echelle du 
micro-entrepreneur, ou vous avez declare exercer dans 
deux lieux clifferents. Ce numero change lorsque vous 
declarez un changement de domiciliation. Enfin, le 
Code APE correspond a l’activite principale exercee, 
determinee a partir de la Nomenclature d’Activites 
Franqaise (NAF) de 2008. 
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Ce numero SIREN vous suit toute votre, vie y com- 
pris si vous cessez votre activite independante pour 
en reprendre une autre quelques mois ou annees plus 
tard. 


Attention piege ! 

A reception du document de I'lNSEE, verifiez 
la conformite de votre code APE : si vous n'avez 
pas ete suffisamment precis au moment de votre 
declaration d'activite, il peut arriver que le code 
ne corresponde pas exactement a vos activites. 
Entre autres deconvenues, cela peut vous empecher 
d'acceder a certains dispositifs d'aides et surtout 
vous voir appliquer un taux de cotisations sociales, 
voire fiscales, different. Contactez I'antenne regio¬ 
nal de I'lNSEE (www.insee.fr) dont vous depen- 
dez pour demander une modification du code APE. 


Tous les documents commerciaux (devis, factures, 
conditions generates de ventes, etc.) et publicitaires 
des micro-entrepreneurs doivent indiquer le numero 
SIREN, suivi immediatement et lisiblement du numero 
d’immatriculation au Registre du commerce et des 
societes (RCS) et au Repertoire des metiers (RM). 

Cette exigence concerne egalement le site Internet que 
vous exploitez au titre de votre activite. 


Deposer une marque 

Hormis le document complementaire ISAA reserve aux 
micro-entrepreneurs exergant une activite artisanale a 
titre principal, le formulaire de declaration d’activite 
ne vous permet pas cl’inscrire un nom commercial a 
cote de votre nom de naissance. Pour le CFE, l’entre- 
prise individuelle que vous declarez prend automati- 
quement votre nom. Cepenclant, s’il s’agit d’un element 
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cle differenciation important pour votre activite de 
micro-entrepreneur, rien ne vous empeche de depo¬ 
ser un nom original aupres de l’Institut National de la 
Propriete Industrielle (INPI). De fait, aucune autre per- 
sonne physique ou societe ne pourra alors utiliser cette 
marque dans les classes de produits et de services que 
vous aurez designees. L’enregistrement d’une marque 
de commerce, de service ou de fabrique se fait en deux 
temps. 

La recherche d’anteriorite 

Cette premiere etape est vivement conseillee. II faut 
vous assurer que le signe distinctif que vous avez 
retenu ne porte pas atteinte a des droits anterieurs 
(une autre entreprise est peut-etre deja proprietaire 
cle ce nom commercial) et ne prete pas non plus a 
confusion pour le public. Une recherche sur des sites 
gratuits comme http://bases-marques.inpi.fr/ ou 
www.infogreffe.fr vous donnera un premier niveau 
d’information. Lancez egalement une requete sur 
Internet a partir des moteurs de recherche : de nos 
jours, il est rare qu’une entreprise commerciale ne 
soit pas presente en ligne. Pour les anglophones, la 
base de donnees www.whois.net repertorie tous les 
noms de domaine enregistres sur Internet, y com- 
pris ceux ne debouchant pas sur un site Web. Cela 
etant, seul 1’INPI est en mesure de vous apporter une 
garantie sur l’utilisation anterieure du nom qui vous 
interesse. 

La demande d’enregistrement 

La protection de votre nom commercial peut se faire 
au siege de l’INPI a Paris, dans les delegations regio- 
nales, au greffe du tribunal de commerce de votre 
domicile ou bien encore sur Internet. Le cout est de 
225 euros jusqu’a trois classes de produits et de services 
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(200 euros via Internet), puis 40 euros par classe de 
produits ou de services supplementaires. Le depot est 
valable dix ans renouvelables. 

La protection de vos biens personnels 

Sous le statut de l’entreprise individuelle, vous et votre 
entreprise constituez une seule et unique entite. En 
cas de difficultes financieres dans le cadre de votre 
activite, vous etes expose. Vos creanciers profession- 
nels peuvent se rembourser sur l’ensemble de votre 
patrimoine familial: residence secondaire, comptes 
courants personnels, meubles, vehicules, etc. Cette 
menace porte egalement sur les biens de votre conjoint 
acquis depuis votre union si vous etes maries sous le 
regime de la communaute des biens. Fire, le paiement 
de vos dettes peut se prolonger bien des annees apres 
la cessation d’activite et se transmettre a vos heritiers 
s’ils acceptent votre succession. 

Desormais, la loi pour la croissance, l’activite et l’ega- 
lite des chances economiques - dite loi Macron 1 - rend 
insaisissable de droit la residence principale de l’en- 
trepreneur individuel a l’egard de ses creanciers pro- 
fessionnels. Quant aux autres biens fonciers batis ou 
non batis detenus par le micro-entrepreneur - et non 
affectes directement a son activite professionnelle -, ils 
peuvent faire l’objet d’une declaration d’insaisissabilite 
opposable aux tiers. 

Il existe cependant une reserve de taille : l’insaisissabi- 
lite ne couvre que les dettes professionnelles. Vous ne 
pouvez pas l’opposer a vos creanciers personnels ni a 

2 ceux de votre conjoint, susceptibles de saisir le patri- 
« moine commun. 

Q. 

3 

2 _ 

o 

1. Loi n° 2015-990 du 6 aout 2015. 
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A retenir 


Dans une structure juridique de type societe {SARL, 
SA, SAS), patrimoine des associes et patrimoine de 
I'entreprise sont distincts. Sauf faute averee du ou 
des dirigeants, seuls les biens de la societe peuvent 
servir a rembourser les creanciers. Si vous prevoyez 
que votre activite genere des dettes importantes, le 
statut de I'entreprise individuelle n'est sans doute 
pas le plus pertinent a adopter. 


Comment rendre vos biens immobiliers 
insaisissables ? 

Pour etre opposable a vos creanciers, la declaration 
d’insaisissabilite doit necessairement etre etablie par 
un notaire. Le document comprend la description 
detaillee de l’immeuble et sa nature : bien possede 
en propre, commun ou indivis (seuls les droits indivis 
du declarant sont insaisissables). Pour donner valeur 
d’acte authentique a la declaration, l’officier ministeriel 
se charge ensuite de publier le document au Bureau 
de conservation des hypotheques dont dependent les 
biens immobiliers proteges. 

Cette demarche, que nous vous recommandons 
vivement si vous contractez des prets, vous coutera 
entre 250 et 500 euros environ. Le prix de la tranquillite. 

Vous pouvez demander cette mise a l’ecart de vos biens 
des le demarrage de votre activite ou plus tard. Sachez 
que votre patrimoine ne devient insaisissable que pour 
les dettes nees apres la publication de la declaration. 
Les dettes que vous aviez contractees avant la signature 
continuent de faire peser un risque sur vos biens. 

Enhn, si chacun des epoux est micro-entrepreneur, il est 
recommande de mettre en place une double declaration. 
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Quels sont les biens susceptibles d’etre proteges ? 

Il s’agit cle tous vos biens fonciers batis et non batis (mai- 
sons, terrains) non affectes a votre activite de micro¬ 
entrepreneur et autres que votre residence principale, 
puisqu’elle est protegee de droit depuis la loi Macron 
d’aout 2015. L’insaisissabilite couvre done les immeubles 
possedes a titre personnel par le micro-entrepreneur, 
commun aux epoux ou en indivision (sous reserve de 
declaration d’insaisissabilite). Les residences secon- 
daires ne sont pas couvertes par le dispositif. 

Lorsque vous etes proprietaire et que vous exercez 
a domicile, l’insaisissabilite s’applique a l’ensemble 
de votre residence principale, pour autant que vous 
n’ayez pas separe prealablement chez un notaire la 
partie habitation de la partie professionnelle. 

Quelles sont les consequences ? 

Les biens immobiliers identifies dans la declaration ne 
peuvent plus etre saisis par vos creanciers profession- 
nels. La declaration reste valable tant qu’elle n’est pas 
denoncee. Elle prend fin en cas de divorce ou au deces 
de l’entrepreneur individuel. Dans ce cas, le conjoint 
survivant ou l’heritier continue a beneficier de l’insai¬ 
sissabilite du bien dont il est legataire pour les dettes 
professionnelles contractees par le defunt. 

Lorsqu’il vend sa residence principale pour l’achat d’un 
autre logement, l’entrepreneur a la possibility d’effectuer 
un remploi: le fruit de la vente demeurera insaisissable 
a l’egard des creanciers, a condition que l’entrepreneur 
utilise cette somme dans un delai d’un an pour acquerir 
une nouvelle residence principale. Redige chez le notaire, 
l’acte d’acquisition du nouveau bien immobilier doit conte- 
nir une declaration expresse de remploi des fonds. Ainsi, 
la nouvelle residence principale deviendra egalement 
insaisissable a concurrence des sommes reemployees. 
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Renoncer a une declaration d’insaisissabilite 

Vous avez toujours la possibility de renoncer a la mise 
en surete de vos biens immobiliers pour apporter une 
garantie plus importante a vos creanciers, votre ban- 
quier en particulier. Cette renonciation, devant notaire, 
est soumise aux memes formalites de conservation et 
de publicite que la declaration d’insaisissabilite. 

Votre regime matrimonial 

et les biens personnels du conjoint 

S’il est marie, l’entrepreneur individuel qui ne retient 
pas la protection d’une declaration d’insaisissabilite 
doit porter une attention particuliere a son regime 
matrimonial. Dans le cadre d’une union sous le regime 
de la communaute legale ou en l’absence de contrat de 
mariage, les biens acquis par les deux epoux sont expo¬ 
ses par l’activite professionnelle. Seul le patrimoine 
repu par le conjoint a la suite d’une succession n’est 
pas concerne. Le couple pent envisager de changer de 
regime matrimonial pour un contrat de separation de 
biens ou de participation aux acquets qui protegera 
tous les biens acquis par le conjoint non-entrepreneur, 
des lors qu’il ne se porte pas caution. Cette operation, 
confiee obligatoirement a un notaire, n’est possible 
que si le couple est marie depuis au moins deux ans. 


A retenir 

N'imaginez pas mettre vos biens immobiliers 
a I'abri de vos creanciers en les apportant a une 
societe civile immobiliere (SCI) dont les parts vous 
appartiennent. En tant qu'entrepreneur individuel, 
vous demeurez responsable des dettes de votre entre- 
prise sur I'ensemble de votre patrimoine personnel. 
Les parts de SCI que vous possedez en font partie. 
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L’Entreprise Individuelle 
a Responsabilite Limitee (EIRL) 

Depuis 2011, le regime de l’EIRL permet a tout exploi- 
tant individuel - done au micro-entrepreneur - de 
proteger ses biens personnels cles creanciers profes- 
sionnels en designant un patrimoine affecte a son acti¬ 
vity professionnelle, distinct de son propre patrimoine. 
Ainsi, seul le patrimoine professionnel - on parle 
de «patrimoine d’affectation» - est eventuellement 
expose aux poursuites cles creanciers de l’entrepreneur 
et au risque de faillite ; le patrimoine personnel bene- 
ficie d’une protection et peut servir de gage pour des 
creances personnelles. De plus, le micro-entrepreneur 
qui exerce sous le statut d’EIRL peut opter pour l’impot 
sur les societes. 

Dans le cas ou l’entrepreneur individuel en exercice 
decide de constituer un patrimoine d’affectation, tout 
en restant a l’impot sur le revenu, l’affectation d’ele- 
ments de son patrimoine professionnel ne generera 
aucune plus-value taxable. 

Le patrimoine affecte comprend l’ensemble des ele¬ 
ments materiels ou immateriels necessaires a l’activite 
professionnelle, dont l’entrepreneur individuel est titu- 
laire ou proprietaire : 

• biens (par exemple, local, materiel, marchandises) ; 

• droits (par exemple, brevet, droit au bail, fonds de 
commerce ou pas-de-porte) ; 

• obligations ou suretes (par exemple, gage, nantisse- 
ment, hypotheque, privilege). 

or; 
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A retenir 


II n'est possible d'affecter que les biens necessaires 
ou utilises pour I'activite professionnelle ou a usage 
mixte. Un entrepreneur exerpant plusieurs activites 
distinctes peut constituer un patrimoine d'affectation 
pour chacune d'elles (regime de pluralite de patri- 
moines affectes), depuis le l er janvier 2013. 


Cela dit, la separation du patrimoine ne produit d’ef- 
fet de plein droit qu’a l’egard des creanciers dont les 
droits sont nes apres la declaration d’affectation. En cas 
de fraude ou de manquements aux obligations fiscales, 
sociales ou comptables, la responsabilite personnelle 
du dirigeant reste engagee. En cas de redressement 
fiscal ou social, le recouvrement des sommes dues 
s’applique a la totalite du patrimoine (personnel et 
professionnel). 

Le micro-entrepreneur qui opte pour le statut d’EIRL 
conserve, en revanche, son regime fiscal et social, avec 
des prelevements assis sur un pourcentage du chiffre 
d’affaires. 

Les obligations du micro-entrepreneur en EIRL 

Le micro-entrepreneur qui exerce en EIRL doit desor- 
mais deposer son bilan annuel au greffe du tribunal de 
commerce dont il depend et l’ouverture d’un compte 
bancaire professionnel devient obligatoire. Autre obli¬ 
gation : la mention « entrepreneur individuel a respon¬ 
sabilite limitee», ou plus simplement le sigle «EIRL», 
doit figurer sur tous les documents professionnels 
(devis, factures, conditions generates de vente, etc.) de 
l’entrepreneur, ainsi que le lieu et le numero d’immatri- 
culation au registre special des EIRL (lire le paragraphe 
suivant). 
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La declaration d’affectation 

La declaration d’affectation doit comporter nn etat des- 
criptif des biens, droits, obligations ou suretes affectes 
a l’activite professionnelle, en nature, qualite, quan¬ 
tity et valeur. L’affectation professionnelle d’un bien 
immobilier doit etre effectuee par acte notarie, ce qui 
implique le paiement de frais de notaire et une publi¬ 
cation au bureau des hypotheques. Tout bien d’une 
valeur superieure a 30 000 euros doit etre evalue par 
un commissaire aux comptes, un expert-comptable ou 
une association de gestion et de comptabilite. S’il s’agit 
d’un bien commun ou indivis, l’accord du conjoint ou 
des co-indivisaires est obligatoire. Enfin, la valeur indi- 
quee par l’entrepreneur individuel dans l’etat descriptif 
accompagnant sa declaration d’affectation de patri- 
moine est celle qui doit etre retenue dans les comptes 
annuels de l’EIRL ou, a defaut, dans le bilan comptable 
si les comptes sont clos depuis moins de quatre mois. 

Pour constituer un patrimoine affecte, le micro¬ 
entrepreneur en EIRL doit deposer sa declaration 
d’affectation : 

• au RCS, pour les commergants deja immatricules ; 

• au RM pour les artisans deja immatricules ; 

• au greffe du tribunal du commerce pour les 
micro-entrepreneurs, les professions liberates et les 
agents commerciaux. 

Pour ces deux dernieres categories, un registre special 
des EIRL a ete cree afin de recueillir leurs declarations 
d’affectation, les modifications apportees a ces decla¬ 
rations ainsi que le depot de leurs bilans ou comptes 
annuels. Lors de leur inscription a ce registre, ces 
entrepreneurs re^oivent un numero d’immatriculation 
qu’ils doivent mentionner sur tous leurs documents 
professionnels. 
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Par ailleurs, le micro-entrepreneur doit egalement eta- 
blir un releve actualisant sa declaration d’affectation au 
31 decembre de chaque annee et le deposer dans un 
delai de six mois au registre aupres duquel celle-ci a 
ete deposee. 

Notez enfin que le depot de la declaration est gratuit 
lorsque la declaration est deposee simultanement a 
la demande d’immatriculation au RCS ou au RM (lire 
chapitre 4). 

Les assurances professionnelles 

Proteger ses clients et son patrimoine 

En votre qualite d’entrepreneur individuel, vous etes 
responsable de fagon illimitee sur vos biens propres 
des dommages causes par vous-meme (votre person¬ 
nel, votre materiel professionnel, vos locaux, etc.) 
ainsi que par les objets que vous fabriquez, concevez, 
vendez, installez ou reparez. Certes, tous les accidents 
n’ont pas des consequences dramatiques, mais il suf- 
fit d’un seul sinistre grave pour mettre en peril votre 
entreprise et votre patrimoine personnel, compte tenu 
des indemnites que la loi vous obligerait a verser aux 
victimes. Quand bien meme votre activite ne semble 
pas presenter de risque particulier, souscrire une assu¬ 
rance professionnelle constitue aussi une securite et 
un argument de vente vis-a-vis de votre client: celui-ci 
beneficiera d’une indemnisation en cas d’erreur, de 
maladresse ou d’accident engageant votre responsabi- 
lite. Il vous appartient done de respecter les obligations 
d’assurances professionnelles liees a votre activite (loi 
n° 96-603 du 5 juillet 1996) et ce, des le premier jour 
d’exercice. Ce principe a ete reaffirme par la loi Pinel 
de juin 2014 qui impose desormais aux artisans concer- 
nes par une obligation d’assurance (responsabilite 
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civile professionnelle ou decennale) d’indiquer sur 
leurs devis, factures et conditions generates de vente : 

• l’assurance professionnelle souscrite au titre de leur 
activite ; 

• les coordonnees de l’assureur et du garant; 

• la couverture geographique de la garantie souscrite. 

Pour certaines professions reglementees (profession- 
nels du batiment par exemple), la loi impose le mon- 
tant minimum des indemnisations a couvrir et la duree. 
Notez enfin que votre assurance multirisque habitation 
ne couvre en aucun cas les evenements lies a votre 
activite professionnelle, meme lorsque vous exercez 
chez vous exclusivement. 
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Interrogez le Centre de Documentation et d'Infor¬ 
mation de I'Assurance (CDIA, www.ffsa.fr), la CCI, 
la Chambre de metiers, les organisations profes- 
sionnelles ou bien encore les conseillers de I'APCE 
pour connaTtre les assurances obligatoires dans votre 
domaine d'activite. 


Identifier les risques 

Comme de nombreux neo-entrepreneurs, vous eprou- 
verez peut-etre des difficultes a determiner avec preci¬ 
sion les risques auxquels vous expose votre nouvelle 
activite. Il convient en fait, apres avoir verifie la regie- 
mentation liee a votre domaine d’activite, de vous 
poser les bonnes questions : 

• vais-je etre amene a manipuler ou a Stocker des 
produits dangereux ou des denrees alimentaires 
perissables ? 

• dois-je me deplacer en clientele ? 

• est-ce que j’accueille du public dans mes locaux ? 
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• ma prestation ou mes conseils peuvent-ils avoir une 
incidence sur l’activite professionnelle ou les biens 
personnels de mon client ? 

• mes produits peuvent-ils avoir un impact sur la 
sante ou la securite de mes clients ? 

Autant que possible, analysez tous les faits et gestes 
associes a votre activite et reperez les sources de risques 
pour vous, votre entourage et votre environnement. 


V 

A 


retenir 


['entrepreneur individuel qui ne travaille qu'avec 
une clientele de particuliers ne doit pas se croire 
moins expose. Un toiletteur a domicile qui blesse 
I'animal dont il a la charge, une repasseuse a domi¬ 
cile qui provoque un debut d'incendie... les conse¬ 
quences d'une negligence ou d'une erreur peuvent 
parfois etre de grande ampleur. 


Completez cet examen indispensable en allant a la ren¬ 
contre de deux ou trois assureurs pour leur presenter 
votre projet. Ils sauront vous conseiller - cela ne vous 
engage a rien - et, le cas echeant, attirer votre attention sur 
un risque que vous pourriez avoir neglige ou mal evalue. 

Les garanties dont vous avez besoin 

Pour la plupart des entrepreneurs individuels, les 
risques a couvrir se repartissent en trois grandes 
families : l’activite professionnelle, le vehicule et la 
protection individuelle. 

L’assurance de Vactivite professionnelle 

Dans l’exercice de son activite, le micro-entrepreneur 
peut voir sa responsabilite civile (articles 1382 a 1386 
du Code civil) engagee a de multiples occasions. 
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• La responsabilite civile exploitation: cette assu¬ 
rance est clestinee a couvrir les clommages causes 
a autrui par l’entrepreneur durant ses deplacements 
ou sur son lieu d’intervention, mais ne resultant 
pas directement de l’exercice meme de l’activite. 
Par exemple : un homme toutes mains renverse et 
casse un objet de valeur au domicile de son client, 
une cliente entre dans votre boutique dont le sol 
vient d’etre nettoye et se blesse en glissant, etc. 

• La responsabilite civile professionnelle : elle couvre 
les consequences d’une faute, erreur ou negligence 
directement liee a l’execution d’une prestation ou 
a la livraison d’une marchandise. Cette assurance 
est obligatoire pour certaines activites reglementees 
(metiers du batiment). Par exemple : un depanneur 
informatique ecrase des fichiers importants par 
inadvertance en intervenant sur l’ordinateur de son 
client, une assistante administrative oublie d’en- 
voyer un courrier pour le compte d’un commandi- 
taire et lui fait perdre un contrat important, etc. 


Certains clients (grands comptes, collectives, 
administrations, etc.) peuvent exiger de leurs pres- 
tataires la justification d'une attestation d'assurance 
responsabilite civile professionnelle avant d'entamer 
toute relation commerciale. 

• La responsabilite civile decennale : cette garantie 
- designee egalement sous le terme d’assurance dom- 
mages-ouvrages - est obligatoire pour tous les pro- 
fessionnels du batiment (gros oeuvre, second oeuvre, 
etc., et meme les petits travaux de renovation). 

L’assurance « decennale »comporte trois volets. 

Ainsi, la garantie de parfait achievement contraint l’en¬ 
trepreneur pendant un an a reparer tous les desordres 
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signales lors de la reception ou au cours de l’annee 
qui suit. 

Pour sa part, la garantie de bon fonctionnement (ancien- 
nement «assurance biennale») court sur deux ans: 
l’entrepreneur a l’obligation de garantir le bon fonction¬ 
nement des equipements dissociables du corps de l’ou- 
vrage (chaudieres, ascenseurs, portes palieres, cloisons 
mobiles, stores, fenetres, radiateurs, volets roulants, etc.). 

Enfin, la garantie decennale peut etre appelee durant 
dix ans apres reception des travaux : elle garantit tous 
les dommages (y compris un vice du sol) qui compro- 
mettent la solidite de l’ouvrage ou le rendent impropre 
a sa destination. 
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Voici quelques exemples de tarifs pour une assu¬ 
rance dommages-ouvrages : 

— Peintre en batiment: 1 200 € par an. 

— Couvreur: 2 500 a 3 000 € par an. 

— Electricien : 1 500 € par an. 

— Plombier: 1 500 a 2 000 € par an. 


• La responsabilite civile occupant: cette assurance 
est indispensable si vous louez un local pour exer- 
cer votre activite. Cette garantie intervient dans le cas 
dommages materiels (incendie, explosion, clegats 
des eaux, etc.) touchant des biens mobiliers et immo- 
biliers appartenant au proprietaire du bien loue. 




V 

A retenir 


Votre assurance multirisque habitation ne couvre 
en aucun cas votre responsabilite civile pour vos 
activites professionnelles, y compris lorsque vous 
n'exercez qu'a titre accessoire ou saisonnier. 
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• La responsabilite civile produits ou apres livraison : 
pour couvrir les sinistres (corporels, materiels ou 
immateriels) pouvant se produire apres livraison de 
la marchandise ou l’execution des travaux, il peut 
etre prudent pour un micro-entrepreneur de sous- 
crire a cette couverture. Par exemple : un deve- 
loppeur de logiciels livre a son client une application 
qui contient un virus ou une erreur de programma- 
tion et qui endommage tout le reseau de l’entreprise. 
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Si vous vendez des produits alimentaires fabri- 
ques « maison » (sur Internet ou sur les marches par 
exemple), demandez a votre assureur la couverture 
specifique du risque d'intoxication alimentaire. 


• La responsabilite civile objets confies : elle couvre les 
dommages causes aux biens meubles et immeubles 
appartenant a un tiers (client, par exemple) et dont 
l’entrepreneur a la garde dans le cadre de son acti¬ 
vity professionnelle. Par exemple : vous restaurez 
des meubles anciens chez vous. Un client vous 
confie un meuble d’epoque pour renovation. Helas, 
vous vous faites cambrioler et le meuble disparait. 

Cette couverture ne doit pas etre confonclue avec l’as- 
surance dommages aux biens meubles et immeubles 
clestinee a garantir les biens utilises dans le cadre de 
votre activite (materiels, marchandises, outillage, mobi- 
lier, locaux, etc.) contre clifferents sinistres : incendie, 
tempete, inondation, vol, etc. 

• La protection juridique : elle vous permet de bene- 
ficier d’un conseil juridique et de la prise en charge 
des frais de justice en cas de mise en cause de votre 
entreprise devant les tribunaux par un tiers (client, 
fournisseur ou administration). 
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• La perte Sexploitation : il est judicieux de la sous- 
crire si vous etes commergant et que votre activite 
necessite le stockage en nombre de marchandises, 
matieres premieres ou fournitures. Il s’agit ici de 
faire face aux consequences financieres d’un arret 
d’activite du a un sinistre (incendie, degat des eaux, 
vol, etc.). Cette option s’envisagera surtout, en 
rythme de croisiere, lorsque vous aurez developpe 
votre chiffre d’affaires. 

Vassurance du vehicule 

Elle se justifie si l’utilisation professionnelle de votre 
vehicule prive n’entre pas dans le champ des garanties 
couvertes par l’operateur qui assure votre vehicule a 
titre prive. Le cas echeant, demandez une extension de 
couverture dans le cadre de visites regulieres en clien¬ 
tele, ainsi que pour le contenu professionnel du coffre 
et une assurance marchandises transportees pour pre¬ 
vent le risque de perte ou de vol. Verihez, dans l’offre 
qui vous est soumise, si un vehicule de remplacement 
est prete en cas d’immobilisation prolongee du vehi¬ 
cule (panne, accident) ou de vol. 

La protection individuelle 

Si l’auto-entreprenariat est votre activite principale, 
vous avez sans doute interet a souscrire des assu¬ 
rances complementaires en matiere de sante (incapa- 
cite de travail, invalidite, etc.) et/ou de retraite aupres 
d’organismes de prevoyance. Toutefois, en tant que 
micro-entrepreneur, vous ne pouvez pas beneficier de 
la deductibilite de ces cotisations d’assurance de vos 
revenus professionnels (loi Madelin, lire page 132). 
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A retenir 


Notre propos n'est pas de dire qu'il faut systema- 
tiquement se premunir contre tous les aleas et done 
souscrire a toutes les garanties qui existent. II s'agit 
de bien evaluer les risques de I'activite et de cibler 
les garanties a prendre en consequence. Le micro- 
entrepreneur qui donne des cours de couture fait, a 
priori, courir moins de risques a ses clients que le 
micro-entrepreneur mecanicien auto, par exemple. 


Comment choisir ? 

Vous pouvez aborder la problematique de l’assurance 
de deux fapons. Il peut s’agir d’etudier, par exemple, 
les packs d’assurances dedies aux micro-entrepreneurs 
que proposent de plus en plus d’operateurs. Les for- 
mules les plus avantageuses - mais pas necessaire- 
ment les plus adaptees - demarrent a 90 euros par an 
(300 euros par an pour les activites liees au batiment). 
A contrario et si votre activite le justifie, vous pouvez 
solliciter une offre personnalisee de la part de deux ou 
trois professionnels de l’assurance (compagnies tradi- 
tionnelles, courtiers ou mutuelles). 

Dans cette hypothese, nous vous recommandons 
d’elaborer un dossier de presentation dans lequel vous 
detaillez votre parcours, vos diplomes et vos qualifi¬ 
cations ainsi que votre (ou vos) activite(s) ; nature de 
l’activite, chiffre d’affaires escompte, lieu d’exercice, 
clientele visee, materiels et procedures mis en oeuvre, 
etc. Il peut etre utile de fournir egalement a votre inter- 
locuteur une copie de vos conditions generales de 
vente, contrats, devis et factures types. 

Pour comparer les offres que vous recevez, dressez un 
tableau (sous Excel par exemple) avec en colonne les 
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differents operateurs sollicites et, en ligne, les garan- 
ties, franchises et tarifs. 


A retenir 

II n'y a pas d'activite professionnelle sans risque, 
en depit de toutes les precautions que I'on peut 
prendre. 

La prime d'assurance, comme toutes les depenses 
engagees par le micro-entrepreneur, est une charge 
non deductible du revenu imposable. Raison de 
plus pour ne pas negliger ce poste de depenses et 
I'integrer, des le debut d'activite, dans votre prix de 
revient. 

Aucun assureur n'acceptera de couvrir les risques 
d'un entrepreneur individuel qui s'aventurerait a 
exercer une activite pour laquelle il n'a pas les qua¬ 
lifications ou autorisations necessaires. A la suite 
d'une fausse declaration ou d'une omission inten- 
tionnelle de I'assure, I'assureur peut invoquer a tout 
moment la nullite du contrat. 


Une question de bon sens... 

Adoption du statut de l’EIRL ou declaration d’insaisis- 
sabilite cievant notaire que nous avons evoquees plus 
haut sont a envisager serieusement quand bien meme 
vous couvrez vos risques professionnels par des assu¬ 
rances dediees. Imaginez ce qui pourrait se passer si 
votre responsabilite en tant qu’entrepreneur individuel 
etait retenue pour un prejudice cause a un tiers, client 
ou fournisseur dont le montant depasse les niveaux de 
garantie de votre contrat d’assurance... Ce serait a vous 
de payer la difference ! Idem si vous ne parvenez plus 
a regler vos fournisseurs suite a une baisse de chiffre 
d’affaires ou a cause de clients indelicats qui tardent a 
vous regler: dans ce cas-la, votre assureur ne pourra 
rien faire pour vous. Consequence : vous mettez en 
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peril vos biens personnels et ceux cle votre conjoint 
s’il n’y a pas cle contrat cle mariage ou si vous etes unis 
sous le regime cle la communaute. Le regime cle l’EIRL 
ou la declaration d’insaisissabilite permet justement cle 
soustraire son patrimoine immobilier aux creanciers 
professionnels en cas cle «coup dur». 

Evidemment, il vous appartient d’evaluer le risque 
selon la nature cle votre activite : un micro-entrepre¬ 
neur qui donne des cours d’anglais a distance fait cou- 
rir moins cle risques a son patrimoine que celui qui 
intervient en clientele sur un reseau informatique ou 
une canalisation de gaz. 

Le statut de votre conjoint 

Si votre conjoint est amene a travailler regulierement a 
vos cotes, la loi clu 2 aout 2005 vous fait obligation de lui 
clonner l’un des statuts suivants : salarie ou collaborates. 

Concernant le conjoint salarie, sachez que les plafonds 
de chiffre d’affaires lies au regime de la micro-entre- 
prise limitent beaucoup la possibilite de salarier une 
personne. Si vous retenez toutefois cette possibilite, 
votre conjoint sera alors affilie au regime general de 
la Securite sociale avec les memes droits et obligations 
que tout salarie. 

Quant au conjoint collaborates, il ne peut pas recevoir 
cle remuneration cle votre part. Il devient cle fait affilie 
a titre personnel au RSI. Il se constitue cles droits indi- 
viduels uniquement pour la retraite cle base, la retraite 
complementaire et l’invalidite-deces. Ses cotisations 
1 sont calculees, au choix, selon : 

O 7 7 

^ • la base clu tiers du plafond cle la Securite sociale ; 

O- 

3 

| • la base cle la moitie du revenu clu micro-entrepre¬ 

neur sans partage ; 
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• la base clu tiers du revenu du micro-entrepreneur 
sans partage. 

Pour l’assurance-maladie, il est votre ayant droit s’il 
n’est pas deja couvert par ailleurs (regime general de la 
Securite sociale pour un salarie, par exemple). 

La loi de modernisation de l’economie a par ailleurs 
etendu cette formalite a la personne liee a 1’entrepre¬ 
neur par un pacte civil de solidarity (FACS). 

L’art. L. 121-7 du Code de commerce definit des res- 
ponsabilites juridiques differentes pour le conjoint 
collaborates selon que l’activite est, d’une part, com- 
merciale ou artisanale, ou de l’autre, liberate. 

L’option pour le statut de conjoint collaborates est 
accomplie par l’entrepreneur aupres du CFE dont il 
depend : 

• sur le formulaire P0 au moment de sa declaration 
d’activite ; 

• sur papier libre lorsque la participation du conjoint 
intervient au cours de la vie de l’entreprise. 

Compte tenu des limites evoquees plus haut, il peut 
etre plus judicieux pour un couple de declarer, chacun 
de son cote, une micro-entreprise, meme si l’activite 
est identique. Avantage : le plafond de chiffre d’affaires 
est double et chacun beneficie de sa propre protection 
sociale. Il fauclra, en revanche, veiller a bien separer les 
formalites declaratives, les documents commerciaux et 
les comptabilites (bannir la sous-traitance, la factura- 
tion commune d’une seule et meme operation ou bien 
encore la retrocession d’honoraires au sein du couple), 
de sorte que le fisc ne requalifie pas les deux micro- 
entreprises en societe de fait avec redressement fiscal 
a la cle. 
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Votre regime social 


Lorsque vous creez une entreprise individuelle, vous 
etes automatiquement affilie au regime social des tra- 
vailleurs non salaries (TNS). De fait, vous etes rede- 
vable de cotisations et de contributions a differents 
organismes de prestations sociales (sante, famille, 
retraite, etc.) des les premiers jours de l’entreprise. 
Dans le langage courant, ces cotisations et contribu¬ 
tions sont souvent appelees les «charges sociales ». 

En tant que micro-entrepreneur, vous creez une entre¬ 
prise individuelle. Vous integrez done bien les rangs 
des TNS et devez vous acquitter de ces «charges». 
Meme si vous etes salarie ou retraite, vous avez a payer 
l’ensemble des cotisations et des contributions. Mais 
votre statut vous soumet a un regime particulier, celui 
du microsocial. 

Dans les autres regimes, les cotisations sont calculees 
sur la base du revenu professionnel de l’avant-derniere 
= annee. Pour la premiere annee, le chiffre d’affaires 

“ etant inconnu, une base forfaitaire est appliquee. 

Cl 

| II faut done s’acquitter de cotisations sociales, quel 
que soit le chiffre d’affaires genere. Quant au revenu 



Copyright © 2016 Eyrolles. 


114 Le GUIDE PRATIQUE DU MICRO-ENTREPRENEUR 


professionnel, c’est le chiffre d’affaires diminue d’un 
abattement variable selon la nature de l’activite exer- 
cee (71, 50 ou 34 %). Vous aurez compris qu’il n’est pas 
si simple de savoir de combien vous etes redevable. 

Le regime microsocial de la micro-entreprise clarifie 
cela. Le montant du forfait social correspond a un pour- 
centage fixe du chiffre d’affaires reellement encaisse. 
De plus, le versement, mensuel ou trimestriel, est a la 
fois obligatoire et liberatoire. Ceci signifie qu’une fois 
les cotisations payees, elles le sont une bonne fois 
pour toutes. Aucun rappel, ni regularisation a venir ne 
seront a craindre. Ceci implique une reelle simplifica¬ 
tion pour votre gestion: a tout moment, vous savez 
a combien s’elevent vos cotisations et done, combien 
vous gagnez, hors impots. 

Si vous n’encaissez pas de recette, vous n’etes pas tenu 
de cotiser sauf a en faire expressement la demande. 
C’est, en effet, une disposition prevue par la loi Pinel 
de juin 2014 : les beneficiaires du regime microsocial 
peuvent clemander a s’acquitter des cotisations sociales 
de base afin de disposer d’une meilleure protection 
sociale. 



A retenir 


Si vous beneficiez de dispositifs d'exoneration de 
certaines cotisations sociales (ACCRE, implanta¬ 
tion en zone de redynamisation urbaine, etc.), le 
regime microsocial ne s'applique pas forcement de 
la meme maniere. Les taux peuvent etre moindres 
ou (application du regime microsocial peut etre 
decalee. 
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Votre taux de prelevement 
Les cotisations sociales 

Le montant de vos cotisations sociales se calcule selon 
nn pourcentage de votre chiffre d’affaires reellement 
encaisse. Ce taux varie en fonction des activites de 
votre entreprise. Ainsi, il est de : 

• 13,4 % pour les activites d’achat/revente de marchan¬ 
dises, objets, fournitures, denrees a emporter ou a 
consommer sur place, et prestations d’hebergement; 

• 23,1 % pour les activites artisanales, pour les presta¬ 
tions de services des micro-entrepreneurs qui relevent 
des BIC ainsi que des professionals liberaux qui 
relevent du regime de retraite du RSI; 

• 22,9 % pour les activites des professionnels liberaux 
qui relevent du regime de retraite de la CIPAV. 

Sur le site de l’APCE, a l’adresse http://www.apce. 
com/pidl 1316/calculez-vos-charges.html?espace=1, 
vous disposez d’un outil pour calculer facilement les 
cotisations sociales afferentes au chiffre d’affaires saisi. 

Notez que si vous realisez des ventes de marchandises 
et des prestations de service de nature liberate qui ne 
relevent pas de la CIPAV, toujours dans les limites de 
chiffre d’affaires respectives, vos cotisations sont calculees 
au taux de 13,4 % sur la partie de votre chiffre d’affaires 
de vente de marchandises et de 23,1 % pour la partie du 
chiffre d’affaires concernant les prestations de services. 
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Un micro-entrepreneur realise 3 000 euros de chiffre 
d'affaires, dont 2 000 euros en vente de materiel infor- 
matique et 1 000 euros pour la prestation de mainte¬ 
nance. Ses cotisations sociales se monteront a 1 3,4 % 
de 2 000 euros (268 euros) auxquels s'ajoutent 23,1% 
de 1 000 euros (231 euros), soit 499 euros en tout. 
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En revanche, si l’une de vos activites est de nature libe- 
rale relevant de la CIPAV, vous n’aurez qu’un seul taux 
a appliquer sur l’ensemble de vos recettes, celui asso- 
cie a l’activite principale. Ce taux sera ainsi de 13,4 % si 
l’activite principale est celle d’achat/vente et de 22,9 % 
dans les autres cas. 

Notez que cette regie du taux unique ne vaut que pour 
les cotisations sociales. Si vous avez opte pour le ver- 
sement liberatoire de l’impot sur le revenu, le calcul de 
la charge fiscale reste identique clans les deux cas (lire 
page 135). 
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Un micro-entrepreneur realise 3 000 euros de chiffre 
d'affaires, dont 1 000 euros en vente de materiel 
informatique et 2 000 euros en conseils en commu¬ 
nication, qui est I'activite principale. Ses cotisations 
sociales se monteront a 22,9 % sur (ensemble des 
recettes, soit 687 euros en tout. Si I'activite princi¬ 
pale avait ete I'achat/vente, le taux applique aurait 
ete de 1 3,4 %, soit 402 euros en tout. 


Attention, les taux mentionnes ci-dessus ne tiennent 
pas compte de l’exoneration de l’ACCRE dont bene- 
ficient certains demandeurs cl’emploi. Pour connaitre 
l’application du dispositif ACCRE au regime de la micro- 
entreprise, referez-vous a la page 43 de cet ouvrage. 

La contribution a la formation professionnelle 

Pour quoifaire ? 

Depuis 2011, tous les micro-entrepreneurs, qu’ils soient 
commerqants, artisans ou professionnels liberaux, sont 
redevables de la Contribution a la formation profes¬ 
sionnelle (CFP), calculee sur les recettes et qui doit etre 
reglee a chaque declaration de chiffre d’affaires. La CFP 
s’eleve a : 
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• 0,1 % pour les activites cl’achat/revente de mar- 
chandises, objets, fournitures, clenrees a empor- 
ter ou a consommer sur place, et prestations 
d’hebergement; 

• 0,2 % pour les prestations de services des micro¬ 
entrepreneurs qui relevent des BIC ainsi que des 
professionnels liberaux; 

• 0,3% pour les activites artisanales (0,17% en 
Alsace). 

Le versement de cette contribution permet a tous les 
micro-entrepreneurs - qu’ils exercent leur activite a 
plein-temps ou a titre accessoire - de beneficier d’un 
droit a la formation professionnelle continue. Ce qui 
implique que vous pouvez faire financer des forma¬ 
tions dispensees par des organismes agrees (CCI, CMA, 
AFPA, Greta, ecoles de commerce, universites, etc.). 
Votre conjoint collaborateur ou associe peut egalement 
en beneficier. Le montant de la prise en charge varie 
en fonction du type de formation et, parfois, des cri- 
teres de priorite definis par l’organisme de formation. 
Contrepartie de cette contribution obligatoire : vous 
cotisez meme si vous ne sollicitez aucune prise en 
charge de formation. 
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A retenir 


Selon la loi Pinel de juin 2014, les micro-entre¬ 
preneurs n'ayant pas declare de recettes pendant 
douze mois consecutifs precedant la demande de 
formation professionnelle ne peuvent pas solliciter 
une prise en charge financiere de leur formation. 
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Enpratique, comment solliciter unfinancement ? 

Une fois votre formation choisie, vous devez deposer 
une demande de financement au point d’accueil de 
votre departement de l’Agefice (Association de Ges- 
tion du Financement de la Formation des Chefs d’En- 
treprise) si vous etes commergant, aupres du FAFCEA 
(Fonds d’assurance formation des chefs d’entreprises 
artisanales) si vous exercez en tant qu’artisan, ou bien 
encore aupres du FIFPL (Fonds interprofessionnel des 
professionnels liberaux) pour les liberaux. Dans la plu- 
part des cas, vous avancerez les frais de formation et 
l’organisme vous remboursera ensuite. 




A retenir 


Quel que soit I'organisme dont vous dependez, 
votre demande de financement doit etre depo- 
see avant le debut de la formation. Dans le cas 
contraire, votre prise en charge sera systematique- 
ment refusee. 


Dans les DOM 

Dans les departements d’outre-mer (Reunion, Mar¬ 
tinique, Guadeloupe et Guyane), a Saint-Martin et a 
Saint-Barthelemy, les micro-entrepreneurs autres que 
les professionnels liberaux relevant de la CIPAV sont 
exoneres de cotisations sociales pendant vingt-quatre 
mois a compter de la creation, sauf de celles relatives 
a la retraite complementaire (499 euros la premiere 
annee et 738 euros la seconde annee en 2014) et de 
la CFP (lire ci-avant). Durant cette meme periode, les 
professionnels liberaux relevant de la CIPAV benefi- 
cient en 2015 d’un taux de charges sociales de 7,9%, 
soit 7,7 % auxquels s’ajoute 0,2 % de la CFP. Au-dela du 
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vingt-cinquieme mois d’activite, le taux de cotisations 
sociales incluant la CFP est fixe a : 

• 9 % pour les activites d’achat/revente de marchan- 
dises, objets, fournitures, denrees a emporter ou a 
consommersur place, et prestations d’hebergement; 

• 15,5 % pour les prestations de services des 
micro-entrepreneurs qui relevent des BIC (autres 
que les activites artisanales) ainsi que des profes- 
sionnels liberaux; 

• 15,6 % pour les activites artisanales. 

La taxe pour frais de chambre 
CONSULAIRE (CCI OU CMA) 

Les chambres consulaires sont des etablissements 
publics d’Etat charges de representer et de defendre 
les interets des entreprises agricoles (Chambre d’agri- 
culture), artisanales (Chambre de metiers et de l’artisa- 
nat, CMA) et commerciales et industrielles (Chambre 
de commerce et d’industrie, CCI). Elies peuvent aussi 
gerer des infrastructures (ports ou aeroports) et assurer 
des fonctions de documentation et de formation. La loi 
Pinel de juin 2014 pose, pour tous les micro-entrepre¬ 
neurs, le principe d’un assujettissement a la taxe pour 
frais de chambre proportionnel au chiffre d’affaires 
realise a partir du l er janvier 2015 1 . 

Pour les micro-entrepreneurs commergants, la taxe 
pour frais de CCI equivaut a : 

• 0,015 % pour les professionals exer^ant une acti¬ 
vity de vente de marchandises ; 

M • 0,044 % pour les professionnels exergant une adi¬ 
ts' vite de prestations de services ; 
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1. Art. 1600 a 1601 B du Code general des impots. 
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• 0,007 % pour les artisans en double immatriculation 
CCI-CMA. 

Pour les micro-entrepreneurs artisans, la taxe pour frais 
de CMA equivaut a : 

• 0,48 % pour les activites de prestations de services 
artisanales (0,65 % en Alsace et 0,83 % en Moselle) ; 

• 0,22 % pour les operations d’achat/revente dans le 
cadre d’une activite artisanale (0,29 % en Alsace et 
0,37 % en Moselle). 

Cette taxe est appelee en meme temps que les cotisa- 
tions sociales dues par le micro-entrepreneur selon une 
periodicite mensuelle ou trimestrielle (lire chapitre 6). 

Les micro-entrepreneurs exergant une profession libe- 
rale ne dependent d’aucune chambre consulaire et ne 
sont done pas concernes par cette taxe. 
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Jusqu'au 31 decembre 201 4, les entrepreneurs qui 
relevaientdu regime microsocial beneficiaient: 

— d'une exoneration permanente en matiere de 
taxe pour frais de chambre de commerce, s'ils exer- 
paient une activite commerciale ; 

— d'une exoneration de la taxe pour frais de CMA 
durant I'annee de creation et les deux annees sui- 
vantes, s'ils exergaient une activite artisanale a titre 
principal. 


Desormais, ces exonerations n'existent plus. 


Le TAIJX DE PRELEVEMENT GLOBAL 

Les prelevements obligatoires sont la somme des coti- 
sations sociales, de la CFP et de la taxe pour frais de 
chambre consulaire. Ils se calculent done, comme 
suit, avec un taux qui varie selon vos activites et le lieu 
cl’exercice : 
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• 13,515 % pour les activites d’achat/revente de mar- 
chandises, objets, fournitures, denrees a empor- 
ter ou a consommer sur place, et prestations 
d’hebergement; 

• 23,88 % pour les activites artisanales ; 

• 23,344 % pour les prestations de services des 
micro-entrepreneurs qui relevent des BIC et pour 
les prestations de service des professionals libe- 
raux qui dependent du regime de retraite du RSI; 

• 23,1 % pour les prestations de services des pro¬ 
fessionals liberaux qui dependent du regime de 
retraite de la CIPAV. 

Si vous residez en Alsace ou en Moselle, les taux de 
prelevement pour les activites artisanales sont: 

• 23,92 % en Alsace ; 

• 24,23 % en Moselle. 

Enfin, pour les artisans en double immatriculation, le 
taux est de 23,627 %, a l’exception des micro-entrepre¬ 
neurs d’Alsace (23,567 %) et de Moselle (23,777 %). 

Declaration et paiement 

S’il est question du calcul de vos cotisations et de vos 
contributions sociales, c’est pour que vous sachiez de 
combien vous etes redevable sur votre chiffre d’af¬ 
faires. Fort de cette information, vous etablirez plus 
aisement vos prix et saurez combien vous pouvez 
gagner (hors impot). Mais vous aurez egalement a 
reporter ces calculs (et a en payer le montant) dans 
vos declarations de chiffre d’affaires a realiser regulie- 
rement aupres de l’organisme collecteur, a savoir le RSI 
ou l’Urssaf. Vous indiquerez le chiffre d’affaires arrondi 
a l’euro le plus proche. Par ailleurs, si votre chiffre 
d’affaires provient de plusieurs types d’activites, vous 
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clevrez indiquer le montant des recettes et celui des 
cotisations associees selon chaque type d’activite dans 
les cases correspondantes. 

Comment declarer ? 

Deux moyens 

Cette declaration s’effectue soit par Internet, soit par 
courrier. En ligne, le service s’appelle«net-micro», acces¬ 
sible via le site officiel du micro-entrepreneur (ex-auto- 
entrepreneur) a la rubrique«Declarez et payez en ligne». 
Avec votre SIRET, vous vous inscrivez au service. L’inscrip- 
tion et l’utilisation du service sont gratuites, tout comme le 
paiement en ligne. Si vous optez pour ce mode de regle- 
ment lors de votre inscription, vous aurez un formulaire 
d’adhesion au telereglement a imprinter, remplir puis 
envoyer par courrier. Ne soyez pas surpris si la confirma¬ 
tion de votre inscription est estampillee net-entreprises. 
fr: c’est le site qui heberge le service net-micro. 

Si vous ne disposez pas d’Internet, vous procederez 
par courrier. Suite a la creation de votre entreprise et 
apres la reception du courrier de 1’INSEE, vous recevez 
un courrier de l’organisme social auquel vous etes affi- 
lie. C’est cet organisme qui vous fournira les imprimes 
necessaires a la declaration de votre chiffre d’affaires et 
au paiement de vos cotisations. 

Vobligation de declarer par Internet 

A partir d’un certain niveau de chiffre d’affaires, l’en- 
trepreneur a l’obligation de declarer et payer ses 
cotisations et ses contributions en ligne sur le site 
Net-entreprises.fr. Ces seuils evoluent regulierement. 
Ainsi, la loi Pinel de juin 2014 a fixe, a compter du 
l er octobre 2014, les seuils suivants : 

• micro-entrepreneur exerqant une activite commer- 
ciale : 41 100 € de chiffre d’affaires (annee n - 1) ; 
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• micro-entrepreneur exerpant une activite artisanale, 
cle prestations cle services ou liberale : 16 450 € de 
chiffres d’affaires (annee n - 1). 

Le non-respect de ces obligations entraine 1’application 
d’une majoration de 0,2 % du montant des sommes 
dont la declaration a ete effectuee par un autre biais. 

Quand declarer ? 

Qu’elles soient realisees via Internet ou bien par cour- 
rier, vos declarations de chiffre d’affaires, de cotisations 
sociales afferentes et leur paiement sont a faire a des 
echeances precises. Celles-ci sont mensuelles ou trimes- 
trielles selon l’option choisie lors cle votre declaration 
de debut d’activite. Ce choix est fait pour l’annee civile 
de la creation. II est applique les annees suivantes par 
tacite reconduction. Si vous souhaitez changer de perio- 
dicite, il vous faut le demander a votre organisme avant 
le 31 octobre pour une prise en compte l’annee civile 
suivante. Au final, vos formalites declaratives en cours 
d’activite se limitent a celles-ci. Aucune autre declara¬ 
tion, recapitulatif annuel par exemple, ne sera a fournir. 

Declarations mensuelles 

Dans le cas d’une mensualisation, le chiffre d’affaires 
realise au cours d’un mois et les cotisations afferentes, 
vous devez les declarer entre le premier et le dernier jour 
du mois suivant. Le paiement s’effectue en meme temps 
que la declaration via le telereglement ou l’envoi d’un 
cheque accompagnant la declaration en version papier. 


Si vous avez perpu 1 000 euros pour la vente de 
marchandises au mois de juin, vous devez declarer 
ce montant et payer les 1 34 euros de cotisations 
sociales avant le 31 juillet. 
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Une seule exception a cette regie : lors de la creation 
de votre entreprise, aucune cotisation ne peut etre per¬ 
due clurant les quatre-vingt-dix premiers jours. Votre 
premiere declaration et le paiement associe concer- 
neront done un peu plus des trois premiers mois de 
chiffre d’affaires. 

Declarations trimestrielles 

Pour l’option trimestrielle, vous devez realiser votre 
declaration de chiffre d’affaires encaisse lors d’un tri- 
mestre entre le premier et le dernier jour du mois sui- 
vant ce trimestre. Pour le premier trimestre civil qui 
couvre les mois de janvier, fevrier et mars, vous avez 
jusqu’au 30 avril. Pour le deuxieme, qui couvre avril, 
mai et juin, l’echeance est le 31 juillet. Pour le troisieme, 
qui couvre juillet, aout et septembre, e’est le 31 octobre. 
Enfin, pour le quatrieme et dernier trimestre civil, qui 
couvre octobre, novembre et decembre, la date limite 
est le 31 janvier. Le paiement s’effectue en meme temps 
que la declaration via le telereglement ou l’envoi d’un 
cheque accompagnant la declaration en version papier. 
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Si vous avez perpu 1 000 euros pour la vente de 
marchandises entre le l er avril et le 30 juin, vous 
devez declarer ce montant et regler les 1 34 euros de 
cotisations sociales entre le 1 er et le 3 1 juillet. 
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La encore, il existe une exception lors de la creation 
de votre entreprise. Par derogation, la premiere decla¬ 
ration - et le premier paiement afferent - porte sur 
le chiffre d’affaires realise depuis la date de creation 
jusqu’au dernier jour du trimestre civil suivant. 
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Si vous vous etes declare micro-entrepreneur le 
10 juin, votre premiere declaration s'effectuera entre 
le l er et le 31 octobre et vous indiquerez le chiffre 
d'affaires encaisse durant la periode du 10 juin au 
30 septembre, soit plus d'un trimestre. 


En Vabsence de chiffre d’affaires 

Vous avez l’obligation de declarer chaque mois ou 
chaque trimestre, selon l’option choisie, le montant de 
votre chiffre d’affaires meme si celui-ci est nul. Rappe- 
lons que cette declaration est gratuite et rapide. 

En cas de non-declaration ou non-paiement 

Mieux vaut vous acquitter en temps et en heure de vos 
declarations et paiements de cotisations sociales. En cas 
cl’absence cle declaration de vos recettes dans les delais, 
les organismes sociaux appliquent d’emblee une pena- 
lite forfaitaire de 47 euros. Mais ce n’est pas tout! En effet, 
lorsqu’une ou plusieurs declarations de chiffre d’affaires 
n’ont pas ete effectuees a la derniere date d’exigibilite 
de l’annee civile, les cotisations sont alors calculees a 
titre forfaitaire et provisoire par les organismes sociaux. 
Ce qui implique que la base de calcul retenue va corres- 
pondre au chiffre d’affaires maximum realisable sous le 
regime fiscal de la micro-entreprise, ramene au trimestre 
ou au mois en fonction de la periodicite choisie par le 
declarant et ce, par declaration manquante. Enfin, pour 
sanctionner ce manquement, les cotisations ainsi calcu¬ 
lees sont, des lors, majorees de 15 % ou de 5 % selon la 
periodicite applicable. Double peine done ! 

L’entrepreneur fautif ou etourdi est informe par lettre 
recommanclee avec accuse de reception des cotisations 
sociales a payer au titre des declarations manquantes. 
Il a trois mois pour declarer son chiffre d’affaires reel 
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et ainsi permettre la regularisation de sa situation. En 
somme : petite ou grosse entreprise individuelle, agissez 
en gestionnaire responsable et ayez toujours a l’esprit le 
calendrier de vos declarations de recettes : vous auriez 
tout a perdre a ne pas respecter les delais impartis ! 


A retenir 

Le regime microsocial constitue un reel avantage 
pour le micro-entrepreneur! Comme nous I'indiquons 
en debut de chapitre, vos cotisations sociales sont 
calculees en fonction du chiffre d'affaires encaisse 
et reglees chaque mois ou chaque trimestre. Son- 
gez qu'avec un autre statut d'entreprise - comme la 
micro-entreprise - il y a decalage dans le temps : 
les deux premieres annees d'activite, ('entrepre¬ 
neur verse des charges provisionnelles (maladie, 
retraite, etc.) calculees sur une base forfaitaire non 
proportionnelle aux revenus reels de I'annee. Puis, 
en annee N + 3, les organismes sociaux ajustent 
le montant reel des cotisations dues en fonction du 
revenu professionnel declare en annee N. Un tel sys- 
teme peut, tres vite, poser de serieux problemes de 
tresorerie, surtout lorsque I'activite esten baisse. 


La COUVERTURE SOCIALE 

Comme nous vous l’indiquions en introduction de ce 
chapitre, quelle que soit votre activite principale (salarie, 
retraite, micro-entrepreneur a temps plein, etc.), vous 
clevez vous acquitter de toutes les charges sociales. Hor- 
mis la contribution relative a la formation professionnelle 
continue, ce forfait social comprend differentes cotisa¬ 
tions et contributions que doit honorer tout travailleur 
non salarie (TNS). A ce titre, et contrairement aux idees 
repues qui perdurent, un entrepreneur beneficie de 
prestations sociales d’un niveau egal a celles d’un salarie, 
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sauf en matiere d’assurance-chomage. Pour beneficier 
cle ce type de prestations, il faut souscrire une police a 
titre individuel aupres d’une societe d’assurances. 

Le forfait social des micro-entrepreneurs non profes- 
sionnels liberaux affilies a la CIPAV comprend done : 

• l’assurance-maladie/maternite ou paternite ; 

• 1’assurance indemnite journaliere ; 

• les allocations familiales ; 

• 1’assurance-vieillesse du regime de base ; 

• le regime de retraite complementaire obligatoire ; 

• l’assurance-invalidite/deces ; 

• la formation professionnelle ; 

• la contribution sociale generalisee (CSG) ; 

• la contribution au remboursement de la clette 
sociale (CRDS). 

Toutes ces cotisations ouvrent aux micro-entrepre¬ 
neurs le meme niveau de prestation en matiere de rem¬ 
boursement de soins, de medicaments, deallocations, 
de droit a la retraite de base, etc., qui est offert aux 
salaries, par exemple. 

Quant aux professionnels liberaux affilies a la CIPAV, 
ils beneficient des memes prestations, sauf en matiere 
d’indemnites journalieres. 

Pour les micro-entrepreneurs a titre principal ou exclu- 
sif affilies au RSI, les indemnites journalieres s’elevent 
a l/730 e du revenu professionnel annuel moyen, cal- 
cule sur les trois dernieres annees civiles. Toutefois, ce 
montant est compris entre : 

• un minimum valant l/730 e de 40 % du plafond 
annuel de la Securite sociale, soit 20,84 € par jour 
en 2015 (le plafond etant de 38 040 €) ; 

• un maximum valant l/730 e du plafond annuel de la 
Securite sociale, soit 52,11 € par jour en 2015. 
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Toutefois, le clecret n° 2015-101 du 2 fevrier 2015 
impose de nouvelles regies de calcul des indemnites 
journalieres maladie et maternite versees aux travail- 
leurs independants, dont le revenu annuel moyen 
des trois dernieres annees est inferieur a 3 698 euros, 
soit 10% du plafond de la Securite sociale (en 2015). 
Ainsi, en cas d’arret maladie, les indemnites journa¬ 
lieres ne sont plus versees aux micro-entrepreneurs 
commerqants ou artisans (les professionnels liberaux 
ne beneficiaient deja pas d’indemnites journalieres en 
cas d’arret de travail). Les prestations maternite (alloca¬ 
tion de repos maternel et indemnites journalieres for- 
faitaires) sont, quant a elles, reduites a seulement 10 % 
de leur valeur. 

Notez que vous ne pouvez en beneficier qu’apres line 
affiliation de douze mois minimum au RSI. Cependant, 
si vous releviez d’un autre regime obligatoire d’assu- 
rance-maladie avant d’etre micro-entrepreneur, sans 
qu’il y ait eu d’interruption entre les deux affiliations, 
la periode d’affiliation au precedent regime est prise en 
compte. 


A retenir 

Les micro-entrepreneurs qui exercent une activite 
artisanale ou commerpante doivent desormais 
realiser un revenu minimum de 3 698 euros pour 
pretendre aux prestations maternite et indemnites 
journalieres a taux plein en cas d'arret maladie. 


Votre protection perte d’emploi 

A moins d’etre titulaire par ailleurs d’un contrat de tra¬ 
vail, vous ne beneficiez pas de l’assurance-chomage 
de Pole emploi. Plusieurs mutuelles ou compagnies 
d’assurances proposent des contrats d’assurance 
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«chomage» pour les travailleurs independants. Si 
vous decidez de souscrire ce type de garantie, etudiez 
attentivement les conditions d’acces : la plupart des 
assureurs n’acceptent de couvrir que les entreprises 
soumises a un regime reel d’imposition - ce qui exclut 
la micro-entreprise - et/ou immatriculees au RCS ou 
au RM. Leur cotisation est generalement calculee for- 
faitairement. Dans tous les cas, la garantie n’est mise 
en oeuvre qu’en cas de procedure de sauvegarde (lire 
page 204), de jugement de redressement ou de liquida¬ 
tion judiciaire pour motif exclusivement economique. 

Retraite: la validation des trimestres 

En France, le systeme de retraite est fonde sur la repar¬ 
tition. Tout actif cotise pour les versements actuels des 
pensions et, dans le meme temps, s’ouvre des droits a 
la retraite de base. Ces droits sont notamment calcules 
selon un nombre de trimestres valides. Pour benefi- 
cier d’une retraite a taux plein, il faut valider un cer¬ 
tain nombre de trimestres au cours de sa vie d’actif a 
raison de quatre maximum par an. La validation d’un 
trimestre depend du revenu peryu (et des cotisations 
versees) au cours de ces trois mois. Un actif doit perce- 
voir au moins cent cinquante fois le SMIC horaire brut 
sur trois mois pour valider un trimestre. 

Le micro-entrepreneur cotise pour sa retraite, peu 
importe qu’il exerce son activite a titre principal ou 
complementaire. Si vous cotisez deja par ailleurs vous 
augmentez ainsi le montant de votre future pension. 
Cela dit, en tant que micro-entrepreneur qui, comme 
de nombreux independants, per^oit des revenus gene- 
s ralement fluctuants, la validation des trimestres s’ap- 
| puie sur votre chiffre d’affaires annuel. 
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Tableau 6 - Chiffre d’affaires minimal 
et validation des trimestres pour I’annee civile 2015 


Activite 

Un 

trimestre 

Deux 

trimestres 

Trois 

trimestres 

Quatre 

trimestres 

Commerce/ 

hebergement 

Variable 
selon 
situation 
et chiffre 
d’affaires 

9 942 € 

14 913 € 

19 884 € 

Prestation de 
service 

5 766 € 

8 649 € 

11 532 € 

Profession 

liberale 

4 370 € 

6 554 € 

8 740 € 


Ces seuils minimaux correspondent a un revenu profes- 
sionnel equivalent a cent cinquante fois le SMIC horaire 
brut. Ils sont done calcules en fonction du montant du 
SMIC en vigueur au l er janvier, soit 1 441,50 euros en 
2015 et de l’abattement forfaitaire du regime micro : 
71 % pour les commergants, 50 % pour les prestations 
de services BIC, 34 % pour les professions liberates. Ils 
doivent obligatoirement etre respectes meme si ! acti¬ 
vity n’a pas ete exercee sur une annee civile complete. 
Notez, enfin, qu’en tant que micro-entrepreneurs, les 
professionnels liberaux affilies a la CIPAV ne peuvent 
pas opter pour des supplements de cotisation afin 
d’ameliorer leurs droits. 
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Les droits a la retraite des micro-entrepreneurs sou- 
mis au regime microsocial dependent du montant 
des cotisations sociales versees. Sans chiffre d'af¬ 
faires declare et done sans cotisations, aucun droit a 
une pension vieillesse ne peut etre ouvert. 


Qui contacter pour vos prestations ? 

Pour vos prestations sociales, vous vous tournerez vers 
vos organismes habituels, sauf en matiere de maladie. 
Pour cette derniere, vous aurez affaire a l’organisme 
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d’assurance-maladie des TNS que vous avez choisi lors 
votre declaration d’activite ou le RSI pour ce qui est de 
la Carte Vitale. 

Si l’auto-entreprenariat est votre activite principale, 
c’est le RSI qu’il faut contacter pour les indemnites jour- 
nalieres, si vous y avez droit. 

Si avant de creer votre entreprise vous etiez rattache a 
la caisse de votre conjoint, vous etes automatiquement 
affilie au RSI en devenant micro-entrepreneur. Si vous 
beneficiiez de l’assurance-maladie complementaire de 
votre conjoint, vous devriez rester ayant droit. Rensei- 
gnez-vous aupres de l’assurance pour savoir si votre 
nouveau statut d’ independant ne modifie pas vos droits. 

En revanche, si vous etes salarie ou deja non-salarie 
et que cela reste votre activite principale, vous vous 
adresserez toujours aux memes organismes. Ainsi, les 
salaries affilies au regime general, par exemple, contac- 
teront pour leurs prestations de sante la CPAM. 

Pour les prestations complementaires 

Si votre activite de micro-entrepreneur est votre acti¬ 
vite principale ou si vous ne beneficiez pas d’une com¬ 
plementaire sante, ni d’une complementaire retraite en 
tant que salarie, vous pouvez envisager d’y souscrire 
aupres d’une societe d’assurance. Attention cepen- 
dant aux offres professionnelles. Plus cheres, elles sont 
calibrees pour des entreprises qui peuvent beneficier 
d’avantages fiscaux dits Madelin, du nom de l’auteur 
de la loi de defiscalisation de 1994. Avec ces contrats, 
vous deduisez des benefices imposables le montant 
„ des versements (dans une certaine limite). En tant que 
2 micro-entrepreneur, vous ne profitez done pas de cet 
^ avantage puisque votre impot est calcule sur le chiffre 
| d’affaires. Mieux vaut done souscrire une police desti- 
nee aux particuliers. 
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Quid des contrats dits«loi Madelin » ? 

Nes avec la loi du 11 fevrier 1994, les contrats Madelin 
permettent aux travailleurs non salaries (professions 
liberates, artisans, commergants, etc.) d’ameliorer leur 
protection sociale dans les domaines de la retraite, 
de la prevoyance, de la sante et de la couverture du 
risque chomage. En guise d’incitation, les cotisations 
sont deductibles du benefice imposable. Cependant, 
nous verrons dans le chapitre suivant que le benefice 
imposable du micro-entrepreneur est determine par 
un abattement forfaitaire qui englobe l’ensemble des 
depenses liees a l’activite. Consequence particuliere 
pour l’entrepreneur: les cotisations versees au titre 
d’un contrat loi Madelin ne sont pas deductibles du 
benefice imposable. La souscription d’un tel contrat n’a 
done aucun interet sur le plan fiscal. 


A retenir 

Une fois vos charges sociales acquittees, vous 
n'etes redevable d'aucune regularisation, ni d'au- 
cune autre cotisation. Gare aux demarchages 
commerciaux qui sollicitent des cotisations pour des 
prestations obligatoires. Au mieux, il s'agit d'une 
caisse de retraite complementaire pour d'eventuels 
futurs salaries. Ignorer ce courrier ne vous portera 
aucun prejudice. Au pire, il s'agit d'escrocs qui 
misent sur votre meconnaissance du systeme social 
pour vous soutirer de I'argent. Soyez sur vos gardes 
et, en cas de doute, informez-vous aupres d'autori- 
tes reconnues (Urssaf, RSI, CFE, etc.). 
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La SORTIE DU REGIME de la micro-entreprise 

Vous ne beneficiez plus du regime microsocial si: 

• Vous demandez a en sortir. 

• Votre chiffre d’affaires depasse les plafonds 
(82 200 euros ou 32 900 euros) la premiere annee 
ou, par la suite, pendant deux annees consecu- 
tives mais reste en depa des seuils de tolerance. 

• Votre chiffre d’affaires depasse 90 300 euros ou 
34 900 euros. 

• Vous declarez un chiffre d’affaires nul pendant 
vingt-quatre mois ou huit trimestres consecutifs. 

La sortie du regime s’effectue au l er janvier qui suit 
les modifications. Si vous cessez votre activite, vous 
devez vous radier aupres du CFE competent (voir 
chapitre 11). Toutefois, vous restez couvert en ce qui 
concerne les prestations en nature (remboursement 
des frais medicaux, allocations familiales, etc.) pendant 
un an apres la radiation. 



Lorsqu'un micro-entrepreneur ne peut plus benefi- 
cier du regime microsocial (depassement des seuils 
de chiffre d'affaires par exemple), il bascule automa- 
tiquement dans le regime social de droit commun des 
travailleurs independants. L'organisme social auquel 
il est rattache hnforme de ce changement par lettre 
recommandee avec accuse de reception. Il dispose 
alors d'un delai d'un mois pour contester sa nouvelle 
situation s'il estime etre victime d'une erreur. 
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Votre regime fiscal 


Le micro-entrepreneur est soumis au regime fiscal de 

la micro-entreprise (micro-BIC ou micro-BNC). Ce 

regime implique plusieurs conditions : 

• exercer votre activite en entreprise individuelle ; 

• etre en franchise de TVA ; 

• ne pas exercer une activite exclue du dispositif (voir 
chapitre 3) ; 

• ne pas exercer sous le regime d’imposition selon le 
reel simplifie ; 

• ne pas depasser des plafonds de chiffre d’affaires 
annuels. 

Ces plafonds sont de : 

• 82 200 euros pour les activites d’achat/revente 
de marchandises, objets, fournitures, denrees a 
emporter ou a consommer sur place, et prestations 
d’hebergement; 

l * 32 900 euros pour les prestations de services. 
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| Pour la premiere annee, ces plafonds sont a ajuster au 
© prorata du temps d’exploitation. 
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Le micro-entrepreneur peut done opter pour Impli¬ 
cation du regime fiscal classique de la micro-entre- 
prise, mais il a aussi la possibility de choisir le nouveau 
regime microfiscal s’il remplit les conditions de res- 
sources necessaires. 

Le regime microfiscal simplifie le calcul et le paiement 
de l’impot. Il est en effet calcule directement sur le 
chiffre d’affaires par application d’un pourcentage qui 
varie en fonction de l’activite. Ensuite, il permet le ver- 
sement liberatoire de l’impot sur le revenu. Ce verse- 
ment s’effectue selon la meme periodicite que celle du 
versement liberatoire des charges sociales du regime 
microsocial qui caracterise le micro-entrepreneur. 
Ainsi, une fois declare le chiffre d’affaires (le paiement 
des charges sociales et fiscales s’effectuant lors de cette 
declaration), vous etes libere de toute obligation envers 
les organismes sociaux et l’administration fiscale en ce 
qui concerne les revenus cle votre activite. Une posi¬ 
tion que vous envieront bien des entrepreneurs qui ne 
beneficient pas du meme regime... 

Toutefois, notez bien que l’option au regime micro¬ 
fiscal est facultative. Ne confondez pas l’obligation 
du regime microsocial pour etre micro-entrepreneur 
et l’option au microfiscal (en revanche, il faut etre en 
microsocial pour pretendre a l’option du microfiscal). 
Done, si vous vous soumettez au versement libera¬ 
toire des cotisations et des contributions sociales, vous 
n’etes pas oblige d’opter pour celui de l’impot sur le 
revenu. Ce n’est d’autant pas une obligation que, dans 
certains cas de figure, vous avez meme tout interet a ne 
pas opter pour ce versement d’impot. 

Si vous etes actuellement non imposable et estimez que 
les revenus escomptes par votre activite de micro-en¬ 
trepreneur ne changeront pas votre situation, n’optez 
pas pour le versement liberatoire. Non seulement cela 
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revienclrait a payer un impot injustifie au regard de 
votre situation, mais cela greverait egalement la treso- 
rerie de votre entreprise des montants verses. Dans ce 
cas, mieux vaut privilegier le regime « classique» de la 
micro-entreprise. 



A retenir 


Si votre activite de micro-entrepreneur devient defi- 
citaire, il vous est impossible de deduire les pertes 
des autres revenus eventuels de votre foyer fiscal 
(salaires, parexemple). 


QlJI PEUT OPTER POUR LE REGIME MICROFISCAL ? 

Avant d’entrer plus en detail dans le fonctionnement 
du regime microfiscal, rappelons que cette option n’est 
pas ouverte a tous les micro-entrepreneurs. Seuls ceux 
dont le revenu du foyer de l’avant-derniere annee est 
inferieur a certains plafonds peuvent y souscrire. Ces 
plafonds sont calcules sur la base de 26 764 euros par 
part de quotient familial pour un revenu en 2014. A 
titre d’exemple, cela donne : 

• 26 764 euros pour une personne seule ; 

• 53 528 euros pour un couple ; 

• 26 764 euros par part supplementaire, 13 382 euros 
par demi-part supplementaire et 6 691 euros par 
quart de part supplementaire. 

Si l’annee de la creation de l’entreprise individuelle 
vous depassez ces plafonds, mais que les annees sui- 
vantes votre revenu passe sous les plafonds en vigueur 
et que vous etes soumis au regime microsocial, vous 
pouvez opter pour le microfiscal avant le 31 decembre 
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cle l’annee civile en cours pour une prise en compte au 
l er janvier de l’annee suivante. 

Si votre revenu est superieur aux plafonds, vous aurez 
a le reporter dans votre declaration d’impot person- 
nelle. Nous en expliquons tous les details plus loin 
dans ce chapitre. 

Le regime microfiscal 

Connaitre l’impot du et le payer presque au fur et a 
mesure des encaissements : voila ce que permet le 
regime microfiscal. Associe a ce regime, vous voila l’es- 
prit allege des soucis de charges sociales et fiscales qui 
tracassent souvent les entrepreneurs soumis a d’autres 
regimes. 

Les taux d’imposition 

En ce qui concerne le calcul de l’impot sur le revenu, il 
est assis directement sur votre chiffre d’affaires encaisse 
selon un pourcentage qui depend de votre activite. Ce 
taux est de : 

• 1 % pour les activites d’achat/revente de marchan- 
dises, objets, fournitures, denrees a emporter ou a 
consommer sur place et prestations d’hebergement; 

• 1,7% pour les prestations de services des micro¬ 
entrepreneurs relevant des BIC ; 

• 2,2 % pour les prestations cle services et les activites 
liberates relevant des BNC. 

Si vous realisez des ventes de marchandises et des pres¬ 
tations de services, toujours dans les limites de chiffre 
d’affaires respectives, votre impot est calcule au taux 
de 1 % sur la partie de votre chiffre d’affaires de vente 
de marchandises et de 1,7 % ou 2,2 % pour la partie du 
chiffre d’affaires concernant les prestations de services. 
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Un micro-entrepreneur realise 3 000 euros de 
chiffre d'affaires, dont 2 000 euros en vente de mate¬ 
riel informatique et 1 000 euros pour la prestation de 
maintenance. L'impot dO est de 1 % de 2 000 euros 
(20 euros) auxquel s'ajoute 1,7 % de 1 000 euros 
(17 euros), soit 37 euros en tout. 


Les montants a declarer 

Sur le site de l’APCE, a l’adresse http://www.apce. 
com/pidl 1516/calculez-vos-charges.html?espace=l, 
vous ciisposez d’un outil pour calculer facilement l’en- 
semble de vos cotisations sociales et fiscales afferentes 
au chiffre d’affaires indique. En effet, lors de la decla¬ 
ration de votre chiffre d’affaires et du paiement, vous 
aurez a indiquer le montant de l’impot additionne a 
celui des charges sociales. Le paiement des deux s’ef- 
fectue en une seule fois aupres de l’organisme col- 
lecteur, a savoir le RSI ou l’Urssaf. Vous indiquerez le 
chiffre d’affaires arrondi a l’euro le plus proche. Et si 
votre chiffre d’affaires provient de plusieurs types d’ac- 
tivites, vous indiquerez le montant des recettes et celui 
des charges associees selon chaque type d’activite dans 
les cases correspondantes. 


En reprenant I'exemple donne plus haut, les 
cotisations sociales se montent a 13,415 % de 
2 000 euros (268 euros arrondis) auxquels s'ajoutent 
23,144 % de 1 000 euros (231 euros arrondis), 
soit 499 euros en tout. La charge sociale et fiscale 
s'eleve done a 536 euros en tout. II faut cependant 
indiquer 288 euros de charges au titre de la vente 
de materiel et 248 euros au titre de la prestation de 
services. 

o 
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Les formalites declaratives 

La declaration et le paiement des charges fiscales etant 
realises en meme temps que ceux des charges sociales, 
la procedure est rigoureusement identique. Comme 
il est detaille dans le chapitre 6, a la section «Decla¬ 
ration et paiement», ils s’effectuent soit par Internet, 
soit par courrier. En fonction de l’option retenue, vous 
effectuez cette demarche a un rythme mensuel ou tri- 
mestriel, selon le calendrier egalement detaille dans le 
chapitre precedent. 

Si vous encaissez des recettes, mais que vous ne les 
cleclarez pas en temps et en heure, vous serez sanc- 
tionne par une majoration de 5 % calculee sur le mon- 
tant non verse et par des interets de retard. Si vous 
n’encaissez aucune recette, vous avez tout de meme 
l’obligation de declarer votre chiffre d’affaires nul. 
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Si vous avez perpu 1 000 euros pour la vente de 
marchandises, vous devez declarer ce montant et 
payer les 143 euros de charges, dont 1 33 euros de 
forfait social, CFP et frais de chambre et 10 euros 
d'impot. 


Sortie du versement liberatoire 

Pour une sortie volontaire du regime microfiscal, il 
vous faut le signaler a l’administration fiscale avant le 
31 decembre de l’annee en cours pour une prise d’effet 
ties le l er janvier de l’annee civile suivante. Cela signi- 
he que vous aurez a declarer et payer une clerniere fois 
votre impot sous la forme d’un versement liberatoire 
dans le courant du mois de janvier. En revanche, la sor¬ 
tie du regime microfiscal vous est imposee si: 

• Vous sortez du regime microsocial. 

• Vous fermez votre entreprise. 


© Groupe Eyrolles 





Copyright © 2016 Eyrolles. 


Votre regime fiscal 141 


• Le revenu cle reference de votre foyer depasse les 
plafonds qui ouvrent droit a l’option microfiscal 
(ces plafonds sont reevalues chaque annee). 

Dans les deux premiers cas, vous sortez du regime 
de la micro-entreprise. Vous dependez alors d’autres 
dispositifs fiscaux qui ne sont pas du ressort de cet 
ouvrage. Dans le dernier cas, si vous repondez tou- 
jours aux conditions du regime microsocial, vous serez 
soumis a 1’imposition du regime fiscal classique de la 
micro-entreprise lors de l’annee civile qui suit celle 
du depassement de revenu dont nous traitons dans le 
paragraphe suivant. Une fois sorti du regime microfis¬ 
cal, vous beneficiez toujours des avantages du regime 
microsocial. 

Le regime classique 

Bien choisir selon votre situation fiscale 

Si vous ne repondez pas aux conditions de ressources 
pour beneficier du regime microfiscal accessible aux 
micro-entrepreneurs, vous ne beneficiez done pas du 
versement liberatoire de l’impot sur le revenu (IR). Vous 
etes alors soumis au regime fiscal simplifie. Pour cal- 
culer votre benefice imposable, l’administration fiscale 
applique un abattement de charges sur votre chiffre d’af¬ 
faires (71 %, 50 % ou 34 % selon la nature de l’activite 
exercee, lire plus loin). Cet abattement correspond a une 
evaluation forfaitaire des frais engages par 1’entrepreneur 
dans le cadre de son activite. Ce benefice, ainsi calcule, 
est soumis, avec les autres revenus du foyer, au bareme 
progressif de l’IR dans la categorie des BIC ou des BNC. 

Ainsi, le regime fiscal simplifie, qui semble n’etre qu’une 
solution par defaut, doit cependant etre serieusement 
pris en compte par les micro-entrepreneurs dont les 
revenus de l’avant-derniere annee sont modestes. II 
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se peut, que vos revenus cumules - revenus du foyer 
(annee N - 2) et vos recettes - de micro-entrepreneur 
(annee N) ne vous rendent pas eligible a l’impot sur le 
revenu. Malgre tout, si vous optez pour le versement 
liberatoire, vous allez devoir payer de l’impot, quels 
que soient en definitive vos revenus reels. Le choix est 
irreversible pour l’annee en cours. Selon votre situation 
fiscale, vous avez done peut-etre tout interet a envisager 
l’option pour le regime fiscal «classique» de la micro- 
entreprise. Rapprochez-vous de votre centre des impots 
ou d’un expert-comptable pour demander conseil. 

Le revenu imposable 

Sous ce regime, vous declarez votre chiffre d’affaires 
en meme temps que les revenus du foyer, sur un for- 
mulaire complementaire (2042 C). Nous vous livrons 
le mode d’emploi detaille a la section suivante, «Votre 
situation fiscale personnelle». 

Pour le calcul de votre impot sur les revenus, l’admi- 
nistration fiscale (pas vous !) appliquera un abattement 
qui varie selon l’activite sur les montants de chiffre 
d’affaires. Voici le taux des abattements : 

• 71 % pour les activites d’achat/revente de marchan- 
dises, objets, fournitures, denrees a emporter ou a 
consommer sur place et prestations cl’hebergement; 

• 50 % pour les prestations de services des micro¬ 
entrepreneurs qui relevent des BIC ainsi que des 
professionnels liberaux qui relevent du regime de 
retraite du RSI; 

• 34 % pour les prestations de services des profes¬ 
sionnels liberaux qui relevent de la CIPAV (aussi 
appelees activites non commerciales). 

C’est le chiffre d’affaires abattu qui sera soumis a 1’im¬ 
pot sur le revenu au meme titre que les autres revenus 
du foyer fiscal. 
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VOTRE SITUATION FISCALE PERSONNELLE 

Si vous avez opte pour le regime microfiscal, les reve- 
nus de votre activite en tant que micro-entrepreneur 
ont tout de meme une incidence sur votre situation fis- 
cale personnelle. En France, le contribuable est sou- 
mis a l’application du bareme progressif de l’impot sur 
le revenu. Tous les revenus du foyer sont done pris 
en compte pour calculer un taux d’imposition global. 
C’est la regie du taux effectif. Toutefois, lorsque vous 
avez deja paye l’impot sur les revenus de votre acti¬ 
vite d’entrepreneur par le versement liberatoire, le taux 
s’applique uniquement sur les autres revenus du foyer. 
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Votre activite de prestation de service (BIC done 
50 % d'abatement) vous a permis de realiser 
30 000 euros de chiffre d'affaires. Ayant opte pour 
le regime microfiscal, vous vous etes deja acquitte 
de 1,7% d'impot (soit 510 euros). Votre conjoint a 
gagne en salaire 30 000 euros (auquel est applique 
I'abattement forfaitaire de 10%) et vous n'avez pas 
d'enfant. Le calcul de votre taux d'imposition s'effec- 
tue done sur la base de 30 000 x 0,5 + 30 000 x 
0,90 = 42 000 pour deux parts. Avec les baremes 
201 3, I'impot dO aurait ete de 1 583 euros. En rai¬ 
son du versement liberatoire, I'impot restant dO n'est 
calcule que sur le salaire, soit (30 000 x 0,9) x 
1 583/42 000= 1 01 8 euros. 


Notez que, quelle que soit l’option fiscale de votre 
auto-entreprise, vous declarez votre chiffre d’affaires 
soit sur le formulaire 2042 C PRO (a demancler a votre 
centre cles impots le cas echeant), a remettre en meme 
temps que la version papier de votre declaration d’im- 
pots personnelle, soit en ligne, lors de votre teledecla¬ 
ration cles revenus. 
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Si vous avez opte pour le versement liberatoire (regime 
microfiscal), vous cleclarez votre chiffre d’affaires brut 
dans les cases dediees au micro-entrepreneur du for- 
mulaire 2042 C PRO, c’est-a-dire 5TA pour les ventes 
de marchandises et assimiles, 5TB pour les prestations 
de services et 5TE pour les recettes des professionnels 
liberaux. 

Si vous n’avez pas opte pour le microfiscal, vous decla- 
rez votre chiffre d’affaires brut dans le formulaire 
2042 C PRO toujours, mais dans les cases 5KO pour 
les ventes de marchandises et assimiles, 5KP pour les 
prestations de services et 5HQ pour les professions 
liberates. 

Dans la teledeclaration, des champs specifiques appa- 
raissent. C’est ici que vous renseignerez les chiffres 
d’affaires correspondants. 


Attention piege ! 

Dans votre declaration de revenus, ne remplissez 
aucun autre champ que ceux mentionnes ci-dessus. 
Apres avoir commis I'erreur de remplir la case 5HY 
du formulaire 2042 C, certains micro-entrepreneurs 
ont repu un courrier de (administration fiscale inti¬ 
tule « Avis d'imposition/Prelevements sociaux »leur 
enjoignant de regler un impot supplemental. Au 
cas ou vous recevriez ce document, rendez-vous 
dans votre centre des impots avec une attestation 
de votre organisme collecteur (a demander aupres 
de I'Urssaf ou du RSI) qui indique que vous avez 
bien liquide vos cotisations sociales. 
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La contribution economique territoriale 



Attention piege ! 


L'adage du regime du micro-entrepreneur qui veut 
que vous ne payiez qu'au prorata de ce que vous 
encaissez ne se verifie que si vous etes exonere de 
CET. Dans le cas contraire, vous aurez a payer une 
taxe qui, au regard d'un foible chiffre d'affaires, 
pourrait s'averer penalisante. 


La Contribution economique territoriale se compose 
de deux elements : la Cotisation sur la valeur ajoutee 
des entreprises (CVAE) et la Contribution fonciere des 
entreprises (CFE). 

La CVAE ne concerne aucun micro-entrepreneur 
(pour etre redevable, le chiffre d’affaires doit depasser 
152 500 euros par an). Quant a la CFE, vous en etes 
exonere 1 pour l’annee de creation. L’exoneration pour 
les deux annees suivantes a ete retiree par la Loi des 
finances pour 2014. Seuls les auto-entrepreneurs decla¬ 
res en 2013 beneficient d’une exoneration sur le chiffre 
d’affaires 2013 et 2014, ainsi que les auto-entrepre¬ 
neurs precedemment declares mais n’ayant eu aucune 
activite (chiffre d’affaires nul) en 2012 et 2013 2 . 
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Par exemple, si I'activite a ete declaree le l er juin 
2015, I'exoneration s'applique uniquement pour 
2015 et le micro-entrepreneur devient redevable de 
la CFE a partir du 1 er janvier 2016. 


1. Art. 137 VI de la loi n° 2010-1657 du 29 decembre 2010 de 
finances pour 2011. 

2. Communique de presse du ministre des Finances et des 
Comptes publics, Michel Sapin, le 7 novembre 2014. 
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II est necessaire de deposer, au service des impots des 
entreprises dont vous dependez, la declaration initiale 
1447-C-SD (formulaire n° 14187*03) valant demande 
d’exoneration avant le 31 decembre de l’annee de 
debut d’activite ou dans les trois mois suivant la crea¬ 
tion si celle-ci intervient a partir d’octobre. 

A noter que les micro-entrepreneurs qui exercent une 
activite artisanale a titre principal sont exoneres de CET 
de maniere permanente si: 

• Le travail manuel est preponderant dans leur activite. 

• Ils ne speculent pas sur les matieres premieres, 
comme les bouchers, les charcutiers et les boulangers. 

• Ils n’utilisent pas d’installations «sophistiquees» de 
maniere a penser qu’ils tirent profit du capital engage. 

• Et, enfin, s’ils travaillent seuls, avec de la famille 
(conjoint, enfants, gendres, etc.), des apprentis sous 
contrat ages de 20 ans au plus au debut de l’appren- 
tissage ou d’un ou plusieurs travailleurs handicapes. 

Les professionnels suivants sont, par ailleurs, exoneres 
de CFE de fa^on permanente : 

• les artistes : peintres, sculpteurs, graveurs, dessina- 
teurs, photographes auteurs, auteurs, compositeurs, 
artistes lyriques et clramatiques ; 

• les professeurs de lettres, sciences et arts d’agrement; 

• les editeurs de publications periodiques ; 

• les agences de presse agreees ; 

• les vendeurs a domicile independants si le CA ne 
depasse pas 16,5 % du plafond annuel de la Secu¬ 
rity sociale. 

D’autres exonerations temporaires ou permanentes 
existent. Si vous installez votre entreprise dans certains 
lieux (Zone de Revitalisation Rurale, Zone Franche 
Urbaine ou Zone de Redynamisation Urbaine), vous 
etes exonere de cette contribution pour cinq ans. 
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A retenir 

Bien qu'ayant respecte scrupuleusement le forma- 
lisme attache a la demande d'exoneration de CFE 
aupres de votre centre d'impots, il est possible que 
vous ayez la mauvaise surprise de recevoir un avis 
d'imposition a la CFE. Sans perdre de temps, pre- 
sentez-vous (ou ecrivez en lettre recommandee) au 
service des impots des entreprises (SIE) dont vous 
relevez pour solliciter un degrevement. Vous I'ob- 
tiendrez automatiquement si vous remplissez, bien 
sOr, les conditions d'exoneration. 


Si vous ne relevez d’aucun de ces cas d’exoneration, 
vous serez exonere l’annee de la creation d’entreprise, 
puis soumis a la CFE a compter de la deuxieme annee 
civile. La CFE est calculee sur la valeur locative des 
biens immobiliers soumis a la taxe fonciere et utilises 
dans le cadre de l’activite de l’entreprise au cours de 
l’annee n - 2. Le taux applicable varie d’une commune 
a 1’autre et une cotisation minimale est calculee a partir 
d’une base dont le montant est fixe par la commune ou 
l’Etablissement public de cooperation intercommunal 
selon le bareme suivant: 


Tableau 8 - Bareme et montants de la base pour le calcul 
de la CFE minimale en euros 


Montant du chiffre 
d’affaires pour les 
activites ne relevant 
pas des BNC 

Montant du 
chiffre d’affaires 
pour les activites 
relevant des BNC 
(si deliberation du 
conseil municipal) 

Montant de la base 
minimale 

CA <10 000 

CA s 5 000 

Entre210et 500 

10 000<CAs32 600 

5 000 < CA s 16 300 

Entre 210 et 1 000 

32 600 < CA s 100 000 

16300<CAs50 000 

Entre 210 et 2 100 
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Si vous exercez plusieurs activities relevant cle plusieurs 
categories, la categorie d’imposition des benefices 
prise en consideration est celle de l’activite principale. 
En revanche, c’est l’ensemble du chiffre d’affaires rea¬ 
lise qui est pris en compte pour le choix de la tranche. 

Enfin, si vous travaillez a domicile, vous etes redevable 
de la cotisation minimum attachee a votre lieu de resi¬ 
dence principale. 



Pour les micro-entrepreneurs nouvellement declares, 
une declaration provisoire de CFE doit etre remise 
avant le 31 decembre de I'annee de creation (ou 
dans les trois mois si vous creez apres le 1 er octobre). 
Puis I'entrepreneur doit remettre sa declaration de 
CFE au service des impots de sa commune au plus 
tard le deuxieme jour ouvre suivant le 1 er mai de I'an- 
nee precedant I'imposition. Ainsi, pour 201 6, il faut 
remettre la declaration au plus tard le 4 mai 2016. 
Quant au paiement, il est effectue le 1 5 decembre. 


Apres I’annee de creation et sauf cas d’exoneration cites 
precedemment, vous etes redevable de la CFE. Depuis 
2015, la Direction generale des finances publiques n’en- 
voie plus d’avis d’imposition par voie postale. Vous avez 
done a creer un compte professionnel gratuitement sur 
le site impots.gouv.fr. Vous y mentionnez notamment 
vos informations bancaires pour le paiement (tele- 
reglement, prelevement mensuel ou a l’echeance). 
Votre avis y est consumable a partir de la mi-novembre. 


La franchise de TVA 

Le dernier element fiscal du regime du micro-entrepre¬ 
neur est la franchise de TVA. Cela signifie que vous ne 
facturez pas cette taxe a vos clients ni ne la recuperez sur 
les depenses que vous effectuez. Ainsi, vos depenses 
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effectuees en France vous coutent en moyenne 20 % 
cle plus (le montant ordinaire de la TVA) que pour vos 
concurrents assujettis a cette taxe, car eux peuvent la 
comptabiliser ensuite comme une charge deductible. 
Ne pouvant recuperer la TVA, si vous devez acheter 
beaucoup de materiel ou de marchandises pour ins¬ 
taller votre entreprise, le regime de la micro-entreprise 
n’est peut-etre pas le plus adapte pour vous. Si vous 
desirez recuperer (et done facturer) la TVA, vous sortez 
alors du regime fiscal de la micro-entreprise. 

Dans la pratique, vous reglez done les montants TTC 
des factures de vos fournisseurs (qui pour la plupart 
doivent reverser cette taxe). Inversement, vous factu- 
rez des montants hors taxe (HT) et sur vos clevis et 
factures, vous faites figurer la mention«TVA non appli¬ 
cable, art. 293 B du CGI». Des clients professionnels 
soumis a la TVA pourraient refuser de travailler avec 
vous sous pretexte qu’ils ne pourraient pas recuperer 
cette taxe sur vos factures. Rassurez-les : ils n’ont pas 
a la recuperer puisqu’ils ne la paient pas. Si vous etes 
sur un marche concurrentiel en prestation de services, 
mieux vaut done facturer des montants evalues sur les 
montants HT de vos concurrents soumis a la TVA. En 
revanche, si vous achetez et vendez des marchandises, 
ne retranchez pas systematiquement le montant de la 
TVA pour etre moins cher. Comme vous ne recupere- 
rez pas le montant de la TVA sur vos achats, vous iriez 
au-devant de cruelles disillusions quant a vos marges. 

Cet affranchissement constitute un avantage appreciable 
dans la gestion courante d’une entreprise : pas de TVA, 
pas de declaration de TVA! Certes, e’est une lapalis- 
sade, mais avant tout des soucis en moins. Meme si les 
formalites declaratives se rapportant a la collecte et la 
recuperation de la taxe n’ont rien d’insurmontable, e’est 
toujours du temps de gagne de ne pas s’en preoccuper. 
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Vous beneficiez de cette franchise de TVA tant que 
vous ne depassez ni les plafonds de chiffre d’affaires 
deux annees consecutives, ni les seuils de tolerance 
(lire p. 196). 

Comment exporter ou importer ? 

Commerce avec un pays 
de 1’Union europeenne (UE) 

Pour vendre ou acheter des marchandises ou des pres¬ 
tations de services aupres d’un ou plusieurs pays situes 
dans 1’Union europeenne, vous devez obtenir, au pre¬ 
amble, un numero de TVA intracommunautaire aupres 
du Service des impots des entreprises auquel vous etes 
rattache. Si vous vous contentez cl’acheter des biens 
ou des marchandises aupres de professionals etablis 
dans l’UE, le numero de TVA intracommunautaire n’est 
necessaire qu’au-dela de 10 000 euros d’achats realises 
dans l’annee. 

L’attribution d’un numero de TVA intracommunau¬ 
taire ne remet pas en cause la franchise de TVA dont 
vous beneficiez en tant que micro-entrepreneur. Dans 
les faits, vous vous acquittez de la TVA sur les mar¬ 
chandises ou produits importes 1 (vos achats sont done 
factures TTC), ainsi que des droits de douane et des 
eventuelles taxes et cotisations attachees a l’importa- 
tion. Compte tenu de votre statut fiscal, vous ne pou- 
vez pas deduire en comptabilite la TVA acquittee (et les 
frais associes) sur vos importations. 

Commerce hors de l’Union europeenne 

g Si vous commercez avec un pays hors de l’UE, la situa¬ 
tion est simple : vous reglez «toutes taxes comprises» 

<u 

Oh - 

s 

o 1. Le taux est fixe par la reglementation fiscale applicable a la 
marchandise ou au produit importe. 
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les marchandises ou les prestations de service acquises 
et aucun nnmero de TVA n’est requis. Compte tenu de 
votre regime fiscal, la TVA ainsi payee n’est pas deduc¬ 
tible en comptabilite. 

Les marchandises importees d’un pays n’appartenant 
pas a l’UE sont generalement soumises a des droits de 
douane dont le taux est fixe par la reglementation fis- 
cale applicable a la marchandise ou au produit importe. 
Contactez votre direction generale des douanes pour 
plus de renseignements. 
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La Direction Generale des Douanes (www.douane. 
gouv.fr) precise dans une circulaire du 1 3 octobre 
2010 publiee le 4 janvier 2011 le regime douanier 
et fiscal applicable aux importations realisees par 
un micro-entrepreneur. Ce dernier doit s'enregistrer 
en tant qu'importateur aupres du bureau de douane 
dont il depend afin d'obtenir un numero d'immatri- 
culation EORI (Economic Operator Registration and 
Identification) valable dans toute I'UE et qui doit etre 
utilise comme identifiant dans ses relations avec les 
autorites douanieres. II devra proceder ensuite a 
toutes les declarations douanieres obligatoires. 


Quant aux exportations vers un pays de l’UE ou autre, 
1’operation demeure hors champs de la TVA puisque le 
micro-entrepreneur en est exonere et n’en facture done 
pas. 
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Chapitre 8 

Vos obligations comptables 


Le regime de la micro-entreprise est peu contraignant 
en matiere de comptabilite. Votre activite est affranchie 
de TVA sur les ventes, vous n’avez pas d’immobilisa- 
tion, ni d’amortissement a constater et vous etes sou- 
mis au regime fiscal simplifie de la micro-entreprise. Le 
stock de matieres premieres ou de produits finis n’est 
pas non plus comptabilise. 

Autant de facilites qui n’imposent pas de dresser un 
compte de resultat, ni de bilan de fin d’annee, et encore 
moins de deposer vos comptes annuels au greffe du 
tribunal de commerce. Vos obligations se limitent 
a tenir a jour un livre des recettes et un registre des 
achats, a etablir des factures en bonne et due forme et 
a conserver tous les documents justificatifs lies a votre 
activite. Notez toutefois que certaines activites regle- 
mentees necessitent la tenue d’autres registres, comme 
le registre de police des brocanteurs-antiquaires 

| (lire p. 68). Le regime de la micro-entreprise ne vous 

O 

§ exonere pas de ces obligations. 

to 

| Ce formalisme allege vous autorise aussi a ne pas 
faire appel a un expert-comptable, soit une economie 
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substantielle cle 1 200 euros par an au bas mot. Il ne 
vous libere cependant pas de la necessite de surveil- 
ler au quotidien l’etat de votre tresorerie. C’est une 
demarche absolument indispensable pour connaitre 
votre marge de manoeuvre, anticiper vos prochaines 
depenses et determiner un prelevement au titre de 
votre remuneration. 

Il vous suffit de cinq minutes par jour et d’un grand 
cahier ou un tableau informatise 1 que vous pouvez 
organiser de la fagon suivante : 


Tableau 9 - Suivi de tresorerie au jour le jour 


Date 

Mode de paiement 
(cheque, CB, etc.) 

Numero de piece 

Objet de 
I’operation 

Debit (depense/ 
sortie d’argent) 

Credit (recette/ 
rentree d’argent) 

Solde restant 

Pointage 
avec la banque 


































Des le demarrage de votre activite, prenez soin de cloi- 
sonner votre compte bancaire «professionnel» qui, 
rappelons-le, peut etre un compte-cheques ordinaire, 
et votre compte courant personnel. Par exemple, ne 
reglez pas une facture de votre entreprise avec vos 
deniers personnels. 


1. Inutile d’investir dans un logiciel onereux : vous trouverez 
sur Internet la suite bureautique gratuite Open Office (http:// 
fr.openoffice.org/) qui peut repondre a tous vos besoins. 
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A retenir 


En contrepartie d'une adhesion annuelle factu- 
ree entre 100 et 250 euros, un Centre de Ges- 
tion Agree (CGA) ou une Association de Gestion 
Agreee (AGA) - pour les professions liberales - 
controle et valide les documents fiscaux dresses 
par I'expert-comptable. Cette validation permet a 
I'entrepreneur, qui a opte pour un regime reel d'im- 
position et la tenue d'une comptabilite complete, 
d'obtenir un bonus fiscal. Le micro-entrepreneur 
releve, lui, du regime fiscal de la micro-entreprise 
et ne peut pas beneficier de ces avantages. II n'a 
done aucun interet a adherer a un CGA. 


Le livre des recettes 

C’est le document comptable sur lequel vous devez 
consigner dans l’ordre chronologique toutes les 
recettes encaissees, c’est-a-clire votre chiffre d’affaires 
reel et ce, quelle que soit votre activite. Les mentions 
indispensables sont: 

• la date (vous pouvez prendre pour reference la date 
de credit figurant sur votre releve bancaire ou postal) ; 

• la reference de la piece (numero de facture ou de 
note etablie par vos soins) ; 

• le nom du client; 

• la nature de la vente de merchandises ou de la pres¬ 
tation de service ; 

• le montant encaisse ; 

M • le mode de reglement (cheque, virement, paiement 
£ 

w electronique type PayPal, especes, etc.). 

D. 

3 

J Pour plus de simplicity, ouvrez un livre de recettes par 
annee d’exercice. 
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A retenir 


A partir du site Internet officiel du micro-entrepre¬ 
neur (ex-auto-entrepreneur), il est possible de se 
procurer gratuitement un modele vierge de livre 
des recettes et de registre des achats. Une fois tele¬ 
charge sur votre ordinateur (fichier au format PDF), 
vous le dupliquez autant de fois que necessaire : 
www.lautoentrepreneur.fr, rubrique « Documents 
utiles ». Vous trouverez egalement ces documents 
comptables en librairie-papeterie pour environ 
20 euros. 


Le REGISTRE DES ACHATS 

Si votre activite repose, pour l’essentiel, sur l’achat/ 
revente de marchandises, la distribution de denrees 
alimentaires a consommer sur place ou a emporter, 
ou bien encore la fourniture de prestations d’heber- 
gement, vous devez egalement remplir un registre des 
achats. Ce document comptable, impose par le Code 
general des impots, enregistre au fur et a mesure du 
reglement de vos factures : 

• la date (vous pouvez prendre pour reference la date 
de debit figurant sur votre releve bancaire ou postal) ; 

• la reference de la piece (numero de facture etablie a 
votre attention) ; 

• le nom du fournisseur ; 

• la nature du paiement; 

• le montant regie (somme TTC lorsque votre four¬ 
nisseur est assujetti a la TVA) ; 

• le mode de reglement (cheque, virement, paiement 
electronique type PayPal, especes, etc.). 
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Les sommes a reporter concernent exclusivement la 
partie commerciale cle votre activite (achat/revente). 
Vous ne pouvez pas enregistrer ici vos frais de fonction- 
nement et charges fixes. Vous ouvrirez un registre des 
achats par annee d’exercice. La tenue de ce registre ne 
s’impose qu’aux micro-entrepreneurs commergants : 
les prestataires de services ne sont pas concernes. 

Derniers details : livre des recettes et registre des achats 
sont tenus en franpais et en euros et, autant que pos¬ 
sible, sans blancs ni ratures. Ces documents comp¬ 
tables n’ont pas besoin d’etre vises (on parle en realite 
de cote et de paraphe) par l’Administration. 


A retenir 

Vous avez decide d'accepter les paiements en 
liquide de la part de vos clients et de regler vos 
achats en especes ? Vous devez alors tenir a jour un 
livre de caisse et gerer cette tresorerie avec la plus 
grande rigueur. Considerez qu'il s'agit d'argent qui 
appartient a votre entreprise et non a vous-meme. 
Ne puisez pas dans cette reserve pour vos achats 
personnels. Pour eviter cette complication : propo- 
sez a vos clients de vous payer avec tous les autres 
moyens de paiement disponibles et ne reglez rien 
en especes pour les besoins de votre activite. 


Peut-on deduire ses frais professionnels ? 

Un micro-entrepreneur est, par definition, soumis au 
M regime microsocial, et au regime fiscal de la micro- 
2 entreprise : impot sur le revenu et cotisations sociales 
& sont assis sur le chiffre d’affaires et selon un taux de pre- 
| levement qui tient compte forfaitairement des charges 

£TN 

Sexploitation (lire page 115V- Par consequent, il ne 
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peut pas deduire de l’assiette de calcul de son impot ses 
charges et depenses d’activite : frais de deplacement, 
communication, courrier, loyer, interets d’emprunt, etc. 
S’il s’avere que votre projet d’entreprise necessite des 
investissements importants ou va produire beaucoup 
de frais de fonctionnement, le regime de la micro- 
entreprise n’est sans doute pas le plus adapte. 


A retenir 

— Quel que soit le montant de vos charges et 
de vos depenses de fonctionnement, les taux des 
cotisations sociales et de I'impot sur le revenu sont 
invariables. 

— Aucune charge ni aucune depense de fonction¬ 
nement ne sont fiscalement deductibles de vos reve- 
nus d'activite. Consequence : vous devez verser des 
cotisations sociales et un impot sur le revenu (si vous 
optez pour le versement liberatoire) meme si votre 
activite est deficitaire ! D'ou I'imperieuse necessite 
de ne pas confondre chiffre d'affaires et benefice 
dans la gestion courante de votre micro-entreprise. 


Les documents a conserver 

Conservez l’ensemble des contrats, clevis, factures 
et pieces justificatives relatives a votre exploitation 
(achats, depenses, ventes de marchandises et de pres¬ 
tations de services, etc.) tout au long de la vie de votre 
entreprise individuelle (voir le tableau ci-apres). Vous 
clevrez les presenter en cas de controles aclministratifs 
du fisc ou des organismes sociaux ou dans le cadre 
d’une procedure judiciaire. Ces elements pourraient, le 
moment venu, vous permettre de prouver le respect de 
vos obligations legales et votre bonne foi. 
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Tableau 10 - Le Code du commerce (art. L. 110-4 a et L. 123-22) 
fixe les delais de conservation des documents commerciaux 


Types de documents 

Archivage 

Factures clients et/ou fournisseurs 

Dix ans a compter de la fin 
de I’annee d’emission. 

Livres et registres comptables 

Dix ans a compter de la fin de 
I’annee de creation (si vous ouvrez 
un registre ou un livre par annee). 

Correspondance commerciale 
et documents comptables: 
bons de commande, bons de 
livraison ou de reception, etc. 

Dix ans a compter de la fin 
de I’annee d’emission. 

Contrats conclus entre 
commergants et entre 
commergants et non-commergants 

Cinq ans. 

Documents bancaires (releves 
bancaires, talons de cheques, etc.) 

Cinq ans. 

Documents etablis pour le 
transport de marchandises 

Cinq ans. 
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Chapitre 9 

Gerer votre micro-entreprise 


Demarrer une petite activite sous le regime de la 
micro-entreprise est simple, rapide et sans grand risque 
(si vous n’avez souscrit aucun emprunt). Cette sou- 
plesse contentera probablement celles et ceux qui le 
mettent en oeuvre pour «cadrer» un revenu comple- 
mentaire tire de ventes aux encheres sur Internet ou de 
petits boulots occasionnels. 

Si vous devenez micro-entrepreneur pour tester un 
marche, creer votre propre emploi ou avec le projet 
d’evoluer rapidement vers un autre statut juridique, 
les donnees ne sont plus les memes. Il existe d’abord 
des etapes incontournables a respecter pour asseoir les 
fondations de votre entreprise individuelle : maitriser 
ses couts de production pour bien definir ses prix de 
vente, connaitre son seuil de rentabilite, elaborer des 
conditions generales de vente irrefutables, rediger des 
devis et des factures irreprochables, etc. 

Ensuite, certains «fondamentaux» s’imposent au diri- 
geant d’une societe cotee en Bourse comme a l’entre- 
preneur individuel: limiter l’endettement en s’efforgant 
de fonctionner sur les fonds propres, contenir les delais 
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cle paiement et les ristournes accordes aux clients, gerer 
au plus juste son stock de marchandises ou de matieres 
premieres, etc. Ces principes de gestion se traduisent par 
des calculs, chiffres, tableaux et ratios. Ils peuvent vous 
rebuter si vous n’avez pas la fibre comptable ou si vous 
n’avez jamais ete confronts a la creation d’entreprise. 

Vous comprendrez vite qu’il s’agit de gagner du temps, 
de prevoir et d’anticiper toutes les etapes de votre acti¬ 
vity pour vous consacrer a l’essentiel: trouver et trou- 
ver encore de nouveaux clients ! 

Calculer votre prix de vente 

Un entrepreneur ne peut pas se contenter de decider 
le prix de vente de ses marchandises ou le tarif de ses 
prestations de service en fonction de «ce qui se pra¬ 
tique habituellement» dans sa branche. Un prix de 
vente ne se jauge pas : il se calcule. Cette etape primor- 
diale conditionne votre capacite a degager un revenu 
et a rendre perenne votre petite entreprise. Par ailleurs, 
bien connaitre votre marge vous place dans de meil- 
leures conditions lors d’une negociation avec un client. 

Le prix de vente se determine en fonction du prix de 
revient auquel s’ajoute la marge commerciale. 

Le prix de revient est constitue de Lensemble des 
depenses TTC engagees pour votre activite : 

• achats (matiere premiere, emballage, livraison, tele¬ 
phone, etc.) ; 

• fabrication (main-d’oeuvre, electricite, materiel, 
fournitures, etc.) ; 

• distribution (site Internet, emballage, livraison, frais 
de port, etc.) ; 

• gestion administrative (impression des documents, 
communication, etc.). 
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Par ailleurs, une part cle la marge commerciale est clirec- 
tement affectee a votre remuneration d’entrepreneur. 
Cette marge doit prendre en compte le positionnement 
tarifaire de vos concurrents sur le meme secteur geo- 
graphique. Vendre systematiquement moins cher que 
vos concurrents ne constitue peut-etre pas un bon 
calcul. Offrir plus de services est une autre maniere de 
se montrer aussi plus competitif. 

Au final, votre prix de vente doit s’approcher du prix 
«psychologique» que les clients jugeront acceptable 
pour un produit ou un service comparable au votre. 



A retenir 


Dans le calcul de vos coOts de revient, n'oubliez 
pas d'integrer la part des assurances profession- 
nelles auxquelles vous avez souscrit. D'une maniere 
generale, il est souvent tres utile de solliciter I'avis 
d'un expert-comptable ou d'un specialiste en crea¬ 
tion d'entreprise avant de fixer vos tarifs de vente. 


Les conditions generales de vente 

II s’agit ici de definir une regie du jeu sans equivoque 
destinee a encadrer les relations commerciales entre 
vos clients et vous. C’est toutefois un contrat qui engage 
les deux parties et dont l’elaboration n’est pas a prendre 
a la legere. Vos conditions generales de vente doivent 
servir les interets de votre entreprise sans contredire 
le droit du commerce ni le droit des consommateurs. 
j Vous veillerez a les communiquer a votre client avant la 
|. livraison du bien ou du service. 

<D 

Oh 

3 
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A retenir 


II peut etre opportun d'accorder une reduction 
forfaitaire en cas de paiement comptant ou dans 
un delai de x jours, afin d 7 inciter vos clients a vous 
regler rapidement. 


Les rubriques essentielles, mais non exhaustives, des 

conditions generates de vente portent sur : 

• votre identite : nom, adresse, nom commercial (si 
vous en possedez un) ; 

• votre numero de SIREN et d’immatriculation au RM 
ou au RCS (sauf professionnel liberal), voire les 
deux pour les doubles immatriculations ; 

• la mention de l’assurance professionnelle - si 
celle-ci est obligatoire pour l’exercice de votre 
metier - souscrite avec les coordonnees de l’assu- 
reur et/ou du garant, le numero de la police, ainsi 
que la couverture geographique du contrat et/ou 
de la garantie 1 * ; 

• les clevis : sont-ils payants ? Si oui, doit-on vous 
les regler a reception ou sont-ils deductibles de la 
facture ? 

• les conditions de retraction apres acceptation et les 
penalites eventuelles ; 

• le prix de vente hors taxes : vous devez, le cas 
echeant, indiquer s’il s’agit dun prix indicatif sou- 
mis a revision et dans quelles conditions s’effec- 
tue la facturation d’eventuels frais de deplacement 
ou de fournitures complementaires ou de main- 
d’oeuvre (hors taxes), etc. Indiquez ici que vos tarifs 


1. Loi Pinel n° 2014-626 du 18 juin 2014 relative a l’artisanat, au 

commerce et aux tres petites entreprises. 
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ne sont pas assujettis a la TVA en application de 
l’article 293 B du Code general des impots ; 
les delais d’intervention ou de realisation : s’agit-il 
de delais contractuels ou donnes a titre indicatif et 
sans engagement de votre part ? 
les conditions de retrait, d’envoi ou de livraison de 
vos marchandises, les frais, les delais et les respon- 
sabilites qui en decoulent, etc. 
les conditions de paiement: imposez-vous un regle- 
ment au comptant, net et sans escompte, accep- 
tez-vous les acomptes, les paiements differes ? 
la clause de reserve de propriete : cette mention 
informe votre client qu’il ne devient complet pro- 
prietaire de votre produit qu’apres paiement com¬ 
plet du prix (loi n° 80335 du 12 mai 1990) ; 
les garanties legales et contractuelles : quels sont les 
produits ou les travaux couverts, pour quelle duree ; 
quelles sont les conditions de mise en oeuvre ? 
les delais applicables en cas de contestation ou de 
reclamation ; 

les conditions d’annulation ou de resiliation de la 
part du client si l’operation est possible : regies 
d’exercice, modalites de remboursement des 
sommes versees, etc. 

les penalites de retard (lire page 179), le mode de 
calcul des interets dus par le debiteur, etc. ; 
le cas echeant, la clause de decheance du terme, 
utile lorsque votre client beneficie d’un echeancier 
de paiement. Tout incident de reglement au cours 
de l’echeancier rend immediatement exigible la 
totalite des creances restant dues ; 
eventuellement, la clause penale qui fixe, de 
maniere forfaitaire, le montant des dommages et 
interets susceptibles d’etre verses si l’une des par¬ 
ties ne remplit pas son obligation ; 



Copyright © 2016 Eyrolles. 


166 Le guide pratique DU micro-entrepreneur 


• la clause resolutoire facultative qui met un terme 
au contrat si l’une cles parties ne respecte pas ses 
obligations ; 

• la juridiction competente en cas de litige : par com- 
modite, vous choisirez le tribunal de commerce de 
votre lieu d’activite. 

L’ideal serait de confier la redaction de ces mentions 
legales a un juriste ou un specialiste du droit commer¬ 
cial. Vous pouvez egalement vous rapprocher de votre 
syndicat ou d’une association professionnelle qui aura 
peut-etre a disposition un modele de conditions gene- 
rales de vente en rapport avec votre activite. Il peut etre 
utile, aussi, de solliciter l’avis d’un conseiller de l’APCE, 
de la CCI ou de la CMA dont vous dependez. En dernier 
ressort, inspirez-vous des conditions de vente etablies 
par les plus reconnus de vos concurrents. Mais ne vous 
contentez surtout pas d’un copier-coller ! Assurez-vous 
ou faites verifier par un tiers qualifie que votre texte est 
en conformite avec vos obligations et vos contraintes 
d’entrepreneur. 

Vos conditions generates de vente doivent figurer au 
bas ou au dos de vos devis, bons de commande, bons 
de livraison et factures, et de maniere distincte sur le 
site Internet lie a votre activite. 


VOS DEVIS 

Un devis, c’est un peu comme la vitrine d’un maga- 
sin : soignez la redaction et la presentation pour don- 
ner envie d’en savoir plus. Vous etes une «jeune» 
entreprise: vos eventuels clients - on parle alors 
de prospects - auront besoin d’etre rassures sur vos 
competences et la qualite du travail que vous propo- 
sez. Tenez-vous pret a justifier de vos competences 
(diplomes, agrements, etc.) et de vos assurances de 
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responsabilites civile et professionnelle et, le cas 
echeant, decennale si vous etes professionnel du 
batiment. 

Soyez reactif lorsque Ton vous sollicite directement 
ou a la suite d’une prospection commerciale de votre 
part: ne laissez pas passer plus d’une semaine pour 
etablir et envoyer votre devis. Si possible, adressez-le 
par courrier electronique et confirmez dans la foulee 
par courrier postal. Relancez vos prospects au bout 
de quinze jours pour vous assurer qu’ils ont bien requ 
votre proposition et montrez-vous disponible pour 
repondre a leurs questions : vos clients apprecieront 
vos temoignages d’interet! 

D’une maniere generale, etablissez un devis des lors 
que l’operation envisagee depasse les 150 euros. C’est 
meme une obligation si vous etes prestataire du bati¬ 
ment. En termes juridiques, ce document est un pre- 
contrat: il vous engage sur le travail a effectuer et le prix 
de votre intervention ; il engage par ailleurs votre client, 
des lors qu’il accepte le devis, sur le montant a payer. 

Un devis en bonne et due forme est redige en trois 
exemplaires (un pour vous et deux pour votre client, 
dont un qu’il vous retournera pour accord) et doit com- 
porter les informations suivantes : 

• vos nom, adresse et eventuellement nom commercial; 

• votre numero de SIREN et d’immatriculation au RM 
ou au RCS (sauf professionnel liberal), voire les 
deux pour les doubles immatriculations ; 

• la date de redaction du devis ; 

C/3 

| • le nom du client, son adresse et le lieu d’execution 

w des travaux ; 

<u 

D. 

^3 

J • le detail et le prix hors taxes des travaux, presta¬ 
tions de service, materiels (marque, type et modeles 
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doivent etre precises), materiaux et fournitures 
prevus; 

• le taux horaire de main-d’oeuvre s’il y a lieu (hors 
taxes) ; 

• la date de debut et la duree de la prestation ; 

• le cout eventuel des frais de deplacement (forfait 
kilometrique et/ou frais au km); 

• le montant total hors taxes ; 

• la mention«TVA non applicable, art. 293 B du Code 
general des impots »; 

• la mention «Exoneration de TVA, article 262 ter I 
du Code general des impots» pour les livraisons 
intracommunautaires ; 

• la periode de validite du devis ; 

• les conditions de reservation (versement d’acompte 
ou d’arrhes) et de paiement du solde ; attention : 
preferez un acompte aux arrhes qui ouvrent la pos¬ 
sibility a votre client de se retracter ; 

• les conditions de paiement (au comptant, a recep¬ 
tion de facture, a reception des travaux, etc.) ; 

• le caractere gratuit ou payant du devis ; la mention 
de l’assurance professionnelle - si celle-ci est obli- 
gatoire pour l’exercice de votre metier - souscrite 
avec les coordonnees de l’assureur et/ou du garant, 
le numero de la police, ainsi que la couverture geo- 
graphique du contrat et/ou de la garantie ; 

• vos conditions generales de vente ; 

• votre signature ou le cachet de l’entreprise. 

Plus votre devis sera precis et detaille, moins vous 

devrez consacrer de temps a rediger les factures 

associees. 

Si votre proposition lui convient, votre client doit vous 

retourner un exemplaire du devis avec : 
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• sa signature ; 

• la date ; 

• la mention manuscrite « Bon pour accord »et« Devis 
re^u avant debut des travaux »; 

• un cheque d’arrhes ou d’acompte. 



A retenir 


Si la signature du contrat de vente ou du bon de 
commande se fait au domicile ou sur le lieu de tra¬ 
vail de votre client non professionnel ou a distance 
(e-commerce), la reglementation du demarchage a 
domicile s'applique : le client dispose de sept jours 
pour se retracter. Vous ne pouvez pas non plus lui 
demander de verser de I'argent avant ce delai (le 
jour de la signature ou de la commande ne compte 
pas). 


VOS FACTURES D’ACHAT ET DE VENTE 

Vous devez fournir une facture a vos clients au plus 
tard apres paiement des marchandises, a reception 
des travaux ou a l’issue cle votre prestation de service. 
Ce document possede a la fois une valeur juridique et 
comptable. II constitue une preuve d’execution de la 
prestation pour l’aclministration fiscale, votre assureur 
et les tribunaux en cas de litige. 
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Si vous devez facturer dans une devise hors de I'UE, 
redigez vos factures en double valeur : monnaie du 
client et valeur en euros. 
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La facture finale (ou eventuellement les factures inter¬ 
mediaries), conforme au clevis, etablie en double 

exemplaire, comporte les elements suivants : 

• vos nom, adresse et eventuellement nom commercial; 

• votre numero de SIREN et d’immatriculation au RM 
ou au RCS (sauf professionnel liberal), voire les 
deux pour les doubles immatriculations ; 

• la date de facturation ; 

• le numero de facture ; 

• le nom du client, son adresse et le lieu d’execution 
des travaux ; 

• le detail et le prix hors taxes en euros des travaux, 
prestations de services, vente cle produits ou mate- 
riels (marque, type et modeles doivent etre preci¬ 
ses) et materiaux ; 

• le taux horaire de main-d’oeuvre s’il y a lieu (hors 
taxes) ; 

• le recapitulatif des montants hors taxes ; 

• la mention« TVA non applicable, art. 293 B du Code 
general des impots »; 

• votre numero de TVA intracommunautaire pour 
toute vente a l’interieur de la CEE (lire page 151) 
ainsi que la mention «Exoneration de TVA, 
article 262 ter I du Code general des impots »; 

• le rappel des acomptes ou des arrhes deja verses ; 

• s’il y a lieu le montant du clevis deja paye qui vient 
en deduction ; 

• la date cle reglement; soyez precis et oubliez les 
mentions du type « payable a 30 jours fin cle mois » 
qui ne pourront que vous desservir ; indiquez une 
date precise au format jour/mois/annee ; 

• eventuellement le detail des remises, ristournes, 
rabais et taux d’escompte pour paiement comptant; 
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• les penalties en cas cle retard de paiement; 

• le montant de l’indemnite forfaitaire pour frais de 
recouvrement; 

• les garanties legates et contractuelles attachees a 
vos produits et/ou services ; 

• la mention de l’assurance professionnelle - si 
celle-ci est obligatoire pour l’exercice de votre 
metier - souscrite avec les coordonnees de l’assu- 
reur et/ou du garant, le numero de la police, ainsi 
que la couverture geographique du contrat et/ou 
de la garantie ; 

• les conditions generates de vente ; 

• votre signature ou cachet de l’entreprise. 



A retenir 


La loi impose des mentions supplementaires pour 
les factures emises dans le cadre d'une vente a dis¬ 
tance (Internet, vente par correspondence, etc.). En 
complement des libelles obligatoires, vos factures 
doivent indiquer I'existence d'un delai de retracta¬ 
tion et ses modalites d'application : le client peut 
retourner tout produit au vendeur pour echange ou 
remboursement, sans penalite, et dans un delai de 
sept jours a compter de la livraison. Seuls les frais 
de retour sont a la charge du client [cf. p. 1 72). 
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Voici un exemple de facture type : 


Prenom Nom 

n° SIREN (les 9 chiffres) 

RCS ou RM (n° immatriculation) (ville du greffe de I'immatriculation) 
Votre adresse 


tel.: (votre numero de telephone) 

@ : [votre adresse email) Votre ville, le (dote de la facturotion) 


Facture n°2016- le numero de la facture) 


(Le nom du client, forme juridique) 
(adresse complete du client) 


Dossier suivi par: 

(nom et prenom du commanditaire) 


Prestations 

Tarif unite/ 
horaire 

nombre 

d'unites/ 

heures 

Montant HT 






Total HT 

TVA non applicable, art. 293 B du CGI 


Date de reglement: date convenue du paiement 

Date d'execution de la prestation : date de la realisation de la commande 

Taux des penalties exigibles a compter du (date du dela en I'absence de paiement: (taux)% 
Montant de I'indemnite forfaitaire pour frais de recouvrement: 40 € 


References bancaires 

Domiciliation : (nom de votre bonque) 

IBAN : (les 27 chiffres et lettres) 

BIC: (les 8 lettres) 


References assurance 

(nom-coordonnees de votre assureur) 
(n° de police et periode couverte) 
(activity assume) 


© Groupe Eyrolles 

















Copyright © 2016 Eyrolles. 


Gerer votre micro-entreprise 173 


La facturation entre professionnels 

Vous etablirez obligatoirement une facture en double 
exemplaire, remise au moment de la livraison de la mar- 
chandise ou a la fin de l’execution de la prestation. La 
mention «TVA non applicable, article 293 B du Code 
general cles impots» devra etre portee sur vos factures, 
y compris lorsque votre client professionnel est assujetti 
de son cote a cette taxe. Lorsque vous achetez un produit 
ou une prestation de services a un professionnel dans le 
cadre de votre activite, vous devez obligatoirement obte- 
nir une facture. Le non-respect de cette reglementation 
constitue un delit puni d’une amende de 75 000 euros. 

Facturer a un particulier 

Dans le cadre d’une vente de marchandises ou de pro- 
duits a un particulier, la facturation n’est pas obliga- 
toire, mais vivement recommandee pour desamorcer 
tout litige ulterieur. 

Lorsque vous vendez une prestation de service dont 
le montant atteint ou depasse 25 euros, la fourniture 
d’une facture s’impose (arrete 83-50/A du 3 octobre 
1983). Elle sera etablie en double exemplaire. L’original 
est remis au client et le double conserve par vous. Pour 
les prestations dont le prix est inferieur a 25 euros, la 
facture n’est pas obligatoire, sauf si le consommateur la 
demande expressement. 

Toute infraction sur l’existence ou le contenu d’une 
facture est sanctionnee d’une contravention de 1 500 a 
3 000 euros en cas de recidive. 


Sur le site officiel du micro-entrepreneur (ex-auto¬ 
entrepreneur, www.lautoentrepreneur.fr), vous trou- 
verez un modele simplifie de facture. Vous pouvez 
I'utiliser tel quel ou I'adapter a vos besoins. 
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Etablir une facture d’avoir 

Un remboursement que vous devez a votre client se 
traduit par l’etablissement d’une facture d’avoir en 
deux exemplaires. Cette operation peut avoir plusieurs 
origines : 

• Votre client beneficie d’un escompte pour paiement 
anticipe. 

• II s’est procluit un evenement (retour de marchan- 
dises, exercice du delai de retractation, etc.) apres 
l’etablissement de la facture. 

Cette facture doit comporter la mention «Avoir» 
accompagnee : 

• d’un numero de facture d’avoir ; 

• des references de la facture initiale ; 

• du montant hors taxes de la remise consentie au 
client. 



A retenir 


Sous le regime de la micro-entreprise, ('entrepre¬ 
neur individuel doit pouvoir justifier de toutes ses 
ventes et de tous ses achats. A chaque operation, il 
devra conserver une copie des factures adressees a 
ses clients et exiger, puis archiver, I'ensemble de ses 
factures d'achat. 


Comment se faire payer ? 

Agissez avec methode et rigueur a toutes les etapes 
de la vente. En amont, vous avez eu la prudence de 
faire signer a votre client un devis ou un bon de com- 
mande. Vous produirez ce document comme preuve 
de la realite de la commande s’il faut en arriver a un 
recouvrement judiciaire. En aval, le bon de livraison 
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ou le recepisse d’achevement des travaux que vous 
faites emarger a votre client indiquera, si necessaire, 
que vous avez respecte vos engagements en tant que 
vendeur ou prestataire. 

Une fois ces precautions etablies, nous avons vu dans 
le chapitre precedent qu’il etait preferable de vous 
faire payer en monnaie scripturale (cheque, virement 
bancaire ou postal, paiement electronique). Cela vous 
evite d’avoir a gerer une caisse et a etablir des reyus et 
vous permet de garder une trace de la transaction en 
cas de litige. 

Au-dela de 3 000 euros, un particulier a de toute fayon 
obligation de vous regler autrement qu’en liquide 
(et au-dela de 460 euros pour un acompte). Un pro- 
fessionnel, lui, ne pourra pas vous payer en especes 
si la facture depasse 1 100 euros 1 . Le non-respect de 
ces regies est passible d’une amende egale a 5 % des 
sommes reglees en liquide. 

Une bonne habitude consiste a agrafer a l’exemplaire 
de votre facture client une photocopie du cheque de 
reglement. Vous ne gaspillerez pas votre temps en 
recherches si un probleme se presente. Ne tardez pas 
a etablir et envoyer vos factures, une fois la vente rea- 
lisee ou la prestation achevee. Ne donnez pas le sen¬ 
timent a vos clients que vous n’etes pas presse d’etre 
regie et souvenez-vous de cet adage : «Facturer, c’est 
bien... etre paye, c’est mieux !» 

Le Cheque Emploi Service Universel (Cesu) 

Le Cesu permet a un particulier de remunerer et de 
declarer directement un salarie a domicile, ou de regler 
| la facture d’un prestataire de services, et de beneficier 
J? d’un credit ou d’une reduction d’impot sur le revenu. 

<u 

Oh 

3 

2 _ 

o 

1. Art. L. 112-8 du Code monetaire et financier. 
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Le Cesu se decline sous deux versions : le Cesu ban- 
caire et le Cesu prefinance. C’est ce dernier qui vous 
concerne en tant que micro-entrepreneur. Il s’agit d’un 
moyen de paiement - sur le modele des tickets restau¬ 
rant a montant predetermine — finance en tout ou par- 
tie par les entreprises, les comites d’entreprise ou les 
employeurs publics pour leur personnel. Il permet au 
beneficiaire de vous remunerer des lors que vous etes 
titulaire d’un agrement«services a la personne» delivre 
par la Direction departementale du travail, de l’emploi et 
de la formation professionnelle (DDTEFP) de votre lieu 
d’exercice. Pour accepter en paiement les Cesu prefi¬ 
nances, vous devez egalement etre reference aupres de 
la centrale de remboursement de collecte des Cesu, le 
CR-Cesu. C’est cet organisme qui creditera votre compte 
bancaire du montant correspondant a la valeur faciale 
des titres que vous lui aurez remis. Pour connaitre le 
detail de la procedure d’encaissement, nous vous 
recommandons de contacter la Federation des entre¬ 
prises de services a la personne (www.fesp.asso.fr). 



A retenir 

Une personne peut parfaitement etre payee par 
des Cesu bancaires dans le cadre d'emplois a 
domicile et etre par ailleurs micro-entrepreneur, 
y compris dans le service a la personne. C'est un 
cumul de statuts salarie et micro-entrepreneur. II fau- 
dra seulement faire attention a ne pas vous faire 
regler de factures en Cesu bancaires. 


Les delais de paiement 

Si vous projetez de travailler avec une clientele de 
professionnels, vous allez vite constater que le non¬ 
respect des dates de reglement est bien ancre dans les 
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habitudes. A tel point qu’en 2009 le legislateur a dicte 
de nouvelles regies a toutes les entreprises commer- 
ciales, industrielles ou artisanales : les delais de paie- 
ment accordes entre professionnels ne peuvent plus 
depasser, au choix, quarante-cinq jours fin de mois ou 
soixante jours a compter de la date d’emission de la fac- 
ture (a compter de la date de reception cies marchan- 
dises dans les DOM-TOM). Seules quelques branches 
d’activites (automobile, agroalimentaire, transport, 
etc.) continuent de fonctionner avec des delais speci- 
fiques. Lorsque le delai de paiement n’est pas precise 
dans les documents contractuels (conditions generales 
de vente, devis, bons de commande, facture), c’est un 
delai de trente jours qui est retenu d’office. 

En depit du cadre legal, vous serez toujours pris entre 
le marteau et l’enclume en periode de demarrage de 
votre activite. D’un cote, vos fournisseurs exigeront un 
paiement a livraison, car vendre a une jeune entreprise 
presente un risque pour eux. De l’autre, il faudra relan¬ 
cer vos clients pour vous faire regler. Si vous ne pou- 
vez pas faire autrement, renseignez-vous a minima sur 
la solvability de vos interlocuteurs par le biais de sites 
Internet comme www.infogreffe.com ou www.societe. 
com. Autre solution : souscrire une assurance contre 
les impayes. Quoi qu’il en soit, si un client vous fait 
comprendre que votre souplesse sur les delais de paie¬ 
ment serait un argument favorable pour remporter un 
marche, demandez-vous si le jeu en vaut la chandelle : 
un micro-entrepreneur n’a pas vocation a devenir le 
banquier de ses clients en leur faisant credit. 

Avec une clientele de particuliers, vous devriez ren- 
contrer moins de difficultes. Encore faut-il, nous le 
repetons, ne pas prendre de retard dans l’envoi de 
vos factures. Plus vous attendez pour facturer, plus le 
risque de contestation ou de reclamation augmente. 
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Avoir l’ceil sur vos encaissements 

Profitez de la phase de preparation de votre projet 
pour mettre au point un tableau de suivi des pay¬ 
ments clients sur le modele que nous vous proposons 
ci-apres. 


Tableau 11 - Suivi des reglements clients 


Client 

Facture n° 

Date 

d’envoi 

Date initiale 
de paiement 

g • 

1 3. 

■S © 

CO i- 

Q. 

Ecart avec 

date initiale 

Nombre 

de jours 

de retard 









Utilisez un grand cahier ou un tableur dresse sur ordi- 
nateur. Ce dernier presente un avantage : vous pouvez 
faire des tris sur differentes colonnes, etablir une sta- 
tistique sur les habitudes de paiement de vos clients 
et reperer en un clic les «urgences» a relancer. Nous 
vous recommandons un suivi regulier, hebdomadaire 
au minimum, si vous generez beaucoup d’operations. 

Les impayes 

Une facture client qui reste en souffrance n’est pas une 
catastrophe en soi si vous etes arme pour gerer la situa¬ 
tion. Dans un premier temps, agissez a l’amiable : adres- 
sez a votre client indelicat une relance par lettre simple. 
A defaut de reponse dans le delai d’une semaine, vous 
monterez en gamme avec l’envoi d’une lettre recom- 
mandee avec accuse de reception dans laquelle vous 
le mettrez en demeure (les termes sont importants) de 
payer sa dette sous huitaine. Dans ce courrier, vous 
indiquerez subir un dommage du fait du retard de 
paiement et rappellerez que les penalites de retard 
s’appliquent des le trente et unieme jour suivant la date 
de reception de la marchandise ou d’execution de la 


© Groupe Eyrolles 












Copyright © 2016 Eyrolles. 


Gerer votre micro-entreprise 179 


prestation. Ce sera votre dernier effort avant d’engager 
nne procedure judiciaire : injonction de payer, assigna¬ 
tion en paiement ou assignation en refere-pro vision. 

A Tissue d’une premiere relance restee sans suite, vous 
pouvez aussi adresser par huissier de justice une som- 
mation de payer. Les frais engages sont alors a la charge 
du mauvais payeur. C’est une voie generalement effi- 
cace, mais qui vous fera sans aucun doute perdre un 
client par la meme occasion. Mesurez-en le risque. 

Le taux des penalites 

Vous etes libre de fixer le taux des penalites facturees 
a vos clients en cas de retard de paiement. Toutefois, 
ce taux ne peut etre inferieur a trois fois le taux de l’in- 
teret legal, soit 0,93 % en 2015. Les penalites courent 
des le lendemain de la date de reglement indiquee sur 
la facture et s’appliquent sur le prix net figurant sur 
votre facture. Si vous n’avez pas mentionne de date de 
reglement sur votre facture, les penalites s’appliquent 
a compter du trente et unieme jour suivant la date 
de reception de la marchandise ou d’execution de la 
prestation. Pour rappel, enfin, le taux et les modali- 
tes d’application des penalites de retard doivent appa- 
raitre dans vos conditions generates de vente et sur vos 
factures. 
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La loi impose aux entreprises - et done aux entre¬ 
preneurs individuels - de mentionner sur leurs fac¬ 
tures le taux des penalites de retard pratique, et ce, 
sous peine d'une amende de 75 000 euros. De 
meme, le taux des penalites et leurs conditions d'ap- 
plication doivent figurer dans les conditions gene- 
rales de vente. A defaut, I'entrepreneur s'expose a 
une amende pouvant atteindre 15 000 euros. 






Copyright © 2016 Eyrolles. 


180 Le guide pratique DU micro-entrepreneur 

L’indemnite forfaitaire 
pour frais de recouvrement 

Depuis le debut de l’annee, tout retard de paiement 
entraine, de plein droit et sans formalite particuliere, le 
paiement d’une indemnite forfaitaire de 40 euros pour 
frais de recouvrement. Cette indemnite vient s’ajouter 
aux penalties de retard 1 . Elle s’applique aux factures dont 
la date de paiement est fixee apres le l er janvier 2013- 

VOTRE REMUNERATION 

Lorsque vous creez une entreprise, c’est pour en tirer 
un revenu. Question de vocabulaire : en tant que chef 
d’entreprise, vous vous versez une remuneration et 
non un salaire. Reste a savoir quel est le montant de ce 
revenu et quand vous pouvez vous le verser. 

Premiere precision en ce qui concerne le montant: il 
n’est pas egal au chiffre d’affaires encaisse. En effet, sur 
ce chiffre d’affaires, vous avez des cotisations sociales, 
eventuellement l’impot sur le revenu et la CET a payer. 

Pour vous lancer, vous avez peut-etre souscrit un 
emprunt bancaire. Il faudra done decaisser les 
mensualites. 

Ensuite, si vous faites du commerce de marchan- 
dises, vous avez a regler vos fournisseurs. Il vous faut 
done prendre en compte le paiement des marchan- 
dises en fonction de vos echeances, soit au comptant 
a la livraison, soit selon des delais negocies avec vos 
fournisseurs. 

Enhn, vous louez peut-etre un local (pour lequel vous 
utilisez de l’electricite) et/ou du materiel: ce sera la 
encore des couts a decluire du chiffre d’affaires. 


1. Loi n° 2012-387 du 22 mars 2012 relative a la simplification du 
droit et l’allegement des demarches administratives. 
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Votre revenu est done le chiffre d’affaires auquel vous 
soustrayez les charges sociales, les charges hscales 
(uniquement en cas d’option au prelevement libera- 
toire de l’impot sur le revenu), le cout des marchandises 
a acquitter sur la periode a venir pour les commerpants, 
l’eventuel remboursement d’un emprunt et les autres 
depenses liees a votre activite (loyer, location de mate¬ 
riel, etc.) sur la meme periode. Pour ces trois types de 
depenses, les soustraire signifie laisser les sommes 
equivalentes disponibles sur le compte. On peut alors 
parler cle fonds de roulement. C’est-a-dire que vous 
laissez sur le compte l’argent necessaire au fonction- 
nement de l’entreprise. Ceci vous evite d’avoir recours 
aux«facilites de tresorerie »que proposent les banques 
pour faire face a ces depenses le moment venu. Ces 
«facilites» ne sont rien de moins que des decouverts 
autorises, qui vous coutent des agios. 

Par «periode», entendez le mois ou le trimestre. Par 
souci de simplification, versez-vous le solde (par 
cheque ou virement bancaire pour conserver une trace 
de ces mouvements) apres vos declarations de chiffre 
d’affaires mensuelles ou trimestrielles. 
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Au cours du deuxieme trimestre 2016, vous avez 
realise 6 000 euros de chiffre d'affaires en pres¬ 
tations de bricolage. Vous louez un bureau pour 
300 euros mensuels, charges et telephones compris 
que vous reglez au debut de chaque mois. Courant 
juillet, vous declarez 6 000 euros de chiffre d'af¬ 
faires. En otant les charges sociales, fiscales (en 
admettant que I'option a ete souscrite) et locatives 
(en prevision des futurs loyers a payer), vous pouvez 
vous verser : 6 000 € - 1 530 € - 900 €, soit 
3 270 euros pour le trimestre. 
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PlLOTER VOTRE ENTREPRISE 

Pour accompagner le developpement de votre entre- 
prise individuelle, il vous faut des outils de pilotage 
adaptes. Ces indicateurs ont vocation a restituer une 
«photographie instantanee» de l’activite. Leurs objec- 
tifs sont: 

• de deceler les ecarts de chiffre d’affaires par rapport 
aux previsions ; 

• de controler le niveau des depenses de fonctionnement; 

• de surveiller la tresorerie ; 

• d’analyser le panier moyen par client; 

• d’etudier le ratio de transformation devis/com- 
mande client, etc. 

Grace a ce tableau de borcl vous devriez pouvoir anti- 
ciper votre croissance et corriger les situations a risque. 
Il existe differents tableaux de bord de gestion dresses 
a partir d’indicateurs economiques (factures, marge, 
chiffre d’affaires par client ou par produit, resultats 
et couts Sexploitation), physiques (gestion du stock, 
approvisionnement, livraison) et de suivi de projet. 
Votre tableau de bord a vous, entrepreneur individuel, 
doit etre a la fois simple - vous ne devez pas passer des 
heures a chercher les donnees -, adapte a votre activite 
et logique - vous utiliserez toujours la meme methode 
de calcul d’une periode a l’autre. Dans l’ideal, vous 
reviserez vos tableaux de bord une fois par semaine 
et, au pire, une fois par mois. Inutile de multiplier les 
indices : deux ou trois tableaux adaptes a vos besoins 
de pilotage suffisent. 
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A retenir 


La phase de mise en place de votre entreprise indivi- 
duelle est le moment privilegie pour vous doter d'outils 
de pilotage. Une fois atteint votre rythme de croisiere, 
vous manquerez probablementde temps pour le faire. 


Calculez votre seuil de rentabilite 

C’est la un indicateur precieux dans le panel des outils 
de pilotage du dirigeant, qu’il soit commerqant, artisan 
ou professionnel liberal. Le seuil de rentabilite ou point 
mort sert a verifier si les prix de vente que vous prati- 
quez couvrent vos charges. Il existe plusieurs formules 
de calcul plus ou moins complexes. Nous vous propo- 
sons celle-ci: CA - (CF + CV) > 0. 

Ici, CA signifie chiffre d’affaires et CF et CV representent 
les charges fixes (dont la remuneration que vous prele- 
vez) et les charges variables. Si la formule fait ressortir 
un resultat positif, c’est bon signe : vous disposez de 
ressources supplementaires pour la croissance de votre 
entreprise et votre remuneration. 

Le seuil de rentabilite peut aussi se decliner en mon- 
tant moyen de ventes a realiser par jour ou semaine ou 
bien encore en unites (marchandises ou prestations) a 
vendre par jour. 

E valuer le seuil de rentabilite de votre micro-entreprise 
vous permet done de calculer le montant de recettes a 
partir duquel votre activite est viable. Ainsi, vous saurez 
si ce niveau de chiffre d’affaires est facilement realisable 
ou pas. Un point mort qui ne peut pas etre atteint se tra- 
duit immediatement par un deficit de tresorerie. Vous 
serez contraint de le combler en diminuant vos reve- 
nus ou en approvisionnant le compte par des sources 
externes : credit bancaire, apport personnel, etc. 
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Le « bon plan» 

II existe des outils de gestion simples et gratuits a tele¬ 
charger sur Internet. Ainsi, un celebre editeur de logi- 
ciels de comptabilite, en partenariat avec l’APCE, a mis 
en ligne une solution de gestion complete et gratuite. 
Ciel Auto-entrepreneur comprend les fonctions essen- 
tielles a un suivi complet d’activite : 

• devis ; 

• factures ; 

• avoirs ; 

• gestion des reglements ; 

• rapport de vente ; 

• livre des recettes et registre des achats ; 

• annuaires clients et fournisseur ; 

• tableau de bord avec integration des principaux 
indicateurs. 

Le logiciel fonctionne sur les plates-formes Mac et Win¬ 
dows. On peut le telecharger sur Internet a l’adresse 
www.ciel.com/logiciels-ciel-auto-entrepreneur.aspx 
(formulaire simple a remplir). 

La limite dans le temps 

Dans l’etat actuel de la legislation, vous devenez 
micro-entrepreneur pour une duree indeterminee. 
Vous ne sortirez de ce cadre legal que dans les cas 
suivants : 

• Vos recettes depassent les plafonds de 82 200 euros 
ou 32 900 euros (selon votre activite). 

• Vous souhaitez exercer sous un autre regime fiscal 
que celui de la micro-entreprise (par exemple, pour 
pouvoir deduire charges et frais de fonctionnement 
de votre revenu). 
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• Vous sonhaitez pouvoir deduire de votre revenu 
imposable la TVA payee sur vos achats et depenses. 

• Vous souhaitez adopter une autre forme d’entre- 
prise pour accueillir des associes, solliciter des 
apports en capital, recruter du personnel, etc. 

• Vous avez declare un chiffre d’affaires nul pen¬ 
dant deux ans (vingt-quatre mois ou huit trimestres 
civils). 

• Vous decidez de mettre fin a votre activite. 


Declarer des modifications 

Votre micro-entreprise peut evoluer dans le temps. 
Vous etes alors tenu d’en informer le CFE, soit en y 
deposant un formulaire P2-P4 Micro-entrepreneur 
- qui sert egalement a la cessation d’activite - dument 
rempli (a retirer au CFE ou a telecharger sur Inter¬ 
net), soit en effectuant la declaration en ligne sur le 
site officiel. Ainsi, vous indiquerez toute modification 
concernant: 

• votre nom de naissance et/ou vos prenoms ; 

• votre nom d’usage ; 

• votre domicile personnel; 

• revolution de situation du conjoint collaborates ; 

• le lieu d’exercice de l’activite ; 

• l’activite elle-meme. 

Sur le formulaire en version papier, outre les cadres 
dans lesquels vous signalez les modifications, n’ou- 
bliez pas de remplir les cadres n° 1, 8 et 9, qui servent 
notamment a identifier votre entreprise. 
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AGIR FACE A UN LITIGE AYEC UN ORGANISME SOCIAL 

Sachez tout d’abord qu’en cas de litige avec une 
caisse du RSI ou avec l’Urssaf, vous etes soumis, en 
tant qu’entrepreneur, aux regies du contentieux gene¬ 
ral du Code de la Securite sociale. Ce cadre juridique 
concerne les disaccords survenus en matiere d’assu- 
jettissement, d’affiliation, de cotisations, de prestations 
(maladie-maternite, vieillesse-deces, allocations fami- 
liales) et de CSG et CRDS. 

Si vous entendez contester une decision (refus d’affi¬ 
liation, defaut de versement d’une prestation, calcul 
errone de cotisation...), vous devez imperativement 
saisir la Commission de recours amiable (CRA) 1 de 
l’organisme qui a pris la decision en cause. Toutefois, 
la CRA n’est pas competente pour les litiges relatifs a 
l’invalidite et l’incapacite permanente qui relevent du 
tribunal du contentieux de l’incapacite (TCI). Vous dis- 
posez d’un delai de deux mois pour saisir, par lettre 
recommandee avec accuse de reception, la CRA com¬ 
petente a compter de la notification de la decision 
contestee. La commission statue sur les documents 
dont elle dispose et ne vous convoquera pas. Des lors, 
soit la decision vous est notifiee dans le delai d’un mois 
a partir de la reception de votre demande, soit l’ab- 
sence de reponse passe le delai de trente jours signifie 
que votre recours est rejete. 

Si votre CRA rejette votre recours, il vous reste la possi¬ 
bility d’entamer une action judiciaire devant le Tribunal 
des affaires de Securite sociale (TASS). 


1. Code de la Securite sociale : articles L. 142-1 a L. 142-3 ; R. 142-1 
a R. 142-7. 
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Les erreurs a ne pas commettre ! 

A travers les temoignages que nous recueillons dans 
les salons professionnels et sur les forums de discus¬ 
sion dedies a la micro-entreprise, nous constatons 
que beaucoup d’entrepreneurs individuels, soumis a 
des regies comptables et fiscales qu’ils ne maitrisent 
pas, se fourvoient dans la gestion de l’entreprise. C’est 
d’ailleurs souvent faute d’avoir sollicite un accompa- 
gnement a la creation d’entreprise ou de s’etre suffi- 
samment renseignes avant de se lancer. 

TravaiUer pour un seul client 

II n’est pas inutile de le rappeler: au regard cle l’Urs- 
saf et du RSI, il n’y a pas de distinction semantique 
entre un micro-entrepreneur, un auto-entrepreneur 
(ancienne appellation), un entrepreneur individuel et 
un inclependant. Ce sont des appellations differentes 
pour designer un travailleur non salarie (TNS). Par 
definition, un TNS travaille avec plusieurs clients, fixe 
ses tarifs, redige ses contrats commerciaux, elabore 
ses conditions generales de vente, gere son emploi 
du temps, utilise ses propres outils, delimite son sec- 
teur geographique, exerce a domicile, dans un local 
ou se deplace chez ses clients, etc. Autant de choix 
personnels qui caracterisent l’exercice d’une activite 
independante. 

Cette liberte d’exercice peut etre remise en cause par 
les organismes sociaux des lors que le micro-entrepre¬ 
neur ne travaille que pour un seul et unique client et 
que ce dernier fixe, de faqon unilaterale, les regies du 
jeu (prix, conditions de travail, materiel utilise, etc.). 
La loi considere alors qu’il existe un lien de subordina¬ 
tion juridique avere du travailleur vis-a-vis de son don- 
neur d’ordre. Consequences : la relation prestataire/ 
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client est requalifiee en contrat de travail et les remu¬ 
nerations versees sont considerees comme des salaires 
soumis a cotisations patronales et salariales. L’Urssaf 
peut alors exiger des deux parties une regularisation 
des charges sociales a compter du premier jour de la 
relation contractuelle. 



Attention piege ! 


Le fait que des « offres d'embauche » ouvertes aux 
micro-entrepreneurs soient relayees par Pole emploi 
ou des sites de recrutement reputes ne les rend pas 
plus legales. Des lors qu'il existe une situation de 
lien de subordination juridique, « I'emploi » d'un 
micro-entrepreneur releve du salariat deguise. 


Le piege de la refacturation a prix coutant 

L’une des erreurs de gestion parmi les plus repandues 
consiste a refacturer a prix coutant a un client des 
depenses que l’on a prealablement deboursees pour 
son compte (deplacement, restauration, fournitures, 
materiel, etc.), mais qui ne font pas partie integrante de 
la mission realisee ou de la prestation fournie. Certains 
micro-entrepreneurs evoquent meme un «rembour- 
sement de frais professionnels», confondant statut de 
salarie et celui cle prestataire de services independant. 
C’est oublier qu’un micro-entrepreneur est taxe sur 
chaque euro de chiffre d’affaires encaisse. Dans cette 
situation, le micro-entrepreneur doit done regler des 
cotisations sociales et de l’impot sur les sommes qu’il a 
avancees pour son client. 
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A retenir 


Dans le cadre normal de son activite, les frais 
annexes que le micro-entrepreneur engage ne 
constituent jamais une « avance d'argent » pour le 
client: le micro-entrepreneur paye des charges qu'il 
doit, en bon gestionnaire de son activite, integrer 
dans le calcul de son prix de vente et sur lesquelles 
il doit appliquer une marge commerciale. 


Le micro-entrepreneur qui se trouve dans la situation 
de devoir facturer (on parle bien ici de «facturation » et 
non de « remboursement» des frais de deplacement) a 
son client peut, faute de pouvoir estimer precisement 
l’ensemble des depenses engendrees (usure du vehi- 
cule, carburant, etc.), se fonder sur le bareme fiscal de 
remboursement des frais kilometriques 1 . Cette grille 
tarifaire donne un prix au kilometre qui integre l’usure 
du vehicule, le carburant et les assurances, mais evi- 
demment pas les frais de peage ni de parking qu’il faut 
ajouter. 

Le piege est identique pour les entrepreneurs indivi- 
duels qui facturent a prix coutant les frais de port ou 
de livraison a leurs clients. Les premiers apparaissent 
obligatoirement sur la facture finale fournie au client, 
mais ne constituent pas une recette en tant que telle 
puisqu’en amont ils ont ete regies a La Poste ou a l’en- 
treprise de livraison. 

Dans ces deux situations - prises pour exemples -, le 
micro-entrepreneur integre ces depenses dans sa fac¬ 
ture finale. Elies viennent done grossir son chiffre d’af- 

| faires et il doit, par consequent, payer des taxes dessus. 

W 
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O 1. Disponible sur www.urssaf.fr, espace Employeurs/baremes/ 
frais de transport. 
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S’il ne veut pas etre perdant dans l’operation, l’entre- 
preneur n’a pas d’autre solution que de repercuter, a 
minima , le montant des charges dont il doit s’acquitter 
aupres des organismes sociaux et de l’Etat sur les frais 
supplementaires qu’il refacture a son client. D’ou l’im- 
perieuse necessite pour un entrepreneur qui debute de 
bien connaitre ses couts de revient et les taux de prele- 
vement sociaux auxquels il est soumis sur ses recettes. 
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Micro-entrepreneur, Jean est a la tete d'une activite 
de vente de produits cosmetiques sur Internet. II vend 
un produit 50 euros et La Poste lui facture 10 euros de 
frais de port. Si Jean se contente d'etablir une facture 
globale a son client de 60 euros, il perd de I'argent 
car ses cotisations sociales seront, elles, calculees sur 
I'ensemble du montant facture au client (frais de port 
payes a La Poste inclus). Soit, dans notre exemple : 
60 € x 13,415 % (taux de charges sociales des 
micro-entrepreneurs commergants) = 8,05 €. Pour ne 
pas en etre de sa poche, Jean doit done necessaire- 
ment prendre une marge sur les frais postaux dont il 
s'acquitte pour son client. 


Offrir la TVA: une bien mauvaise idee ! 

En tant que micro-entrepreneur, les ventes que vous 
realisez ne sont pas soumises a TVA. Ainsi, vous pour- 
riez croire gagner des parts de marche en venclant vos 
produits systematiquement reduits de 20 %, e’est-a-dire 
le taux courant de TVA que vos concurrents assujettis 
appliquent sur leurs ventes de marchandises. 

C’est un tres mauvais calcul! La TVA que vous faites 
artificiellement«economiser» a vos clients sur un prix 
de vente deja hors taxes, vous l’avez prealablement 
payee dans vos achats et clepenses, regies toutes taxes 
comprises. En agissant ainsi, combien de temps resiste- 
rez-vous face a un concurrent qui a de meilleurs couts 


© Groupe Eyrolles 





Copyright © 2016 Eyrolles. 


Gerer votre micro-entreprise 191 


de revient - il achete en hors taxes aupres de ses four- 
nisseurs - et une meilleure marge ? 

Enfin, si a taille de structure egale votre concurrent plus 
ancien que vous sur le meme creneau vend une mar- 
chandise 100 euros TTC, c’est qu’il a peut-etre identifie 
qu’il s’agissait d’un prix acceptable pour le client. En 
toute coherence, vous devez meme repercuter la TVA 
payee sur vos achats de marchandises dans vos prix de 
vente pour vous permettre de degager une marge suffi- 
sante. Qui plus est, si votre activite se developpe et que 
vous changez de regime hscal, vous n’aurez pas a jus- 
tiher une augmentation de prix pour encaisser la TVA. 

Le client est roi... mais le prix c’est vous ! 

Quand on est entrepreneur independant, on peut par- 
fois se trouver bien «petit» et manquer d’assurance ou 
d’arguments face a une entreprise qui tente cl’imposer 
ses regies de fonctionnement (la difficult^ ne se ren¬ 
contre pratiquement pas avec une clientele de parti¬ 
culars). Cela dit, peu importe la pression commerciale 
que vous subirez pour faire baisser vos prix ou allon- 
ger vos delais de paiement. N’oubliez pas deux notions 
importantes en termes de business : que vous soyez 
commerfant ou prestataire de services, les prix sont 
libres en France. En outre, c’est a vous que doit revenir 
l’initiative de rediger et de proposer un contrat d’af¬ 
faires : jamais l’inverse ! 

Dans une relation commerciale, tout est evidemment 
question de negociation, mais autant que possible, ne 
laissez pas votre client dieter le prix ou les conditions 
de vente de votre produit ou de votre prestation au pre- 
texte que le rapport de force est en sa faveur. Si vous 
devez lacher du lest sur le prix, efforcez-vous toujours 
d’obtenir une contrepartie interessante par ailleurs. Le 
cas echeant, lors d’une negociation, quittez le costume 
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cle l’ex-salarie qui hesite a negocier sa remuneration 
pour celui de l’entrepreneur independant qui defend 
l’avenir de son entreprise individuelle. 

Attention... arnaques! 

Certaines escroqueries font chaque annee des milliers 
de victimes parmi les createurs d’entreprise peu vigilants 
ou mal informes. La methode : adresser aux entrepre¬ 
neurs des formulaires a en-tete du RSI ou de l’Urssaf avec 
appel a versement de supposees cotisations sociales. 
Ces documents, en apparence officiels mais comportant 
des conditions generates de vente (sic !), sont, au mieux, 
des offres commerciales qui jouent sur la confusion de 
nom ou de logo avec les organismes officiels. 

Dans le meme style ct’arnaque, vous pouvez recevoir 
un formulaire description a tel annuaire «officiel» 
d’entreprises. Ces duperies sont mises au point gene- 
ralement par des societes installees a l’etranger (Bel¬ 
gique, Luxembourg, Autriche, etc.) qui echappent, 
ainsi, au droit franqais. Les sommes demandees restent 
relativement modestes - entre 200 et 500 euros - ce qui 
dissuade, la plupart du temps, de porter plainte et d’al- 
ler en justice pour se faire rembourser. 

La meilleure attitude consiste tout simplement a ignorer 
ces courriers. Toutefois, si un doute subsiste - il est pos¬ 
sible, en effet, que le RSI ou l’Urssaf vous adresse a tort un 
appel de charges alors que vous etes a jour de vos cotisa¬ 
tions -, prenez directement contact avec l’organisme en 
question pour verifier le bien-fonde du courrier. 


Vous trouverez sur Internet des listes plus ou moins 
a jour des courriers commerciaux qui peuvent etre 
confondus avec ceux des administrations. Consul- 
tez-les pour vous rendre compte du nombre de 
pieges tendus. 


(D 

3 

ZT 

a* 

1 — 

Q- 

c 

LU 


© Groupe Eyrolles 





Copyright © 2016 Eyrolles. 


Chapitre 10 


Developper 
votre micro-entreprise 


La micro-entreprise est un formidable outil pour debu- 
ter une activite sans prendre necessairement de risque. 
Cependant lorsque Lon cree une entreprise, il existe 
tout de meme un «risque»: qu’elle se developpe. Si 
vous souhaitez que cette activite reste dans le cadre 
de la micro-entreprise, vous devrez maitriser votre 
chiffre d’affaires. En revanche, si vous souhaitez faire 
croTtre votre entreprise, il va falloir envisager des chan- 
gements. Une sortie du regime s’averera meme pro¬ 
bable 1 . Dans ce cas, vous devrez bien negocier ce 
passage qui n’a rien d’anecclotique, ne serait-ce qu’au 
niveau des charges sociales et hscales. En changeant 
de regime, voire de statut, leur montant sera different 
et leur paiement differe. Ce changement d’echelle peut 
destabiliser les micro-entrepreneurs, habitues au verse- 
ment liberatoire. 

c/3 

JV 

1 

PQ 

- 

Oh 

O v 

2 1. A lire des memes auteurs : Auto-entrepreneur, passez a la 

© vitesse superieure /, Editions d’Organisation, 2011. 
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DEPASSEMENT DU PLAFOND DE CHIFFRE D’AFFAIRES 
Evolution progressive 

Votre activite est florissante et votre chiffre d’affaires 
s’envole. Tant mieux. C’est ce a quoi aspire tout entre¬ 
preneur. Toutefois, le benefice du regime micro¬ 
entrepreneur est soumis a certaines conditions et 
notamment a des plafonds de chiffre d’affaires, comme 
nous l’avons vu plus haut. Les limites sont fixees a : 

• 82 200 euros pour les activites d’achat/de revente 
de marchandises, d’objets, de fournitures, de den- 
rees a emporter ou a consommer sur place et pres¬ 
tations d’hebergement; 

• 32 900 euros pour les prestations de services. 

Que se passe-t-il si vos recettes franchissent le plafond ? 
Au-dela d’un certain montant et de certains delais, vous 
ne pourrez plus pretendre au regime ni a ses atouts : 
charges sociales calculees au prorata du chiffre d’af¬ 
faires, versement liberatoire de l’impot, franchise de 
TVA... 

En dehors de la premiere annee ou aucun depassement 
n’est tolere, tout n’est pas chamboule sitot le premier 
euro de depassement. Ni meme les mille premiers. Le 
legislateur a prevu une evolution progressive en fonc- 
tion du depassement. Vous continuez a beneficier du 
regime pendant deux annees civiles supplementaires 
si votre chiffre d’affaires depasse le plafond, mais reste 
inferieur a un«seuil de tolerance », soit: 

• 90 300 euros pour les activites d’achat/de revente 
de marchandises, d’objets, de fournitures, de den- 
rees a emporter ou a consommer sur place et pres¬ 
tations d’hebergement; 

• 34 900 euros pour les prestations de services. 
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Si, des la premiere annee d'activite, vous depas- 
sez les limites de chiffre d'affaires (82 200 euros ou 
32 900 euros) au prorata du temps reel d'exercice, 
le passage vers le regime fiscal de I'entreprise indi- 
viduelle « classique » se fait immediatement, sans 
benefice d'une periode de tolerance. 


Apres deux annees consecutives au cours desquelles 
le chiffre d’affaires depasse les plafonds initiaux, mais 
reste en dega des seuils de tolerance, vous sortez du 
regime de la micro-entreprise des la troisieme annee. 
Si le chiffre d’affaires depasse les plafonds initiaux, 
mais demeure en clepa des seuils de tolerance clurant 
une seule annee, vous restez soumis au regime du 
micro-entrepreneur l’annee suivante. 



A retenir 


Sur le site de I'APCE (www.apce.com, rubrique 
micro-entrepreneur, Tout savoir sur ce regime, Les 
seuils : precisions importantes), vous trouverez un 
calculates pour vous aider a determiner les seuils 
applicables en fonction de la date de debut 
d'activite. 


Les seuils de chiffre d’affaires se calculent au prorata 
temporis. Ils se calculent par rapport a l’annee civile 
et en fonction de la date de debut d’activite indiquee 
dans la declaration cle debut d’activite (P0). Notez que 
cette regie s’applique non seulement aux plafonds de 
chiffre d’affaires, mais egalement aux seuils de tele¬ 
's ranee. Si vous creez votre micro-entreprise le l er juillet 
^ par exemple, les seuils de tolerance seront respective- 

| ment de 45 150 euros et 17 450 euros pour la premiere 

§) * 

annee. 
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En cos d'activite mixte, autrement dit si vous decla- 
rez des chiffres d'affaires a la fois pour une activite 
de vente et pour une activite de prestations de ser¬ 
vices, le chiffre d'affaires de I 'activite de prestations 
de services ne doit pas depasser 32 900 euros pour 
le seuil du regime microfiscal et 34 900 euros pour 
le seuil d'assujettissement a la TVA. De plus, le chiffre 
d'affaires total ne doit pas depasser les seuils appli- 
cables aux activites de vente, soit 82 200 euros 
pour le seuil du regime microfiscal et 90 300 euros 
pour le seuil d'assujettissement a la TVA. 


Au-dela des seuils de tolerance 

En revanche, a tout moment, si vous depassez les seuils 
de 34 900 euros ou de 90 300 euros, vous sortez imme- 
cliatement du regime de la micro-entreprise. Vous etes 
alors redevable de la TVA des le premier jour du mois 
de clepassement. Vous deviendrez ainsi collecteur de la 
taxe en la facturant a vos clients. Et vous recupererez 
celle que vos fournisseurs vous factureront. 

En pratique, 1’Administration vous demandera de payer 
le solde si le montant de la collecte est plus important 
que celui a recuperer. Sinon, les services fiscaux vous 
feront un avoir ou vous rembourseront le solde. Mieux 
vaut avoir a payer la TVA, puisque cela signifie que 
vous avez plus facture que paye ! Seul cas ou l’inverse 
n’est pas un indicateur negatif: en cas d’investissement 
tres important, le solde devrait etre a votre credit. 


Si au cours de deux annees consecutives le 
micro-entrepreneur declare des recettes comprises 
entre 82 200 euros et 90 300 euros (pour une acti¬ 
vite de livraisons de biens, ventes a emporter ou a 
consommer sur place ou prestations d'hebergement) 
ou entre 32 900 euros et 34 900 euros pour les 
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autres activites, il est assujetti a la TVA a compter 
du 1 er janvier qui suit ces deux annees dans le seuil 
de tolerance. Toutefois, il conserve le benefice du 
regime de la micro-entreprise pendant la premiere 
annee d'assujettissement a la TVA. 

Si le micro-entrepreneur depasse les seuils de 
90 300 euros ou de 34 900 euros en cours d'annee, 
il perd le benefice de la franchise de TVA a compter 
du premier jour du mois de depassement. Toutefois, le 
regime de la micro-entreprise continue de s'appliquer 
jusqu'au 31 decembre de I'annee de depassement. 


Pour I’annee cle depassement, vous entrez de plein 
droit dans le regime reel d’imposition. Les versements 
liberatoires fiscaux sont suspendus et ceux deja effec- 
tues seront imputes sur l’impot sur le revenu a venir. 
Quant au regime microsocial, vous ne le perdez qu’au 
titre de I’annee civile suivante. Vous serez alors soumis 
au regime social classique des TNS. Celui-ci implique 
un calcul de vos cotisations sur vos revenus de 
l’avant-derniere annee ou, si vous n’aviez pas encore 
realise de chiffre d’affaires, sur une base forfaitaire. Ces 
cotisations seront a regler mensuellement, que vous 
encaissiez des recettes ou pas. 

Depasser les limites de chiffre d’affaires - et les seuils de 
tolerance associes - est bon signe. Quel meilleur indica¬ 
tes retenir pour la viabilite de votre projet ? Pour autant, 
cette croissance s’accompagne obligatoirement d’un 
changement de statut juridique si vous decidez de pour- 
suivre votre activite. Si ce n’est cleja fait, vous allez devoir 
ouvrir un compte bancaire professionnel, mettre en 
place une comptabilite et des outils de gestion et surtout 
apprendre a anticiper vos depenses et vos recettes en pre¬ 
vision du paiement decale des charges sociales auquel 
vous allez etre dorenavant soumis. Il est temps, desor- 
mais, de s’attacher les services d’un expert-comptable. 
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SORTIR DU REGIME POUR INVESTIR 

Si votre chiffre d’affaires s’envole, vous serez tot ou 
tard contraint a sortir du regime. A contrario, vous 
pouvez etre amene a sortir du regime volontaire- 
ment pour developper votre activite, notamment par 
1 ’ in vestissement. 

Quelle que soit l’option fiscale, un micro-entrepreneur 
est impose sur son chiffre d’affaires. Si vous envisagez 
de lourdes depenses en materiel, vous ne pourrez pas 
les deduire de votre chiffre d’affaires pour le calcul de 
l’impot. En societe, ces materiels benehcieraient de la 
possibility de les amortir, c’est-a-dire de soustraire une 
partie de leur valeur ou la totalite pour le calcul de l’im¬ 
pot. Autre inconvenient: en franchise de TVA, il vous 
est impossible de recuperer la taxe sur vos achats et 
frais de fonctionnement. 

Ensuite, le regime de la micro-entreprise limite forte- 
ment vos possibilites d’embauche, a commencer par 
les plafonds du chiffre d’affaires qui laissent peu de 
marge pour permettre un recrutement, source poten- 
tielle de developpement. Ensuite, les frais lies a l’em- 
ploi d’un salarie ne seraient pas deduits de votre chiffre 
d’affaires qui, rappelons-le encore une fois, sert de 
base de calcul pour vos charges sociales et hscales. 

Enhn, si vous souhaitez vous associer, mettre en 
commun des moyens de production ou partager une 
clientele au sein d’une structure ou d’une organisa¬ 
tion commune, c’est, par definition, complique, voire 
impossible entre micro-entrepreneurs. Monter une 
societe peut alors constituer la solution. Vous clispo- 
sez d’un delai de deux mois a compter du moment oil 
vous ne remplissez plus les conditions d’exercice en 
tant que micro-entrepreneur (decret n° 2008-1488 du 
30 decembre 2008). 
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Embaucher ou sous-traiter ? 

En theorie, prendre un salarie ou un apprenti lorsque 
l’on est micro-entrepreneur est possible. Dans la 
pratique, les limites de chiffre d’affaires et le regime 
d’imposition au forfait ne donnent pas de marge de 
manoeuvre. Le micro-entrepreneur ne peut pas deduire 
les charges sociales generees par une embauche 
(beaucoup plus elevees que pour un entrepreneur 
individuel) et se trouve souvent confronts a un choix 
manicheen : payer son salarie ou se remunerer. S’il 
souhaite tout de meme recruter, l’entrepreneur doit se 
plier a des formalites obligatoires : declaration d’em- 
bauche a l’Urssaf, paiement des charges patronales et 
de la taxe d’apprentissage, respect des visites medi- 
cales d’aptitude, etc. 

Le micro-entrepreneur qui doit faire face a une 
hausse ponctuelle de son activite ou souhaite pou- 
voir repondre a un marche important peut envisager 
de sous-traiter une partie du travail a un autre micro¬ 
entrepreneur (par exemple) qui lui etablira une fac- 
ture. Contrepartie : chacun des intervenants va, dans ce 
cas, payer des charges sociales sur une seule et meme 
operation. 



Attention piege ! 


En situation de recours a de la sous-traitance, le 
micro-entrepreneur qui facture le client final declare 
un chiffre d'affaires plus important qu'il ne I'a ete en 
realite, puisqu'il devra, a son tour, regler la facture 
du sous-traitant sans pouvoir deduire cette depense 
de sa comptabilite. Du coup, il paiera des charges 
sociales et de I'impot sur le revenu sur des sommes 
dont il ne percevra pas un centime. 
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La meilleure solution consiste peut-etre a envisager 
que chacun cles intervenants facture directement le 
client. Encore faut-il qu’il accepte et que commerciale- 
ment ce montage ne vous desserve pas... En definitive, 
on touche ici les limites d’un regime con^u pour favori- 
ser avant tout l’initiative individuelle. 
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Mettre fin a vos activites 


La micro-entreprise s’avere un regime d’une grande 
souplesse pour debuter. Elle l’est egalement pour 
s’arreter, du moins si vous etes a jour de vos verse- 
ments liberatoires, de vos factures fournisseurs, de vos 
emprunts et de toute autre depense professionnelle. 

Dans ce cas, du fait des versements liberatoires des 
cotisations et contributions sociales, vous n’etes recte- 
vable d’aucun reliquat envers les organismes sociaux. 
Si en plus vous etiez soumis au regime microfiscal 
et done au versement liberatoire de l’impot sur le 
revenu, la encore, l’administration fiscale ne viendra 
pas ulterieurement vous reclamer un du. Vous aurez 
tout de meme a indiquer votre revenu perqu en tant 
que micro-entrepreneur dans votre prochaine declara¬ 
tion d’impot personnelle. De meme, si vous etiez sou- 
mis au regime fiscal classique de la micro-entreprise, 
vous devrez indiquer votre revenu professionnel lors 

C/3 

= de votre declaration fiscale personnelle l’annee civile 
“ suivant la fermeture dans une declaration complemen- 
§ taire 2042C. Ceci aurait cependant egalement ete le 
cas si vous n’aviez pas mis fin a vos activites. Quant a 
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la TVA, aucune regularisation n’est prevue non plus, 
puisque vous n’etiez pas soumis a cette taxe. 

Les formalites de radiation de votre micro-entreprise 
doivent etre effectuees dans le mois qui suit la fin de 
l’activite et, au plus tard, avant le 31 decembre pour 
eviter d’avoir a payer la CET de l’annee suivante. 

Attention piege ! 


La regie du prorata temporis (lire page 1 95) 
s'applique egalement a I'annee de cessation 
d'activite. Si vous depassez les seuils de tole¬ 
rance lors de cette periode, vous serez redevable 
de la TVA. 


Cesser votre activite 

Vous n’avez pas de factures de fournisseurs, ni d’em- 
prunt en souffrance. Vous vous etes toujours acquitte 
de vos versements liberatoires, notamment en les pro- 
visionnant sur les recettes encaissees. Et vous desi- 
rez cesser votre activite. Dans le cadre general de la 
micro-entreprise, vous n’avez qu’une seule formalite a 
accomplir : remplir les cadres 1, 2, 8 et 9 de Timprime 
P2-P4 Micro-entrepreneur. Cet imprime est a retirer et 
a cleposer au CFE clont vous dependez. Vous pouvez 
egalement remplir le document en ligne et l’impri- 
mer pour le deposer au CFE. Ou encore, effectuer la 
demarche en ligne sur le site officiel de la micro-en¬ 
treprise, ex. www.lautoentrepreneur.fr. C’est simple et 
gratuit. 
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retenir 


Lors de la radiation, le CFE se charge en principe 
de prevenir I'ensemble des organismes sociaux 
(RSI, Urssaf, caisses de retraite) et I'administration 
fiscale. Toutefois, nous vous conseillons de leur 
adresser de votre cote egalement un courrier en 
recommande avec accuse de reception. 


Si vous etiez demandeur d’emploi et avez beneficie de 
l’aide cie Pole emploi ou du maintien partiel de votre 
indemnisation, reprenez contact avec 1’organisme. Si 
vous avez encore des droits ouverts et que le delai de 
decheance n’est pas atteint, vous devrez vous reins- 
crire pour beneficier d’une indemnisation d’une duree 
equivalente a vos droits restants. Le delai de decheance 
se calcule ainsi: a la date de votre inscription a Pole 
emploi, ajoutez la duree initiale de vos droits plus 
trois ans. 


CD 

D 

O' 

■I—* 

03 

i— 

Q- 

C 


uu 


Vous disposiez de vingt-trois mois lors de votre ins¬ 
cription le 1 er fevrier 201 3. Le delai de decheance 
est etabli dans les quatre ans et onze mois suivant ce 
1 er fevrier, soit a la date du 1 er janvier 2018. 


Absence de chiffre d’affaires 

PENDANT VINGT-QUATRE MOIS 

„ Si vous n’encaissez rien pendant vingt-quatre mois 
1 consecutifs ou huit trimestres, vous etes presume ne 
plus exercer d’activite professionnelle qui justifie votre 
J affiliation au RSI. Depuis la loi de financement de la 
Securite sociale 2012, 1’organisme de Securite sociale 
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clont vous relevez peut decider de vous radier passe le 
delai des deux ans sans chiffre d’affaires. Et il est sure- 
ment heureux qu’il le fasse, car si vous ne reagissez pas, 
vous basculez automatiquement dans le regime de la 
micro-entreprise. Or, si vous poursuivez sous le regime 
de la micro-entreprise, vous entrez dans le mode de 
fonctionnement classique de l’entreprise individuelle. 
Vous serez done obligatoirement redevable de cotisa- 
tions sociales quel que soit le montant de votre chiffre 
d’affaires. 

Vous pourriez toutefois vous retrouver dans cette posi¬ 
tion delicate si l’organisme omettait de vous radier. 
Mieux vaut done toujours prendre les devants. Deux 
solutions s’offrent alors a vous : cesser votre activite 
(voir precedemment) avant l’echeance des vingt-quatre 
mois sans recette ou poursuivre sous le regime general 
de 1’entreprise individuelle. 



A retenir 


Plutot que d'attendre d'etre radie par votre orga- 
nisme de Securite sociale (RSI ou Urssaf), mieux vaut 
anticiper et declarer votre cessation d'activite avant 
la fin de votre vingt-quatrieme mois sans chiffre d'af¬ 
faires. Rien ne vous interdira de vous reinscrire en 
tant que micro-entrepreneur plus tard. 


Ceder votre affaire 

Une entreprise sous le regime de la micro-entreprise 
est - presque - comme les autres. A ce titre, vous pou- 
vez la vendre. Pour rediger l’acte de cession, mieux 
vaut toutefois vous tourner vers un avocat specialiste 
du droit des affaires. Il vous aidera notamment a fixer 
le prix de vente et a indiquer les meilleures conditions 
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de votre depart. Vous aurez un imprime (P2) a remplir 
et a deposer au CFE. 

La cessation des paiements 

Lorsqu’il ne dispose plus des ressources necessaires 
au paiement de ses echeances, l’entrepreneur se doit 
d’entamer une procedure dite de cessation des paie¬ 
ments, la denomination juridique du depot de bilan. 
Dans le cas contraire, il est susceptible d’etre poursuivi 
pour faute de gestion. 

Les micro-entrepreneurs peuvent se soumettre a la 
procedure. La declaration de cessation des paiements 
et les justificatifs afferents se deposent au greffe du tri¬ 
bunal de commerce ou au tribunal de grande instance 
pour les professions liberates. Vous avez a evaluer 
et reporter votre actif (materiel, stocks, creances sur 
clients, disponibilites en banque, etc.) et votre passif 
(dettes fiscales et sociales, dettes bancaires, etc.). Une 
fois la cessation declaree, vous etes convoque au tri¬ 
bunal dans un delai compris entre huit et quinze jours. 
Puis l’entreprise est soumise a la procedure de redres- 
sement judiciaire. Pendant quatre mois, une periode 
d’observation est instauree durant laquelle les pou- 
voirs de l’entrepreneur sont limites. Trois cas de figure 
existent: 

• Si au terme de cette periode, il est constate que 
l’entreprise est viable (ce qui peut etre le cas d’une 
entreprise en difficulty passagere qui attendait le 
paiement d’un client important), le tribunal peut 
decider de poursuivre l’activite en etalant le rem- 
boursement de la dette. 

• Si au terme de cette periode, il est constate que 
l’entreprise n’est pas viable en l’etat, mais qu’un 
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repreneur souhaite relancer l’entreprise, il y a 
alors cession d’activite (peu probable pour une 
micro-entreprise ). 

• Enfin, a tout moment, le tribunal peut estimer que 
le redressement de la situation est impossible. Il est 
alors procede a la liquidation judiciaire. Les actifs de 
l’entreprise sont liquides et, comme ils ne suffisent 
pas a couvrir toutes les creances, le patrimoine per¬ 
sonnel est saisi a hauteur du montant des dettes. 
Rappelons-le: le micro-entrepreneur etant un 
entrepreneur individuel, le patrimoine personnel et 
le patrimoine de l’entreprise ne font qu’un (sauf a 
proteger certains biens par acte notarie). Une mau- 
vaise gestion de votre entreprise individuelle vous 
engage done personnellement. 

Redevenir micro-entrepreneur 

Vous avez cesse votre activite dans le passe et vous 
souhaitez reprendre une activite sous le regime de la 
micro-entreprise ? Si l’activite envisagee est differente 
de celle exercee precedemment, il vous suffit de vous 
declarer micro-entrepreneur quand vous le souhaitez. 
Si e’est la meme activite que par le passe, vous devrez 
respecter un delai de carence courant jusqu’a la fin de 
l’annee civile suivant celle de la radiation. 
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1. Les reseaux d’accompagnement 

ET DE FINANCEMENT 


Si les formalites de creation et l’administration d’une 
micro-entreprise sont a la portee de tout le monde, il 
n’est pas toujours aise de bien ficeler seul son projet 
d’entreprise. Il est alors interessant de faire appel a 
des conseillers specialises qui officient dans des orga- 
nismes d’accompagnement. Ils vous aideront a refle- 
chir et a realiser un dossier en bonne et due forme. 
Ce formalisme est d’autant plus important si vous avez 
besoin de financements. Les etablissements, prives ou 
publics, pourvoyeurs de fonds reclameront au mini¬ 
mum un dossier serieux. Voici une liste d’organismes 
vers lesquels vous pouvez vous tourner pour benefi- 
cier d’un accompagnement et de financements. 


L’accompagnement 

C/3 

= Pour vous epauler dans votre reflexion ou vous per- 
“ fectionner en matiere de gestion, comptabilite ou 

n , 

developpement commercial, il existe de nombreux 
organismes d’accompagnement. Retrouvez ceux qui 
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peuvent vous aider en consultant sur le site de l’APCE 
(www.apce.com) la page « Qui peut vous aider ?»dans 
la rubrique «Createur d’entreprise». Vous y trouverez 
des structures d’accompagnement en rapport avec 
votre situation geographique et personnelle. Voici les 
principaux organismes vers lesquels les entrepreneurs 
individuels peuvent s’orienter. 

La Chambre de Commerce et d’Industrie (CCI) 
Type d’organisme : public. 

Reseau : 170 chambres dans toute la France. 

Missions : les CCI aident au montage de toutes les entre- 
prises qui entrent clans leur champ de competences, 
c’est-a-dire toutes, sauf celles relatives a l’artisanat. Les 
agents des CCI mettent leurs competences au service 
des createurs pour etablir leur etude de marche, defi- 
nir leur strategic commerciale, choisir un statut pour 
leur entreprise, etc. Au travers de reunions thematiques 
organisees dans les locaux des CCI, ils mettent egale- 
ment en relation les createurs et les chefs d’entreprise 
confirmes. La CCI vous informera des conditions cl’exer- 
cice des professions reglementees ou qui necessitent 
certaines formations. Certaines CCI organisent des reu¬ 
nions d’information gratuites dans leurs locaux sur le 
regime du micro-entrepreneur (ex-auto-entrepreneur). 

Site : www.cci.fr 

Tel. : 0820 012 112 (0,12 €/minute). 

La Chambre de Metiers et de VArtisanat (CMA) 
Type d’organisme : public. 

Reseau : 107 chambres dans toute la France et 22 
chambres regionales. 

Missions: les CMA assistent les createurs d’entreprise 
dont l'activite est l’artisanat. A l’instar des CCI, elles 
accompagnent le futur chef d’entreprise dans le montage 
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et la mise en oeuvre du projet. Fort de leurs conseils, 
vous etablissez un plan d’affaires complet (etude pre- 
visionnelle, plan de financement, analyse du marche, 
etc.). C’est egalement a la CMA que vous vous infor- 
merez des formations obligatoires et autres reglemen- 
tations a respecter pour l’exercice de certaines activites. 

Site : www.artisanat.fr 

Tel. : 0820 012 112 (0,12 €/minute) 

Le Regime social des independants (RSI) 

Type d’organisme : public. 

Reseau : national 

Missions : le RSI est la caisse de protection obligatoire 
du chef d’entreprise independant, artisan, commergant 
et de ses ayants droit. II est l’Interlocuteur Social Unique 
(ISU) pour toutes les cotisations et contributions sociales 
(affiliation, maladie, maternite, retraite, medecine pre¬ 
ventive, etc.). Le RSI conseille et accompagne egalement 
a la creation d’entreprise (conseil personnalise, preven¬ 
tion des difficultes, soutien en cas de difficulty de paie- 
ment des cotisations, actions de prevention sante, etc.). 

Site : www.le-rsi.fr 

Tel. : 01 77 93 00 00 

L’Union des micro-entrepreneurs (UAE) 

Type d’organisme : association loi 1901 
Reseau : national 

Missions : cette association se propose d’etre le relais 
de toutes les structures associatives benevoles qui 
concourent au developpement du regime, notam- 

c/3 

= ment a l’occasion du Salon des micro-entreprises. 
w L’UAE tente de rassembler autour d’elle toutes les 

<u 

Cl 

structures benevoles territoriales qui partagent ses 
valeurs au service de la cause des entrepreneurs et des 



. Les reseaux d’accompagne ment et de financement 




. Les reseaux d’accompagnement et de financement 


210 Le guide pratique DU micro-entrepreneur 


micro-entrepreneurs : des partenariats se multiplient 
en Alsace, en Ile-de-France, en Rhone-Alpes, en Aqui¬ 
taine, en Midi-Pyrenees, dans le Nord, etc. 

Site : www.union-auto-entrepreneurs.com/ 

La Federation des auto-entrepreneurs 
Type d’organisme : association loi 1901 
Reseau : 40 clubs departementaux 

Missions : creee en 2009, cette association a pour voca¬ 
tion de promouvoir l’entrepreneuriat et d’accompagner 
les createurs d’entreprises individuelles dans la mise 
en oeuvre de leurs projets. Dediee, depuis l’origine, a 
l’auto-entrepreneur, elle s’adresse particulierement aux 
porteurs de projets et dirigeants de micro-entreprises. 
Son objectif est d’organiser une communaute d’entre- 
preneurs afin de mutual iser les ressources et de favori- 
ser les contacts et les relations d’affaires. 

Site : www.federation-auto-entrepreneur.fr 

Les Maisons de Vemploi 
Type d’organisme : public. 

Reseau : 300 points d’accueil en France 

Missions : financees par l’Etat et les collectivites terri- 
toriales, les Maisons de l’emploi accompagnent tous 
les porteurs de projet (validation de l’idee, soutien au 
lancement de l’activite, identification des interlocu- 
teurs locaux et des sources de financement possibles). 
Elies peuvent egalement vous proposer le parrainage 
d’une personne qui, par son experience, son reseau, sa 
connaissance du secteur d’activite et ses competences, 
pourra vous soutenir dans votre demarche de creation. 
Filleul et parrain signent en regie generale une conven¬ 
tion qui les engage mutuellement. 

Site: www.ville-emploi.asso.fr/maisons-de-lemploi/ 

lettres-et-sites-internet/lettres-et-sites-internet 
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Les boutiques de gestion 

Type d’organisme : structure conventionnee. 

Reseau: national; 400 boutiques situees dans 82 
departements. 

Missions : les boutiques de gestion aident les createurs 
d’entreprise en leur fournissant des conseils personna- 
lises et adaptes a leur situation a toutes les etapes de la 
creation et parfois au-dela. Un createur peut faire appel a 
la boutique de gestion quel que soit l’etat d’avancement 
de son projet. L’accompagnement dure en moyenne 
trois mois avec des rendez-vous toutes les deux a trois 
semaines. Les boutiques de gestion proposent egale- 
ment des formations individuelles ou collectives au futur 
chef d’entreprise. Les prestations des boutiques de ges¬ 
tion sont payantes, mais, selon votre situation, leur cout 
peut etre pris en charge par Pole emploi, par exemple. 

Site : www.boutiques-de-gestion.com 
E-mail: rbg@boutiques-de-gestion.com 
Tel. : 01 43 20 54 87 

Centres d’Information sur les Droits 
des Femmes et des Families (CIDFF) 

Type d’organisme : association. 

Reseau : national; 120 associations en France. 

Missions : les CIDFF proposent dans certaines antennes 
un accompagnement individualise a la creation d’entre¬ 
prise. Vous y recevrez des informations et parfois une 
assistance a la preparation de votre projet. Certaines 
antennes ont monte un club de creatrices. Au travers des 
reunions avec ces chefs d’entreprise, vous partagerez l’ex- 
g perience de ces femmes qui se sont mises a leur compte. 

! Site : www.infofemmes.com 

PQ 

| E-mail: cnidff@cnidff.fr 
© Tel. : 01 42 17 12 00 
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Entente des Generations 

pour VEmploi et VEntreprise (EGEE) 

Type d’organisme : association. 

Reseau : 23 delegations regionales et 96 delegations 
departementales. 

Missions : l’EGEE dispose de 2 300 conseillers bene- 
voles qui interviennent gratuitement aupres des crea- 
teurs en leur prodiguant des conseils pour le montage 
financier, les structures juridiques, le plan d’affaires, les 
demarches administratives, etc. Ils le font gracieuse- 
ment, mais de maniere tres encadree. 

Site : www.egee.asso.fr 
E-mail: contact@egee.asso.fr 
Tel. : 01 47 05 57 71 

Le financement 

Pour demarrer votre entreprise, vous aurez peut-etre 
besoin de liquidites pour faire face aux premieres 
depenses : acheter des outils, passer une premiere com- 
mande aupres de fournisseurs, payer les premiers loyers 
d’un local, etc. Si vous ne disposez pas des fonds per- 
sonnellement, vous pouvez recourir a des prets bancaires 
ainsi qu’a des financements par des organismes specialises 
dans la creation d’entreprise. Mieux vaut vous y prendre 
tot, plusieurs semaines ou mois pouvant s’ecouler entre 
votre demande d’aide et son versement. C’est la une don- 
nee a prendre en compte dans votre plan de financement. 

Association pour le Droit d Vlnitiative 
Economique (ADIE) 

Type d’organisme : association. 

Reseau : national; 380 permanences. 

Missions : l’ADIE propose du microcredit en direction 
des sans-emploi qui desirent creer une entreprise. Ce 
financement, qui peut egalement comprendre des 
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subventions et des prets de materiels (vehicule, ordi- 
nateur, stand, etc.), atteint au maximum 10 000 euros. 
L’association a egalement lance le Fonds de dotation 
ADIE pour l’entreprenariat populaire, qui s’appuie sur 
le regime de la micro-entreprise, un accompagnement 
specifique et du microcredit. 

Site : www.adie.org 

Tel. : 0 800 800 566 (numero Vert, appel gratuit depuis 
un poste fixe). 

France Active 

Type d’organisme : association. 

Reseau : 39 structures appelees Fonds Territoriaux. 

Missions : France Active donne acces au pret bancaire 
aux chomeurs en garantissant leur emprunt jusqu’a 
30 500 euros via sa filiale France Active Garantie pour 
un cout de 2 % du montant garanti. La filiale gere ega¬ 
lement le Fonds de Garantie a 1’Initiative des Femmes 
(FGIF). Le FGIF garantit jusqu’a 70 % du pret dans la 
limite de 27 000 euros pour 2,5 % du montant garanti. 

Site : www.franceactive.org 
Tel. : 01 53 24 26 26 


France Initiative 

Type d’organisme : federation dissociations. 

Reseau : 245 associations. 

Missions : France Initiative propose des prets d’hon- 
neur sans interet, ni garantie personnelle. En 2007, la 
moyenne des prets etait de 7 400 euros. Outre ce pret, 
France Initiative peut egalement vous aider a monter 
votre plan de financement. Les associations deleguent 
aussi un «parrain», cadre ou chef d’entreprise, pour 
vous epauler lors du demarrage de votre entreprise. 

Site : www.initiative-france.fr 
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E-mail: info@france-initiative.fr 
Tel. : 01 40 64 10 20 



Bpifrance (ex-Oseo) 

Type d’organisme : organisme public. 

Reseau : 22 directions regionales et presence dans les 
DOM-TOM. 

Missions : en tant qu’Etablissement Public a caractere 
Industriel et Commercial (EPIC), Bpifrance cofinance 
votre tresorerie de demarrage, vos frais de publicite, 
etc., par l’octroi d’un pret dedie. 

Site : www.bpifrance.fr 

La formation professionneUe 

Age/ice (pour les commergants) 

Reseau : 400 points d’accueil presents dans les antennes 
de la CGPME, du MEDEF et des CCI, dans tous les 
departements, afin d’assurer un service de proximite 
aux chefs d’entreprise. 

Missions : contribuer au financement du developpe- 
ment de la formation des chefs d’entreprise non salaries, 
s’assurer du respect des textes legislates sur la forma¬ 
tion professionneUe continue, gerer les contributions 
versees par les chefs d’entreprise par l’intermediaire 
des Urssaf ou du RSI, determiner les criteres financiers 
de prise en charge des frais lies a la realisation d’actions 
de formation, proceder au reglement des dossiers de 
demande de financement, promouvoir la formation en 
tant qu’outil de developpement des entreprises. 

Site : www.agefice.fr 

Liste des points d’accueil: www.agefice.fr/Points_ 
accueil/index_points_accueil. html 
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FAFCEA (pour les artisans) 

Type d’organisme : fonds institutionnel 

Reseau : s’adresser a la chambre regionale de metiers 
et de l’artisanat dont vous dependez ou directement au 
FAFCEA. 

Missions : le Fonds d’Assurance Formation des Chefs 
d’Entreprise Artisanale est l’organisme en charge du 
hnancement de la formation des chefs d’entreprises 
artisanales. 

Site : www.cnams.fr/node/2 
E-mail: accueil@fafcea.com 
Tel. : 01 41 43 15 30 


FIFPL (pour les professionnels liberaux) 

Type d’organisme : fonds institutionnel 

Reseau : 36 collaborateurs exer^ant a partir du siege 
parisien. 

Missions : le Fonds Interprofessionnel de Formation 
des Professionnels Liberaux a ete cree a l’initiative de 
l’UNAPL (Union Nationale des Professions Liberates) et 
des organisations professionnelles adherentes, confor- 
mement aux dispositions de la loi du 31 decembre 
1991, portant sur la formation continue des travailleurs 
independants et des professionnels liberaux, faisant 
obligation a tous de s’acquitter de la Contribution a la 
Formation Professionnelle (CFP). 

Site : www.fifpl.fr/ 

E-mail: contact@fifpl.fr 
Tel. : 01 55 80 50 00 
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2. Vos SOURCES CONFORMATION 

Le kit du micro-entrepreneur 
(ex-auto-entrepreneur) 

Cet ensemble de documents est accessible en ligne 
depuis le site Internet officiel du micro-entrepreneur 
(www.lautoentrepreneur.fr) a la rubrique « Documents 
utiles ». Le kit comprend des fiches d’information ainsi 
que des modeles et des documents prets a l’emploi. En 
matiere d’information, vous trouvez done : 

• un guide de huit pages qui resume les principaux 
points du regime ; 

• un guide de huit pages qui resume les principaux 
points du regime pour les DOM ; 

• un document annexe pour les activites artisanales ; 

• un document complementaire pour les agents 
publics. 

Pour les documents prets a l’emploi: 

• un formulaire PO de «Declaration de debut d’acti- 
vite » et sa notice officielle ; 

• un modele de livre chronologique des recettes et 
un modele de registre des achats ; 

• un modele de facturier. 

Une assistance telephonique 

Pour toute question relative au regime de la micro- 
entreprise, vous pouvez joindre un conseiller au 
08 21 08 60 28 (numero Indigo, 0,12 €/min), accessible 
du lundi au vendredi, de 8 heures a 18 heures 30. Cette 
mission d’information est assuree conjointement par 
le RSI et l’Agence centrale des organismes de Securite 
sociale. 
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Les sites Internet 

• Le site officiel du micro-entrepreneur: 
www.lautoentrepreneur.fr 

Le site du ministere de l’Economie presente les princi- 
pales donnees concernant le statut de micro-entrepre¬ 
neur, vous donne acces au formulaire d’adhesion en 
ligne ainsi qu’a la declaration de chiffre d’affaires et au 
paiement afferent. 

• Le site officiel de la creation d’entreprise : 
www.guichet-entreprises.fr 

Le site du groupement d’interet public (GIP) Guichet 
Entreprises presente des fiches d’activites et des for- 
mulaires d’adhesion en ligne au regime de la micro- 
entreprise, ainsi que des formulaires pour connaitre les 
aides a la creation d’entreprise. 

• L’Agence Pour la Creation d’Entreprise (APCE) : 
www.apce.com 

Le site, Pun des plus complets, comporte une rubrique 
dediee au micro-entrepreneur, ainsi que des informa¬ 
tions sur tout ce qui a trait a la creation d’entreprise. 
Vous y trouverez egalement des informations sur les 
etapes de la creation, les aides existantes, l’EIRL, les 
organismes a contacter, etc. 

Pour les questions se rapportant a la micro-entreprise, 
l’APCE a egalement mis en place une adresse electro- 
nique (lautoentrepreneur@apce. com). 

• Les Chambres de Commerce et d’Industrie (CCI) : 
www. auto-entrepreneur, cci.fr 

Les CCI consacrent un site au regime du micro-entre¬ 
preneur. Les principaux themes y sont abordes. 

| • Les Chambres de Metiers et de l’Artisanat (CMA) : 

£ www.artisanat.ir 

a. 

Le site consacre peu d’informations au regime de la micro- 
entreprise. En revanche, les futurs micro-entrepreneurs 
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qui veulent exercer une activite artisanale y trouveront 
de nombreux conseils pour monter leur projet. 

• Legifrance : www.legifrance.gouv.fr 

C’est le site officiel de la diffusion du droit franfais sur 
Internet. Retrouvez-y tous les articles de la Constitu¬ 
tion, de tous les Codes en vigueur et de tous les textes 
legislates et reglementaires. 

• L’Administration fiscale : www.impots.gouv.fr 

Le site officiel de l’administration fiscale propose de 
l’information sur tout ce qui a trait a vos impots. 

• Le Regime Social des Independants (RSI) : 
www.le-rsi.fr 

Toute l’information sur votre couverture et les presta¬ 
tions sociales est a lire sur ce site. 

• L’Urssaf: www.urssaf.fr 

Depuis le site national des Urssaf, vous accederez au 
CFE dont vous dependez et a net-entreprises.fr pour 
declarer et payer vos cotisations sociales. Sinon, vous 
pouvez vous rendre directement sur www.net-entre- 
prises.fr. 

• La CIPAV (Caisse Interprofessionnelle de Prevoyance 
et d’Assurance Vieillesse) : 

http ://service .cipav-retraite. fr/ 

A la rubrique « Cotisations » puis «Affiliation », visuali- 
sez la liste des 150 professions liberates dependantes 
de la CIPAV pour leur cotisation de retraite. 

• Centre de Formalites des Entreprises (CFE) : 
http://annuaire-cfe.insee.fr/AnnuaireCFE/jsp/ 
Controleu r. jsp?service=lcfe 

A cette adresse, vous trouverez un outil pour connaitre 
les CFE dont vous dependez. Vous choisirez ensuite 
celui qui correspond a votre activite. 
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• Les Greffes desTribunaux de Commerce : 

www.infogreffe.fr 

Verifiez sur ce site que votre entreprise existe bel et 
bien. Faites de meme avec vos fournisseurs et vos 
clients. 

• L’Observatoire des aides aux entreprises : 

www.aides-entreprises.fr 

Sur ce site, vous trouverez toutes les aides aux entre¬ 
prises. En selectionnant votre localite, vous verrez 
toutes celles disponibles. 

• Direction generale de la competitivite, de l’industrie 
et des services : www.pme.gouv.fr 

Le site de la direction du commerce, de l’artisanat, des 
services et des professions liberales. 

• L’administration en ligne pour les PME : 

www. pme. service-public. fr 

Site interministeriel sur lequel vous trouverez des infor¬ 
mations sur vos demarches, vos contacts administrates, 
les reglements, etc. 

• Le site du Service public : www.service-public.fr 

Tout savoir sur vos droits et vos demarches (cout des 
formalites, information sur les exonerations, nouvelles 
reglementations, etc.). 

• Le site de Pole emploi: www.pole-emploi.fr 

Le site de l’organisme public delivre des informations 
sur l’impact de la creation d’entreprise sur les allo- 
cations-chomage, sur les aides de Pole emploi et sur 
l’ACCRE. 

• La Direction generale des douanes et droits indirects : 

s www.douane.gouv.fr 

J' • Le Salon des entrepreneurs : 

| www.salondesentrepreneurs.com 

o 
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Toute l’information sur les trois grands rendez-vous 
nationaux : Paris, Lyon et Nantes. 

• La chaine des entrepreneurs : 

www.tvdesentrepreneurs.com 

De nombreuses formations et conseils gratuits a desti¬ 
nation des createurs d’entreprise. 

• Le Salon des micro-entreprises : 

www.salonmicroentreprises.com 

Retrouvez sur le site les informations concernant cet 
evenement d’importance pour les petites entreprises. 
Notez que les organisateurs de ce salon tiennent aussi 
un site dedie aux micro-entrepreneurs: www.pla- 
nete-auto-entrepreneur.com. 

• Un simulateur de charges sociales et liscales : 

www.experts-comptables.fr/Focus- 

bases-documentaires/Simulateurs/ 

Le-simulateur-dedie-aux-auto-entrepreneurs 

Cet outil indispensable dedie aux micro-entrepreneurs 
est developpe par l'Ordre des experts-comptables. 

• Une solution de gestion gratuite pendant un an : 

www.lancez-vous.com/ 

Mis au point par un editeur de logiciels de gestion, 
le site permet de telecharger un logiciel «Solution 
Entrepreneur», gratuit pendant un an, qui fournit 
des modeles de business plan, clevis, factures, livre 
achats-recettes, etc. 

• Le site d’information des CCI sur les aides aux entre¬ 
prises : http://les-aides.fr/ 

En un clic de souris, decouvrez toutes les aides aux- 
quelles vous pouvez pretendre en tant que porteur de 
projet ou createur d’entreprise. Un site a mettre d’ur- 
gence dans vos favoris ! 
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Les ouvrages et revues specialises 

• Auto-entrepreneur, passeza la vitessesuperieure ! 
Auteurs : Gilles Dat'd et Pascal Nguyen 

Editeur: Eyrolles 

• Lauto-entrepreneur (coll. Petit Memento) 

Auteur: Pascal Nguyen 

Editeur: Eyrolles 

• Auto-entrepreneur: 50 ideespour vous lancer avec 
succes ! 

Auteurs : Gilles Dat'd et Pascal Nguyen 
Editeur: Eyrolles 

• Demandeurs d’emploi: comment devenir 
auto-entrepreneurs 

Auteurs : Gilles Dat'd et Pascal Nguyen 
Editeur: Eyrolles 

• Creerou reprendre une entreprise 
Auteur/Editeur: Eyrolles 

• Leguide de la micro-entreprise 
Auteurs : APCE et Laurence Piganeau 
Editeur: Eyrolles 

• Quelstatutpour mon entreprise ? 

Auteur: APCE 

Editeur: Eyrolles 

• L Entreprise: www.lentreprise.com 

Ce mensuel ausculte l’actualite de la creation et de la 
gestion d’entreprise a toutes les echelles : de l’entre- 
prise inclividuelle a la Societe Anonyme. Les fiches 
s « Fiscalite », «Juridique » et « Gestion » sont cles reperes 
I utiles. 
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3. Les acttvites reglementees 

La loi n° 46-1173 du 23 mai 1946 portant reglementa- 
tion des conditions d’acces a la profession cle coiffeur 
et l’article 16 de la loi du 5 juillet 1996 relative au deve- 
loppement et a la promotion du commerce et de l’ar- 
tisanat dressent une liste non exhaustive des metiers 
entrant dans le champ des activites soumises a qualifi¬ 
cation professionnelle. 

I - Entretien et reparation des vehicules et des 
machines : reparateur d’automobiles, carrossier, repa- 
rateur de cycles et motocycles, reparateur de materiels 
agricoles, forestiers et de travaux publics. 

II - Construction, entretien et reparation des batiments : 
metiers de gros oeuvre, de second oeuvre et de finition 
du batiment. 

III - Mise en place, entretien et reparation des reseaux 
et des equipements utilisant les fluides ainsi que des 
materiels et des equipements destines a l’alimentation 
en gaz, au chauffage des immeubles et aux installa¬ 
tions electriques : plombier, chauffagiste, electricien, 
climaticien et installateur de reseaux d’eau, de gaz ou 
d’electricite. 

IV - Ramonage. 

V - Soins esthetiques a la personne autres que medi- 
caux et paramedicaux et modelages esthetiques de 
confort sans finalite medicale, estheticien. 

VI - Realisation de protheses dentaires. 

VII - Preparation ou fabrication de produits frais de 
boulangerie, patisserie, boucherie, charcuterie et pois- 
sonnerie, preparation ou fabrication de glaces ali- 
mentaires artisanales : boulanger, patissier, boucher, 
charcutier, poissonnier et glacier. 

VIII - Activite de marechal-ferrant. 
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IX - Coiffure. 

L’exercice illegal de l’une de ces activites expose l’en- 
trepreneur a des poursuites judiciaires et a une amende 
de 7 500 euros, p revue par Particle 24 de la loi n° 96-603 
du 5 juillet 1996. 

Par ailleurs, les professions suivantes ne peuvent etre 
exercees par un micro-entrepreneur que s’il possede 
et peut justifier des qualifications, agrements, garanties 
financieres et autorisations necessaires : 


Tableau 12 - Secteurs d’activite reglementes 
(liste non exhaustive, source APCE) 


Accompagnement des enfants, 
personnes agees ou handicapees 

Commissionnaire de transport 

Achat/revente d’animaux 
domestiques 

Conseiller en investissements 
financiers/gestion de patrimoine 

Agence de mannequins 

Courtier en vins et spiritueux 

Agence de presse 

Debit de boissons 
(licence a obtenir aupres 
de la prefecture de police) 

Agence matrimoniale 

Debit de tabac 

Antiquaire/brocanteur 

Detective/agent de recherches 
privees 

Assistance administrative 
a domicile 

Diagnostics immobiliers 

Assistance informatique 
et Internet a domicile 

Diffuseur de presse 

Auto-ecole 

Discotheque 

Bijouterie 

Ecole de danse 

Centre de controle technique 
automobile 

Entretien de la maison 
ettravaux a domicile 

Centre de formation 

Exploitant de salle de spectacle 

Chambres d’hotes 

Galerie d’art 

Collecte et livraison de linge 
repasse a domicile 

Garde d’enfants a domicile 

Geometre-expert 

Recouvrement de creances 
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Gites ruraux 

Restaurant/vente de denrees a 
em porter 

Graineterie/jardinerie 

Salle de sport 

Grande remise 

Services a la personne 

Hebergement de personnes 
agees valides 

Tatouage-piercing 

Hotel 

Travaux de jardinage 

(taille des haies, debroussaillage, 

tonte de la pelouse, etc.). 

Menuisier 

Video-club 

Moniteurde ski 

Vitrier 

Opticien 


Petit bricolage 


Petite remise 


Pressing, laverie, teinturerie, 
blanchisserie 


Publication d’un periodique 


Radio locale 


Soutien scolaire 
et cours a domicile 
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4. Les activites exclues 

Ne peuvent acceder au regime de la micro-entreprise 

les entrepreneurs individuels qui comptent exer- 

cer dans les domaines et metiers suivants (liste non 

exhaustive) : 

• Les professionnels liberaux qui dependent d’un 
regime vieillesse autre que le RSI ou la CIPAV. 

• Les activites relevant de la TVA agricole. 

• Les activites agricoles rattachees au regime social 
de la MSA, y compris si elles sont declarees aupres 
de la CCI (paysagiste, etc.) ou de la CMA; les tra- 
vaux forestiers ou d’entreprise agricole (elagage, 
tron^onnage, etc.). II en est de meme des activites 
d’accueil touristique realisees par les agriculteurs 
sur leur exploitation. 

• Les artistes auteurs qui relevent de l’Agessa ou de 
la Maison des Artistes : auteurs, photographes, ecri- 
vains, compositeurs, sculpteurs, graphistes, plasti- 
ciens, ceramistes, etc. ; et d’une maniere generale 
les activites qui decoulent de la production litteraire 
ou scientifique. 

• Les militaires en activite (sauf conditions 
particulieres). 

• Les vendeurs a domicile independants. 

• Les officiers publics et ministeriels, dont les notaires. 

• Les professions liberates reglementees medicales et 
parameclicales, comptables ou judiciaires : mede- 
cins, chirurgiens-dentistes, sages-femmes, infirmiers, 
masseurs-kinesitherapeutes, pedicures-podologues, 
orthophonistes, orthoptistes, dieteticiens, nutrition- 

C/3 

| nistes, puericultrices, osteopathes, psychomotriciens, 

“ pharmaciens, experts-comptables, commissaires aux 

Cl 

1 comptes, avocats. 
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• Certaines activites commerciales ou non commer- 
ciales comme la location de materiels et de biens 
de consommation durable, les ventes de vehicules 
neufs dans les autres Etats membres de l’UE. 

• Les activites relevant de la TVA immobiliere (opera¬ 
tions des marchands de biens, les lotisseurs, agents 
immobiliers, les operations sur les parts de societes 
immobilieres ; en revanche, la location de fonds de 
commerce, la location de locaux meubles ou desti¬ 
nes a etre meubles peuvent en beneficier), les loca¬ 
tions d’immeubles nus a usage professionnel. 

• La pratique de sports lorsque les beneficiaires 
ont opte pour une imposition sur la base d’une 
moyenne des benefices des deux ou quatre annees 
precedentes. 

• Les operations sur les marches a terme, sur les mar¬ 
ches d’options negociables et les operations sur 
bons d’option. 

• Les professions d’avoues pres les cours d’appel, 
d’huissiers de justice, de commissaires-priseurs 
judiciaires, d’administrateurs judiciaires, de man- 
dataires judiciaires a la liquidation des entreprises, 
de greffiers pres les tribunaux de commerce, d’ar- 
bitres pres les tribunaux de commerce et de com¬ 
missaires-priseurs habilites. 

• Les inventeurs independants. 

• Le formateur occasionnel remunere par un orga- 
nisme de formation ou d’enseignement. 

• Les agents generaux et des mandataires non-sala¬ 
ries de l’assurance et de la capitalisation. 

• La vente et les soins aux animaux (hors toilettage 
des animaux domestiques). 

• Les activites privees de securite suivantes : surveil¬ 
lance, gardiennage, transport de fonds, protection 
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physique des personnes, surete aeroportuaire, 
agent cynophile. 

Enfin, pour memoire, le regime de la micro-entreprise 
n’est pas accessible aux gerants majoritaires de SARL, 
associes de societe en nom collectif (SNC) ou bien 
encore gerants ou associe d’EURL et dans toutes les 
situations ou un lien de subordination existe et pour 
lesquelles seul le statut de salarie doit etre retenu. 




A retenir 


Pigistes, attention ! Contrairement a ce qu'indique 
par erreur le Guide officiel de I'auto-entrepreneur, 
le metier de journaliste independant (pigiste) ne 
peut pas s'exercer en tant que professionnel libe¬ 
ral. Le Code du travail precise que les journalistes 
titulaires de la carte de presse doivent etre obliga- 
toirement salaries (art. 71 12-1 et suivants du Code 
du travail). 
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5. Les chiffres cles 

DU MICRO-ENTREPRENEUR 





1 000 000 : le cap symbolique du million de micro¬ 
entrepreneurs a ete franchi en 2014. 

82 200 euros : le plafond de chiffre d’affaires annuel a 
realiser pour exercer en tant que micro-entrepreneur 
une activite d’achat/revente de marchandises ou de 
prestations d’hebergement. Un seuil de tolerance est 
fixe a 90 300 euros. 

32 900 euros : le plafond de chiffre d’affaires annuel a 
realiser pour exercer en tant que micro-entrepreneur 
une activite de prestations de services. Un seuil de tole¬ 
rance est fixe a 34 900 euros. 

26 764 euros : le seuil par part de quotient familial 
des revenus 2014 pour beneficier du versement libe- 
ratoire de l’impot. Pour un couple, ce seuil est de 
53 528 euros ; pour un couple avec deux enfants, il est 
de 80 292 euros. 

13,515 % : le taux de prelevements obligatoires calcule 
sur votre chiffre d’affaires pour une activite d’achat/ 
revente de marchandises. Il est de 23,344 % pour des 
prestations de services, 23,88 % pour les activites arti- 
sanales (23,92 % en Alsace et 24,23 % en Moselle) et de 
23,3 % pour les professionnels liberaux qui dependent 
du RSI et 23,1 % pour les professionnels liberaux affilies 
a la CIPAV. Et respectivement de 9,1 %, 15,5 %, 15,6 % et 
15,5 % dans les DOM. Les taux indiques ici incluent la 
Contribution a la Formation Professionnelle obligatoire 
pour tous les micro-entrepreneurs et la taxe pour frais 
de chambre consulaire. 

1 % : le pourcentage de votre chiffre d’affaires a verser 
en impot pour une activite d’achat/revente de marchan¬ 
dises. Il est de 1,7% pour les prestations de services 
qui relevent des BIC et 2,2 % pour les prestations de 
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services qui relevent des BNC, dont les professionnels 
liberaux affilies a la CIPAV. 

3/4: le montant approximatif de l’exoneration de 
charges sociales la premiere annee pour un micro¬ 
entrepreneur qui beneficie de l’ACCRE. Ceci revient a 
appliquer un taux de 3,5 % au lieu des 13,4 % pour une 
activite d’achat/revente de marchandises, par exemple. 

0 euro : le cout des formalites de declaration de debut 
ou de fin d’activite. 

0 %: le taux de TVA a appliquer sur les ventes. Les 
micro-entrepreneurs sont en franchise de TVA. 

0 euro : sous le regime de la micro-entreprise vous ne 
cotisez pas a l’assurance-chomage. Vous ne pourrez 
done pas percevoir des indemnites de perte d’emploi 
au titre de cette activite, sauf a souscrire une assurance 
dediee. 
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Regime general 
et au-dela de la periode 
d’exoneration 

Avec option 

microfiscale 

14,515% 

25,58 % 

25,62 % 

25,93 % 

Sans option 

microfiscale 

13,515% 

23,88 % 

23,92 % 

24,23 % 

Regime des beneficiaires de I’ACCRE 
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Regime general 
et au-dela de la periode 
d’exoneration 

Avec option 

microfiscale 

25,327 % 

25,267 % 

25,477 % 

25,044 % 

25,50 % 

25,3 % 

Sans option 

microfiscale 

23,627 % 

23,567 % 

23,777 % 

23,344 % 

23,30 % 

23,1 % 

Regime des beneficiaires de I’ACCRE 

3 e periode 
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■ 7. ENTREPRISE INDIVIDUELLE 

ET MICRO-ENTREPRISE 



Le statut juridique sous lequel le micro-entrepreneur 
exerce est celui de l’entreprise individuelle. On parle 
aussi d’entreprise en nom propre ou de travailleur 
independant. L’activite peut etre de nature commer- 
ciale, artisanale ou liberale. La micro-entreprise n’est 
pas une nouvelle forme juridique d’entreprise : elle 
permet a l’entrepreneur individuel de beneficier d’un 
regime clerogatoire en matiere d’obligations sociales et 
fiscales. Le cadre legal de l’entreprise individuelle est 
adapte a une activite a forte plus-value, qui presente 
peu de risques et ne necessite pas des investissements 
importants. 

L’engagement financier 

Aucun capital minimum n’est requis pour demarrer 
une entreprise individuelle. Les investissements et le 
besoin en fonds de roulement determinent l’engage¬ 
ment financier. L’entrepreneur individuel peut sous- 
crire un emprunt bancaire mais son engagement est 
personnel. 

La responsabilite personnelle 

L’entrepreneur individuel est responsable de ses actes 
de gestion et de ses dettes professionnelles sur la tota¬ 
lity de ses biens personnels : il n’y a pas de distinction 
entre les biens de l’entreprise et son patrimoine prive. 
Le chef d’entreprise peut neanmoins proteger son habi¬ 
tation personnelle par une declaration d’insaisissabilite 
devant notaire. Il peut aussi adapter son regime matri¬ 
monial pour ne pas exposer les biens de son conjoint 
ou encore choisir d’exercer sous le statut de micro-en¬ 
trepreneur en EIRL (lire page 99). 
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Le fonctionnement 

L’entrepreneur indivicluel n’est pas tenu de rediger des 
statuts qui definissent les regies de fonctionnement de 
Pentreprise. II prend seul les decisions liees a son acti¬ 
vite et n’a pas a rendre compte de sa gestion ou de 
bilan a etablir. La notion de gerant n’a pas lieu d’etre 
et il ne peut pas y avoir d’associe au sein d’une entre- 
prise individuelle. Un entrepreneur ne peut pas etre a 
la tete de deux entreprises individuelles. Il n’est done 
pas possible de cumuler, pour une seule et meme per- 
sonne, une activite d’entrepreneur individuel et une 
activite de micro-entrepreneur. Lorsqu’il est officielle- 
ment declare, le conjoint collaborates peut participer 
a la gestion courante de Pentreprise. 

Le regime fiscal 

L’entrepreneur individuel est impose sur le revenu 
dans la categorie des BIC (commergants/artisans) 
ou BNC (professions liberales). Il peut choisir entre 
trois regimes : le micro, le reel simplifie et le reel nor¬ 
mal. Il n’y a pas de notion d’impot sur les societes. Le 
micro-entrepreneur, lui, depend du regime fiscal de la 
micro-entreprise avec option possible pour le micro- 
fiscal et versement liberatoire de l’impot sur le revenu 

Le regime social 

L’entrepreneur individuel a le statut social de travail- 
leur non salarie (TNS). A l’exception de la couverture 
chomage, il beneficie de la meme protection que le 
regime des salaries. Il peut cotiser a des assurances 
complementaires de retraite et de prevoyance. Comme 
toutes les autres depenses, les cotisations d’assurance 
| sociale de micro-entrepreneur ne peuvent pas venir en 

O 

§ deduction du revenu imposable. Le micro-entrepre- 
| neur ne cotise pour sa protection sociale et sa retraite 
§ que sur ce qu’il encaisse reellement. 
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8. Trouver les bons interlocuteurs 


II est essentiel pour le porteur de projet de ne pas rester 
isole et d’identifier a la fois les reseaux qui peuvent le 
conseiller et les futurs interlocuteurs de son entreprise 
individuelle. 


Tableau 13 - Les contacts selon votre situation 


Votre situation 

A qui s’adresser ? 

Quel que soit I’etat 
d’avancement 
de votre projet... 

L’Agence Pour la Creation d’Entreprise 
(APCE) 

Les reseaux de cadres retraites et chefs 
d’entreprise qui soutiennent la creation 
ou la reprise d’entreprise : EGEE, France 
Initiative, Reseau Entreprendre, etc. 

Les boutiques de gestion 

La Maison de I’emploi de votre lieu d’activite 

Votre activite 
est commerciale 

La Chambre de commerce et d’industrie 
de votre lieu d’installation 

Votre activite 
est artisanale 

La Chambre de metiers et de I’artisanat 
de votre lieu d’installation 

Vous exercez en 
professionnel liberal 

L’Urssaf 

Vous etes une femme 

Le CIDFF (Centre d’lnformation 

sur les Droits des Femmes et des Families) 

Vous etes salarie et vous 
avez un projet d’activite 
complementaire ou de 
creation d’entreprise 

La cellule essaimage de votre entreprise 
(si elle existe) 

Vous etes cadre 

L’Apec (Agence Pour I’Emploi des Cadres) 

Vous etes demandeur 
d’emploi 

Pole emploi 

Vous etes demandeur 
d’emploi handicape 

L’Agefiph (Association de gestion 
du fonds pour I’insertion professionnelle 
des personnes handicapees) 

Vous etes exclu du 
marche du travail et du 
credit bancaire classique 

L’Adie (Association pour le Droit a I’lnitiative 
economique) 



O 
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Votre situation 

A qui s’adresser ? 

Vous etes porteur 
d’un projet d’entreprise 
sociale ou solidaire 

L’Avise (Agence de Valorisation 
des Initiatives Socio-Economiques) 

La CRES (Chambre regionale 
de I’economie sociale) de votre region 

Vous avez des questions 
d’ordre fiscal 

Le Service des impots des entreprises (SIE) 
de votre lieu d’installation 

Vous avez des questions 
sur vos prestations 
sociales 

Le Regime social des independants (RSI) 

Vous souhaitez faire 
de I’import/export 

Infos Douane Service 
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9. Formulaire PO PL : mode d’emploi 

Attention: les clonnees renseignees ici sont Actives. 
Toute similitude avec des informations reelles ne serait 
que pure coincidence. 

Cadre 1 : entrepreneur 

Dans notre exemple, la personne a deja cree une entre- 
prise par le passe. Elle coche « oui»et inscrit le numero 
SIREN a neuf chiffres de cette precedente entreprise. 

Cadre 2: identite 

Ici, le micro-entrepreneur est une femme mariee. Elle 
indique done son nom de naissance, «Dupont», suivi 
de son nom d’usage, «Martin», et ses prenoms sepa- 
res par une virgule «Delphine, Jeanne». Elle remplit 
ensuite les informations relatives a sa nationality, sa 
naissance et son domicile. 

Cadre 3 : conjoint collaborates 

Le conjoint de Delphine Martin ne participera pas a 
l’activite. Elle laisse done ce cadre vierge. 

Cadre 4: ACCRE 

Salariee, Delphine Martin ne fait pas la demande 
d’ACCRE. Si elle avait ete demandeuse d’emploi, elle 
aurait coche la case et joint l’imprime de demande 
d’aide. 

Cadre 4 bis : EIRL 

Delphine n’a pas de patrimoine a proteger par ce biais. 
Elle ne coche pas la case. 

Cadre 5 :lieu d’exercice 

Delphine Martin veut exercer l’activite de «coiffure a 
domicile ». Dans ce cadre, a la ligne«Vous exercez votre 
activite a», elle coche «Votre domicile personnel». A 
moins de travailler dans un local hors de son domicile, 
elle n’a pas d’adresse professionnelle a renseigner. 
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Cadre 6: activite 

Notre entrepreneur indique ici la date du debut d’ac- 
tivite estimee. Delphine Martin exercera l’activite de 
«coiffure a domicile». Elle l’ecrit a la ligne «Indiquer 
l’activite la plus importante». Meme s’il s’agit d’une 
activite complementaire a son travail salarie, elle coche 
« Permanente » et precise qu’il s’agit de « Services » et 
qu’elle exerce « En clientele ». 

Cadre 7: social 

Delphine Martin ne compte pas avoir d’activite secon- 
daire soutenue. Elle opte done pour l’option de verse- 
ment trimestriel. Elle indique son numero de Securite 
sociale, precise la situation de son mari et la sienne. 
Elle indique l’organisme d’assurance-maladie des TNS 
qu’elle a choisi parmi la liste que le CFE lui a remise. 
Elle inscrit toutes les informations sur sa precedente 
activite non salariee. Enfin, elle coche «Salarie». Le 
micro-entreprenariat n’etant pas son activite princi- 
pale, elle n’a pas besoin de rattacher quelqu’un a son 
assurance-maladie. 

Cadre 8 :fiscalite 

Dans sa derniere declaration de revenus, le foyer 
de Delphine Martin a indique un revenu fiscal de 
45 000 euros. Elle peut done opter pour le versement 
liberatoire et cocher la case. 

Cadre 11 : signature 

N’ayant pas d’autre information a renseigner (aucune 
observation a signaler en cadre 9, ni d’autre adresse a 

C/3 

= preciser en cadre 10), Delphine Martin remplit le cadre 
“ 11 et signe. Elle n’a plus qu’a le deposer ou a l’envoyer 

CL 

§ au CFE competent, accompagne d’une photocopie cer- 
© tifiee conforme d’une piece d’identite. 
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PO PL 


DECLARATION DE DEBUT D’ACTIVITE LIBERALE 

RESERVE AU CFE GUIDBEFKT 

MICRO-ENTREPRENEUR 



Declaration n®.. 

requele.... 

transmise le. 


| Imprinter | 

PERSONNE PHYSIQUE 



N' 13821*03 


ACTIVITE exercee sous le regime micro-social (hors professions reglementees) 


Avez-vous d6ja excrcd une activity non salaridc D oui □ non SI oul, rappclcz votrc numcro unique d'ldentlficatlon LLLLLUJJJ 


NOM DE NAISSANCE.Nom dosage.Pr6noms 

Nationality. Sexe n M □ F N6(e) le ll lll llll D6pt. 11 11 Commune / Pays. 

Domicile . res.. bit.. n° vde. Heu-o/t .Code postal I I I I I I Commune / Pays.. 

Foraln □ Commune de rattachement admlnlstratlf Code postal I _l_l_l_l_l Nom de la commune. 

Pour I'adresse de cor respond once. remplir le cadre 11 


CHOIX D UN STATUT POUR LE CONJOINT OU LE PARTENAIRE LIE PAR UN PACTE CIVIL DE SOLIDARITE TRAVAILLANT REGULIEREMENT DANS L'ENTREPRISE 

□ Conjoint ou pacse collaborates pour cetui-ci priciser ci-dessous 

□ Conjoint ou pacs6 salarle 

Nom de naissance. Nom d'usage Prenoms 

Ne<e) le IJJJJJJJJ Dept. IJJ I Commune f Pays. 


AIDE AUX CHOMEURS CREATEURS OU REPRENEURS D UNE ENTREPRISE (ACCRE) 

□ Une demande d'ACCRE est deposes avec cette declaration, dans ce cas. vous devez remplir I'impnme specitique 


ENTREPRENEUR INDIVIDUEL A RESPONSABILITE LIMITEE (EIRL) 

□ Declaration initiate d affectation de patrimoine ou reprise d'un patrimoine affecte : Vous devez remplir I'intercalate PEIRL micro-entrepreneur 


Vous exercez votre activity a : □ Votre domicile personnel passez directement au cadre 7 
□ Une adresse professionnelle, indiquer celie-ci 

ris .bat app. etage. n° vote. Heu-dit .. 

Code postal IJJJJJ Commune.. 


DATE DE DEBUT D‘ACTIVITE IJJJJJJJJ 

Activite □ Permanente □ Saisonniere / □ Non sedentaire (ambulant ou torain) 

Indiquer I activity la plus importante .. 

Le cas ychyant. autres actlvltys exercAes. 


DECLARATION SOCIALE 

Informations strictement confidentielles adress^es uniauement aux oraanismes sociaux 


VOTRE N°DE SECURITE SOCIALE LLLLLLLLLLLLLI LU 

VOUS AVEZ CHOISI L’OPTION MICRO-SOCIAL SIMPLIF1E : periodicity du versement des cotisations r mensuelle □ trimestrielle 

ASSURANCE MALADIE - Regime anterieur a la declaration u Rygime gynbral ci Agricole □ Non salariy non agricole o Autre.... 

Choix de I'organisme d assurance maladie des travailleurs non salanys . .N°IJJJ 

Si exercice anterieur d’une activity non salariye, pryciser laquelle:...-... Dypt. IJJJ Commune...Date de cessation UJJLLLLU 

Resterez-vous simultanement j Salary □ Salariy agricole a Retraite / Pensionny □ Autre______ Si a I'ytranger, indiquer le pays. 

POUR LES RESSORTISSANTS HORS UNION EUROPEENNE : Titre de sdjour M°l I I I I I I I I I I dyirvrd y expirant le LLLLLLUJ 

CONJOINT 

Votre conjoint est-il couvert 8 titre personnel par un regime obligatoire d'assurance maladie ? □ oui c non 

Pour le conjoint mane ou pacse qui a choisi le statut de collaborateur indiquer son N°de security sociale LLLLLLLLLLLLLI IJJ 


PERSONNES DEMANDANT A BENEFICIER DE L'ASSURANCE MALADIE DU DECLARANT 


Suite sur mtercalaire(s) P0' 


Nom de naissance et prenom 


N* de Security Sociale obligatoire 


Pour les reasortissanta hors U.E. do plus de 18 ana 
N*du litre de sejour Delivrea Expirant le 


OPTION FISCALE HORS EIRL 


VOUS RELEVEZ DU REGIME FISCAL MICRO (Special BNC) 

Option pour le versement libyratoire de I'lmpdt sur le revenu calcule sur les recettes (sous conditions cl notice) n Oui o Non 


RENSEIGNEMENTS COMPLEMENTAIRES 

OBSERVATIONS: 

ADRESSE de correspondance D6clar6e au cadre n # 2 r D6clar6e au cadre n®6 a Aulre 


rai. 

rei. 

Code postal 1 Mill Commune. 

reiecopie / courdei. 

Le present document constltue une declaration aux services tiscaux. aux orgamsmes de security sociale. 81'lNSEE. au RS 
Quiconque donne, de mauvaise fol. des indications Inexactes ou incompietea s'expose a di 

iEIRL et s'il y a lieu, a 1 inspection du travail. 

»s sanctions 

c LE DECLARANT ctesignd au cadre 2 
c LE MANDATAIRE ayant procuration 

nom, prenom / denomination et adresse 

Certifie I'exactitude des renseignements donnys 

Fait 8..Le.. 

Formulaire PEIRL micro-entrepreneur u oui u non 

Formuiaire ACCRE : n oui o non 

Ncxntxe d'intercalaire(s) PO’ 

SIGNATURE 
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PO PL 

MICRO-ENTREPRENEUR 


DECLARATION DE DEBUT D ACTIVITE LIBERALE 


Impriroor | |R«nitirtiH PERSONNE PHYSIQUE 


RKSKRVK AU CKK C.UIDRKFKT 

Declaration n®..... 

regue le 


ACTIVITE exercee sous le regime micro-social (hors professions reglementees) 


Avez-vous deja exerce une activity non salariee □ oui □ non Si oui, rappelez votre numdro unique d'identification IJJJJJJJJJ 


NOM DE NAISSANCE.Nom d’usage.Prdnoms. 

Natonahte. Sexe jMoF Ne(e) le I JJJJJJJJ Dept IJJ_I Commune / Pays 

Domicile . tea., bar n m , vote, Heu-dtt . Code postal IJJJJJ Commune / Pays 

Forain □ Commune de rattachement administratil Code postal IJJJJJ Nom de la commune. 

Pour I'adresse de correspondance rempHr le cadre 11 


CHOIX D UN STATUT POUR LE CONJOINT OU LE PARTENAIRE LIE PAR UN PACTE CIVIL DE SOLIDARITE TRAVAILLANT REGUUEREMENT DANS L’ENTREPRISE 

□ Conjoint ou pacse collaborateur pour celui-ci predser ci-dessous 

□ Conjoint ou pacse salane 


Nomde naissance . 

Ne(e) le IJJJJJJJJ 


Nom d'usage 

D6pt. IJJJ Commune / Pays. 


ENTREPRENEUR INDIVIDUEL A RESPONSABILITE LIMITEE (EIRL) 

□ Declaration Initiate dsttectatlon de patrlmoine ou reprise d’un patnmoine aftecte : Vous devez remplir I’mtercalaire PEIRL micro-entrepreneur 


Vous exercez votre activity & : □ Votre domicile personnel, pasaez dlrectement au cadre 7 
□ Une adresse professionnelle, indiquer celle-ci 


res ,bal, app , etage. n= vote. Keu-dit. 
Code postal IJJJJJ Commune. 


DATE DE DEBUT D'ACTIVITE I JJJJJJJJ 

Activity □ Permanente □ Saisonniere / □ Non sddentaire (ambulant ou forain) 

Indiquer I’activitg la plus Importante . 

Le cas echdant. autre s activites exercees 


OPTION FISCALE HORS EIRL 


RENSEIGNEMENTS COMPLEMENT AIRES 


OBSERVATIONS : 


ADRESSE de correspondance Ddclarde au cadre n®2 c Ddclarde au cadre n®6 □ Autro : 
Code postal III I I I Commune. 


TAlecopie/courrlel 


La present document constltue une declaration aux services fiscaux. aux organismes de sdcurite socials, a IINSEE, au RSEIRL et s il y a lieu, a ('inspection du travail. 
Qulconque donne. de mauvalee fol, dea Indications Inexactes ou Incompldtes s expose A dee sanctions. 


j n LE DECLARANT Qesrgne au cadre 2 

Certifie I'exactitude des renseignements donnes 

SIGNATURE 

1 cLEMANDATAIRE ay ant procuration 

Fait d. .Le . 


nom, prenom / denomination et adresse 

Formulaire PFIRL micro-entrepreneur u oui u non 



Nombre d'ntercalatre(s) PO' 
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10 . Les QUESTIONS CLES 
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Chapitre 1. Pourquoi devenir 
micro-entrepreneur ? 

• En quoi est-il interessant cle creer une 
entreprise en tant que micro-entrepreneur ? p. 5 

• Quels sont les cas ou le micro-entreprenariat 

apporte une solution ideale ? p. 6 

• Quels sont les risques a exercer une activite 

non declaree ? p. 8 

• Quelle est la meilleure solution entre regime 

de micro-entreprise et portage salarial ? p. 14 

• Y a-t-il un interet a cumuler micro- 

entreprenariat et portage salarial ? p. 18 

• Le micro-entrepreneur peut-il se substituer 

au salarie ? p. 21 

Chapitre 2. Qui peut devenir 
micro-entrepreneur ? 

• A qui le regime de la micro-entreprise 

est-il interdit ? p. 20 

• Etranger, puis-je devenir micro-entrepreneur ? p. 20 

• Etudiant, puis-je devenir micro-entrepreneur ? p. 20 


• Mineur, puis-je devenir micro-entrepreneur ? p. 20 

• Salarie, puis-je devenir micro-entrepreneur ? p. 20 

• En tant que salarie, y a-t-il des restrictions a 

mon activite de micro-entrepreneur ? p. 21 

• Dois-je declarer mon activite de micro¬ 
entrepreneur a mon employeur ? p. 24 

• Existe-t-il des aides a la creation d’entreprise 

pour les salaries ? p. 25 

• Fonctionnaire, puis-je devenir micro¬ 
entrepreneur ? p. 27 


• Retraite, puis-je devenir micro-entrepreneur ? p. 32 


© Groupe Eyrolles 




Copyright © 2016 Eyrolles. 


Annexes 241 


PQ 

a> 

D. 

=3 

£ 

O 


• Retraite, mes revenus de micro-entrepreneur 
m’ouvrent-ils de nouveaux droits en matiere 

de Securite sociale et de retraite ? p. 33 

• Je paie deja des cotisations sur mon salaire 
ou ma pension de retraite, suis-je exonere 

pour mes revenus de micro-entrepreneur ? p. 33 

• Puis-je etre micro-entrepreneur et 

demandeur d’emploi ? p. 36 

• Quelles sont mes obligations par rapport a 

Pole emploi ? p. 37 

• Est-ce que je perds mes droits Pole emploi 

lorsque je cree mon entreprise ? p. 38 

• Je suis beneficiaire du RSA ou de PASS : 

qu’en est-il de mes allocations si je deviens 
micro-entrepreneur ? p. 42 

• J’ai besoin d’aide pour le montage de mon 

projet: vers qui puis-je me tourner ? p. 43 

• J’ai besoin de financement: vers qui puis-je 

me tourner ? p. 43 

• Demandeur d’emploi, puis-je etre aide pour 

monter mon projet ? p. 43 

• Qu’est-ce que l’ARCE ? p. 38 

• A combien s’eleve l’ARCE ? p. 38 

• Pourquoi ne per^oit-on que la moitie du 

reliquat de ses droits avec l’ARCE ? p. 40 

• Qu’est-ce que le maintien partiel des 

allocations-chomage ? p. 40 

• Ai-je droit a l’ACCRE en tant que micro¬ 
entrepreneur ? p. 43 

• Comment fonctionne l’ACCRE avec le regime 

de la micro-entreprise ? p. 43 

• Ai-je droit au NACRE en tant que micro¬ 
entrepreneur ? p. 45 
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• Quelles sont les questions a se poser avant 

cle se lancer ? p. 47 

• Comment connaitre son besoin de 

financement ? p. 54 

• Entrepreneur individuel deja en activite, 

puis-je devenir micro-entrepreneur ? p. 56 

• Professionnel liberal, puis-je devenir micro¬ 
entrepreneur ? p. 58 

• Gerant d’une EURL, puis-je devenir micro¬ 
entrepreneur ? p. 60 

Chapitre 3. Quelles activites 
pour le micro-entrepreneur ? 

• Quels sont les domaines d’exercice 


accessibles au micro-entrepreneur ? p. 63 

• Je souhaite declarer une activite artisanale 

en micro-entrepreneur : ai-je des demarches 
particulieres a faire ? p. 64 

• Quelles sont les activites exclues 

de la micro-entreprise ? p. 70 

• Existe-t-il des exigences particulieres pour 

l’exercice de certaines activites en tant que 
micro-entrepreneur ? p. 65 

• Quelles sont les activites adaptees 

a la micro-entreprise ? p. 70 

• Puis-je creer plusieurs micro-entreprises ? p. 71 

• Ai-je le droit d’exercer plusieurs activites 

en tant que micro-entrepreneur ? p. 71 

Chapitre 4. Les formalites de creation 

• Ou est la revolution dans ce regime ? p. 73 

• Ou se declarer comme micro-entrepreneur ? p. 75 


• Combien coutent les formalites declaratives ? p. 85 

• Que se passe-t-il apres la declaration 

de debut d’activite ? p. 84 
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• Combien coute d’ouvrir une entreprise 

en tant que micro-entrepreneur ? p. 85 

• Peut-on s’installer a domicile ? p. 85 

• Peut-on louer un local ? p. 87 

• Peut-on integrer une pepiniere d’entreprises ? p. 88 

• Faut-il ouvrir un compte bancaire 

professionnel ? p. 89 


Chapitre 5. Vos responsabilites 

• Quels sont vos droits, obligations et 

responsabilites en tant que micro¬ 
entrepreneurs ? p. 91 

• A quoi servent les numeros de SIREN 
et SIRET ? Y a-t-il des obligations liees 

a ces identifiants ? p. 92 

• Comment deposer une marque ? p. 93 

• Comment mettre a l’abri vos biens 

personnels et ceux de votre conjoint ? p. 95 

• Qu’est-ce que l’EIRL ? p. 99 

• Comment couvrir vos risques professionnels : 
quelles assurances souscrire ? Comment 

choisir son assureur ? p. 102 

• Comment se proteger d’un risque non 

couvert par les assurances ou d’une faillite ? p. 103 

• Quel statut et quelle protection sociale 

pour votre conjoint qui travaille 
regulierement a vos cotes ? p. Ill 

Chapitre 6. Votre regime social 



• Qu’est-ce que cela change d’etre micro¬ 



entrepreneur en matiere sociale ? 

p. 113 
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• Quel est le taux des cotisations et des 
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contributions sociales dans les DOM ? 

p. 118 
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• Dois-je payer des cotisations sociales si je ne 

realise aucun chiffre d’affaires ? p. 122 

• Dois-je declarer un chiffre d’affaires nul ? p. 125 

• Une fois les cotisations sociales payees, dois-je 
m’attendre a des regularisations futures ? p. 132 

• Comment et aupres de qui dois-je declarer 

mes cotisations sociales ? p. 122 

• La declaration et le paiement en ligne de mes 

cotisations sociales sont-ils payants ? p. 123 

• Quand dois-je declarer mon chiffre d’affaires 

et mes cotisations sociales ? p. 123 

• Salarie ou retraite, dois-je m’acquitter de 

toutes les charges sociales ? p. 129 

• Quelles sont les prestations sociales qui me 

sont ouvertes et auxquelles je cotise ? p. 126 

• Existe-t-il des differences de prestations pour 

les professions liberates ? p. 127 

• Qui dois-je contacter pour mes prestations 

sociales ? p. 130 

• Si mon chiffre d’affaires est nul, vais-je 

benehcier d’une couverture sociale ? p. 125 

• Comment se calculent mes droits a la 

retraite ? p. 130 

• Quel doit etre mon chiffre d’affaires pour 

valider un trimestre ? p. 129 


Chapitre 7. Votre regime fiscal 

• Quel est le regime fiscal du micro¬ 
entrepreneur ? p. 135 

• Qu’est-ce que le regime fiscal de la micro- 

entreprise ? p. 135 

• Qu’est-ce que le regime microfiscal ? p. 137 

• LJn micro-entrepreneur soumis au 

microsocial est-il forcement au microfiscal ? p. 138 
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Quels sont les plafonds de ressources pour 
beneficier de l’option microfiscal ? 

Qu’est-ce que le versement liberatoire de 
l’impot sur le revenu ? 

Quelle est la condition pour beneficier d’une 
exoneration prolongee de la contribution 
economique territoriale ? 

Quel est le taux d’imposition ? 


p. 136 


p. 137 


p. 147 
p. 143 


• Une fois paye l’impot par versement 

liberatoire, dois-je m’attendre a des 
regularisations futures ? p. 114 

• Comment et aupres de qui dois-je declarer 

mes impots ? p. 122 

• La declaration et le paiement en ligne de 

mon impot sont-ils payants ? p. 122 

• Quand dois-je declarer mon chiffre d’affaires 

et mon impot ? p. 123 

• Si je ne peux pas opter pour le versement 
liberatoire, comment declarer mes revenus 

de micro-entrepreneur aux impots ? p. 149 

• Sous le regime de la micro-entreprise, quels 
sont les abattements fiscaux appliques au 

chiffre d’affaires ? p. 142 

• En cas d’option microfiscal, quelle incidence 

sur ma situation fiscale personnelle ? p. 144 

• Suis-je exonere de contribution economique 

territoriale ? p. 146 

• Qu’est-ce que la franchise de TVA ? p. 149 

• La franchise de TVA constitue-t-elle un 
handicap pour travailler avec des clients 

| professionnels ? p. 149 

w • Puis-je avoir un numero de TVA 
| intracommunautaire pour faire des achats 


o 


dans l’UE ? 


p. 151 
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Chapitre 8. Vos obligations comptables 

• Quelles sont les obligations en matiere de 

comptabilite ? p. 153 

• Comment remplir le livre des recettes ? p. 155 

• Comment remplir le registre des achats ? p. 156 

• Faut-il faire appel a un expert-comptable ? p. 153 

• Comment surveiller sa tresorerie ? p. 154 

• Faut-il adherer a un Centre de Gestion 

Agree ? p. 155 

• Ou trouver des modeles de livre des recettes 

et de registre des achats ? p. 156 

• Comment gerer les paiements en especes ? p. 157 

• Peut-on deduire ses frais professionnels ? p. 157 

• Quels documents faut-il conserver ? p. 158 

Chapitre 9- Gerer votre micro-entreprise 

• Comment calculer vos couts de revient, 

marge commerciale et prix de vente ? p. 162 

• Quel est le contenu des conditions generates 

de vente ? p.163 

• Quelles clauses penales prevoir pour limiter 

les retards de paiement ou les impayes ? p. 165 

• Comment rediger un devis en bonne et due 

forme ? p. 166 

• Comment rediger une facture en bonne et 

due forme ? p. 169 

• Comment se faire payer ? p. 174 

• Quelle politique mener en matiere de delais 

de paiement pour les clients ? p. 176 

• Comment suivre les reglements des clients ? p. 178 

• Comment gerer les factures impayees ? p. 178 

• Combien d’argent puis-je me verser au titre 

de ma remuneration ? p. 180 
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• Qu’est-ce qu’un fonds de roulement ? p. 181 

• Quand puis-je me verser une remuneration ? p. 181 

• Sous quelle forme puis-je me payer ? p. 181 

• Quels tableaux de bord et indicateurs mettre 

en place pour piloter mon activite ? p. 182 

• Comment calculer un seuil de rentabilite ? p. 183 

Chapitre 10. Developper 
votre micro-entreprise 

• Que se passe-t-il en cas de depassement de 

mon chiffre d’affaires ? p. 194 

• Quelles formalites dois-je accomplir en cas 
de depassement du « seuil de tolerance » de 

plus de deux ans ? p. 196 

• Investir, embaucher, sous-traiter : faut-il 

rester micro-entrepreneur ? p. 199 

Chapitre 11. Mettre fin a vos activites 

• Est-il complique de mettre fin a une micro- 

entreprise ? p. 202 

• Quelles sont les formalites de cloture d’une 

micro-entreprise ? p. 202 

• Que se passe-t-il au bout de vingt-quatre 

mois sans chiffre d’affaires ? p. 203 

• Puis-je vendre ma micro-entreprise ? p. 204 

• Que se passe-t-il si je ne peux plus faire face 

a mes echeances ? p. 205 
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